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在拼多多上面推广的时候，肯定也有不少人都想办法去了解拼多多店铺的推广方法，另外也想要了接它
的推广方式，我就来给各位详细的分析一下。

一、拼多多搜索推广

1、怎么看哪个关键词的频率高

首先你要做一个统计，例如你是卖手表的，可以在app中搜索男手表、女手表、手表、商务手表等关键词
;统计一周内销量高的关键词，添加到产品标题中，这样就能获得这段时间的客户群体热度。其次在拼多
多的推广计划中也能看到关键词的搜索热度，但这里是抓取大数据的，可能是一年内的搜索热度，没有
在app中搜索的近段时间的统计那么。如果你同时在做其它平台的话，就可以对其他平台的用户搜索关键
词进行统计，将占比大的关键词添加到拼多多产品标题中，这样就能获得大客户量了。

2、如何让客户搜索到自己的产品

这样就要对关键词做重定位和叠加了，也就是要很自然的在产品描述中不断重复关键词产品描述中不断
重复关键词，这样会被搜索引擎过滤掉的，想让买家搜索到你的产品就难了。

二、拼多多场景推广

大家都知道场景推广主要就是定向推广，流量比较大。我的重心主要是放在访客重定向、叶子类目、相
似商品上;相似店铺溢价10%，这样曝光偶尔能上1w+，但转化率方面还是偏低。之后观察一下哪些资源
位的点击和转化效果比较好，然后进行低溢价;

同时保持定向的高溢价、拉高资源位的溢价。注意要是一个在自己能接受的亏损范围内，然后用能接受
的亏损额或者想达到的订单量做反推，转化方面有所提升，大家也可以参考下，再结合自身情况去实践
。



三、优化标题和主图

标题和主图是开好店铺的前提，标题如果取得好，一下子就吸引住客户的目光，主图片做的好也能吸引
客户点击，提高点击率，切记要一步到位优化好，然后少修改，少折腾，别做做停停、停停改改，这样
一般都是做不起来的;

因为你每改一次，你的权重都会受到影响，严重的时候排名直接悬崖式下滑，而且经常改动宝贝的人，
一般都做不起来。如果自己知识不够的不懂怎么去优化，建议找一些专门优化标题跟主图的人去做。

四、运营策略

建议选择1到3个款去推，拼多多卖家不管做什么行业、什么产品都会有主推款与辅助款，推广全部的产
品，毕竟花费的时间精力太大，会与收获不成正比。

另一方面，我们在推产品的时候，难免会有一些灰色的操作，可以用一个爆款+两个辅助款的多款产品
推广的形式推广，一般爆款都在排名上，一旦出现排名丢失就能用辅助款引流，这样店铺才不会死掉，
这也是拼多多平台对店铺综合运营力进行的考验，店铺经受住了，自然就能保住流量了。

五、付费流量

当我们累积了一定的销量评价后，我们把直通车开起，不过必须懂得运用大量长尾关键词的投放;切记，
基础数据没做好之前，别烧车，因为质量得分太低，点击费用高，加上没销量基础支撑，分分钟会血本
无归，即使直通车给你带来了流量也难转化过来!

分享就到这里，如果对分享的内容有疑问，或者其它一些运营的问题也可以关注我，有问必答。
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