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产品详情

拼多多怎么开直通车才有好的效果？

直通车的话一般是开自定义比较好，因为自定义是能带动免费流量的，ocpx是带不动免费流量的。

那么如何去开好自定义？就需要学习调价的方法，会调数据才能好。

直通车如何去操作？

拼多多直通车具体扣费公式：

实际价格 = 下一名出价 X 下一名质量得分/您的质量得分 + 0.01
元。每个关键词质量得分控制在8分以上，优先加价质量得分高，展现高，点击高的词。

直通车调价技巧：

调整关键词出价：分别调整推广关键词出价，一次性调整幅度不可大于现有出价10%。例如原始出价1元
，下次调整出价为0.9-1.1浮动。

调整关键词溢价：关键词匹配方式分为匹配以及广泛匹配
，调整这个方式前大家可以先了解一下这两种匹配方式的区别。

当曝光低、点击低、ROI低的时候就加大出价，观察3-5天，没有起色再删除。

当曝光高、点击高、ROI低的时候可以观望，观察3-5天，没有起色的话就开始缓慢降价，直至ROI起来
后根据自己账户的情况，决定是否保留。

当曝光低、点击高、ROI低的时候可以加价，观察3-5天，流量大了以后，点击率是否稳定，在综合ROI
是否观望或者删除。
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当曝光低、点击高、ROI高的时候可以加价，给商品多点曝光。

注意事项：

1、下一位出价就是你的同行出价低于你的出价的那个同行;

2、质量得分，这个是系统给出来的，根据产品的相关性、展现丶点击丶转化等等因素来判断;

3、至于是不是点击多少扣多少如果有同行的话，打个比你的出价是5块，你同行出价是4块，如果在相同
质量度的情况下，那么你的扣费就是4+0.01，如果没有同行，或是你的同行都达到广告费用上限，你的
扣费就是直接5块;

4、推广里面设置的0.01就是你对于自己关键词的出价，可以自己调整，而公式里面的0.01是固定的。

需要注意的细节：

1、在数据稳定下降低点击扣费的同时不降低曝光，好的情况下还能提升；

2、直通车计划日限额不能降低，在降低点击扣费的提升点击要有提升，不然不是成功的拖价；

3、点击率好是在行业值，可以在后台查看点击率在哪个阶段；

4、直通车里的词，好质量分都在10分，差也得9分，保持持续稳定；

5、每次直通车调整出价，溢价，以及分时折扣，不要超过20%；

6、拖价PPC一定不能急，不可能一下子就拉低的，要慢慢降低点击费用；

7、在降低完点击费用之后，计划的日限额每日的递增加50，这样能够提升更多曝光；

以上就是分享的内容希望对大家有帮助
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