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产品详情

一张高点击率的图片，可以让我们在相同权重下获得更多的免费流量，付费计划开起来也是事半功倍。

但想要得到一张高点击率主图却并不是那么容易的，我们知道主图需要通过付费计划来测图才能明确一

张图的潜力。

不过问题是，很多商家花了大笔的资金去测图，都没有得到一张的主图，无端浪费了大笔的花费。可能

大家会想到去借鉴同行的主图，但现在没有什么三方插件是可以看到别人主图的点击率，所以我们想去

借鉴也不知道同行的主图点击率数据如何。

就教大家一个方法，可以让我们找到行业中点击率高的主图，从而借鉴同行打造出属于我们自己的高点

击率主图。

注意，我们在找这张图的时候，必须确定人、关键词、图片类型、价格带、产品款式这五个标签都和我

们的产品相匹配，在这个前提下去找到的主图，才是适合我们的。接下来就具体讲讲怎么找。

一、人的标签

拿一台全新的手机，或者重新刷一下机，选用一个新的卡。然后这台手机就是专门去找高点击图的设备



。

账号全新，没有浏览过其他产品，之所以要这样操作是因为，通过这种方式来模拟一个全新的购物账号

，没有受到千人千面的影响，也没有任何标签。

二、关键词

找到一个和我们产品相关性高，且搜索热度，转化率表现都的词，然后通过这个新账号，去搜索这个对

于我们产品而言核心的关键词，这样展现出来的图片即是对应我们产品的词。

三、价格带

再根据我们产品的价格区间来设置搜索时展现产品的价格带。

四、数据记录

根据我们上面的操作搜索产品，每在流量高峰期的时候，去搜索这个和我们相关性高的关键词，卡我们

要的这个价格带。用这个没有被千人千面干扰过的干净的账号标签去搜索。

每一次搜索，我们都把搜索出来的前四个豆腐块给截图。如下图所示：

在每天的流量高峰期截图两张，这里就有8张主图了。然后这样持续一段时间，一般1-2周，积累下一百

张左右的主图。之后我们就可以在这几十上百张图中发现，哪一张图，在7天或者两周的时间里，整体出

现的概率高。

一般来说，出现频率高的图，他的点击率大概率也是佳的，不论是在付费展示位置还是自然搜索的位置



。

可能大家会问了，如果某张车图总是出现在算吗？这时候我们就要想，他直通车点击率要是不高的话，

他会经常出现在位吗？

只有他点击率高了，ppc降到很低后，他才有足够的权重和溢价去抢首位的位置。除非是人傻钱多的大老

板，出价就是卡首位，那就另当别论了，不过这种情况极少。

那不是付费展示位置的话，他的自然搜索位置经常出现在豆腐块内，那就更好理解了吧。他的点击率不

高，展现价值不高，系统怎么会老是让他出现在前面呢？只有点击率高了，转化率也比较高的情况下，

他的排名才会经常在靠前的位置。

所以只要用这个方法，不花一分钱，差不多两周，我们就能找到一张行业点击率高的主图了。

之后我们再去观察、分析这张图，如它拍摄的角度、配色、文案搭配、排版、空间构图这些，并根据这

些数据去反推，为什么这样设计点击率高。然后再在这个基础上，我们去临摹超越，通过这种方式就能

以低的成本得出一张大概率是高点击的主图。

当然，可能有些朋友会觉得这个办法耗时太久，但换种思路，如果说我们通过付费计划去测图，一直测

不到好的主图又待如何呢？
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