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产品详情

2022年移动互联网的发展改变了传统网络营销的概念，改变了南阳企业竞争的模式，也让传统行业之间
的界限开始模糊化。

客户流量的渠道开始呈碎片化的趋势。

为什么很多人都做不好新媒体营销，因为市场环境的快速变化让很多的老板在思维还无法适应的情况下
，市场又已经变了。

这对于很多的中小企业来说反而是个优势，因为快速的变化丰富了企业和消费者接触的机会，通过全网
和新媒体的营销，企业可以充分将线上线下碎片化渠道全部利用起来。

甚至，在付出相同营销成本的前提下，可以获得比传统营销更多的客户。我们是一支走在市场实战的引
流营销团队，有时候过于独特的做法让很多的老板并不信任我们。过于新颖的东西人们往往难以接受。
局限于已经做得成熟的做法，体现在有大量成功案例的基础，这其实也是一种传统的思维模式，不敢做
第&一个吃螃蟹的人，对于自己没见过的东西永远不做第&一个。

渠道碎片化意味着消费者选择的渠道越来越多，微信、微博、论坛、抖音、头条、小红书、知乎、搜索
、线下实体店等等，这些渠道消费者都可能选择，这也是为什么很多小企业看起来门面很小，但是利润
却很可观的原因。

想要做好客户来源的渠道营销，我们首先要知道客户是怎么购买企业产品的，然后才去个性化研究企业
如何去销售产品才能满足目标客户的需求。



客户在产生需求之后，一般会从网络搜索需求的产品。搜索的途径有很多，比如百度、搜狗等搜索引擎
；也可能是京东、淘宝等购物平台；也可能是微信、抖音等社交媒体。客户只有通过这些途径找到企业
的网站或者平台或实体地址才能购买企业的产品。

客户在找到企业的网站或者平台之后就会进去浏览，这时能否促进客户下单就是靠内容了，如果企业内
容无法吸引客户，客户也不可能购买。

很多企业老板就是不想在内容上面下功夫，只想变现。其实在内容做好的情况下，有流量，变现是自然
而然的事情。

而流量要么是付费，要么是免费，没有其他的了。

免费的，就是涨粉呀涨浏览量，无非就是写内容、做图片、视频。

付费的流量，广告、红人、联盟营销，而这些都是别人做内容的流量然后卖位置给你。

市面上没有一种流量是又便宜又好又有效的。

很多人对流量很纠结，只有两种路，要么花钱、要么花时间，说什么“我只是没时间，太贵了”这种纯
属是傻逼，小学生都学过“时间就是金钱”。

花钱就是把钱用的Zui优化；花时间就是自己研究套路、算法、排名、写作、剪辑、涨粉，老板你看看自
己有什么。没有又不花时间又不花钱，坐等别人送钱上门那种喝茶时代已经没有了。新媒体时代，牛逼
的人没空跟你闲扯。
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