
一一丫丫真皮 凉鞋童鞋 童鞋批发

产品名称 一一丫丫真皮 凉鞋童鞋 童鞋批发

公司名称 杭州城泉电子商务有限公司

价格 76.00/双

规格参数 货源类别:现货
品牌:一一丫丫
鞋面材质:人造PU

公司地址 杭州市江干区九盛路9号A18幢228室

联系电话 86-057128066919 15381109088

产品详情

货源类别 现货 品牌 一一丫丫
鞋面材质 人造PU 鞋底材质 PU
是否库存 是 库存类型 整单
产品类别 板鞋 适用性别 中性/男女均可
功能 按摩 颜色 灰色
尺码 36、44、45、46 适合季节 秋季
是否外贸 否

未来二十年做什么最赚钱？未来二十年什么行业是牛市？在
熙熙攘攘的竞争社会中，如何擦亮你的眼睛，选择一个好的
创业项目？如何用最低的投资赚取最大化的利润，这是一个
急需解决的问题。刻不容缓！ 为此城泉贸易（一一丫丫童
鞋）做了以下策划，欢迎咨询，欢迎交流。

中国第五次人口普查显示，2007年我国6岁以
下儿童约1.8亿。如果依照新生儿用品家庭月
消费900元计算，现阶段中国0～6岁婴童产业
每年市场零售总额至少达1620亿元。中国人
口与计划生育委员会的研究显示，新的人口
生育高峰在2008年，并预计这次人口生育高
峰将持续10年。



中国的最高出生率大约出现在2016年，人口
峰值为2028年，该时期中国将迎来第五轮“
婴儿潮”。 换言之，婴童市场容量将快速增
至3000亿元，中国婴童产业将迎来持续约20
年的牛市！

现在的家庭结构基本是标准的“421”型，即祖辈4个，父母两个，孩子一个。基本
都是独生子女家庭，也就是说，6个钱包花在一个人身上。简而言之，就是购买力不
是问题，问题是怎么来挖掘这个购买力。我们成年人购买产品的时候，首先看的是
价格，其次是质量，最后是品牌。但是，我们在给子女购买产品的时候，首先看重
的是质量，其次是品牌，然后是价格。一个家庭甚至是三个家庭，就一个孩子。所
有的注意力基本都集中在这个孩子身上，不惜投入大量的时间和金钱为他们创造最
好的成长条件。

前景展望，发现商机>>>
> “在没有小孩的时候，似乎只有理发馆、

饭铺、书店、邮政局等。我想不出婴儿医

院、糖果店、玩具铺等等的意义⋯⋯乃至

小天使自天飞降，我的眼睛似乎戴上了一

双放大镜，街市依然那样，跟我有关系的

东西可是不知道增加了多少倍！”在老舍

眼中，小孩是“把人带到新大陆去”的哥

伦布。为了满足“哥伦布”的种种需要，

父母们通过网络、目录、商店去购买一些

看似趣致实则无用的小玩艺。于是，母婴

市场自然也就成为掘金的富矿。

诱人的蛋糕，朝阳的行业。当行业的目光

正吸引着全球商家关注的时候，我们却发

现，看似散乱的婴童市场，却正在酝酿着

行业变革和整合，一些富有野心和抱负的

国内外企业家，紧跟着中国“消费升级”

的步伐，快速布局，优化新的商业模式，

并企图成为婴童市场的真正领军者，看似

平静却暗潮汹涌的婴童市场，新一轮淘金

狂潮正汹涌而至！

但是目前的现状是：新生儿父母多以70年

代后期和80后为主，所接受的教育和文化

程度普遍提高，其收入水平较高，购买能

力较强，消费观念较新。加上这些年轻的

父母大部分都是独生子女，而且已经习惯

了网络的生活方式，因此，年轻一代父母

们的消费需求已经或正在发生着重大的变

化，他们关注婴童产品的质量安全、品牌

文化内涵、时尚感和个性特质，然而，这

些需求的背后却是婴童行业市场的整体滞

后的现实。

 加盟问题

 尽管行业前景诱人，目前我国婴童用品产业的整体生产力水平还不高，产业结构不尽合理，生产集中度普遍不高，中低档产品多，高档和高科技含量产品少，功能性产品开发力度小
，个性化需求满足能力差。相比之下，国外的公司做得比我们要好得多。比如丹麦的安徒生品牌童鞋，背后就依托的是著名的安徒生童话故事，众所周知。迪斯尼童鞋依托的为迪斯尼
品牌。所以，选择国外品牌的婴童产品相对来说可靠的多，而且容易展开销售。毕竟为一线品牌。就婴童产品整体而言，无论是婴童奶粉，还是婴童服饰、婴童玩具等，行业集中度都
很低，区域品牌竞争依然占据主导地位。例如奶粉中的惠氏、美赞臣、雅培、雀巢、多美滋等大量国外知名品牌。童鞋中也有一些知名品牌，如一一丫丫，安徒生，巴布豆，迪斯尼，

酷趣等等。由于准入门槛加盟费比较高（安徒生代理费用为500万元起），对于刚从大学毕业出来的莘莘学子，这一门槛不可谓不高。从而导致了从业机会的减少，甚至是高不可攀。

部分加盟费用明细表
品牌 费用 其他

安徒生 500万



芭比 500万
迪斯尼 550万

酷趣 400万
惠步舒 450万

阿迪达斯 1200万
耐克 1200万
米奇 550万

注：以上加盟费用为官方直接授权。

调查显示，六成就业心态迷茫。随着一届届
的学生毕业，工作岗位趋于饱和。被逼无奈
下将有相当多的人选择自主创业。 “今年工
作太难找。”各类招聘会上，时常会听到这
样的抱怨。今年，我省高校毕业生人数将达
到 23.26万，比去年同期增加8 .2%。这一数
字更能说明了当前的就业压力问题。

创业何其艰难。大学生自主创业，首先要的
是数十万的启动资金，对于想创业的大学生
来说，寻求“第一桶金”是要面对的第一道
难题。数年来的大学生活，基本已经掏空了
家庭，又怎么忍心向父母索取更多？没有好
的项目，选择一个号的项目，基本就是将来
成功的良好开端。没有经验，创业不是想当
然的事情，没有创业技能，没有从业经验，
怎么去创业？扶持政策很难兑现。就目前来
说，还是有一些良好的政策可以享受，但是
，批复的手续繁杂，等待的时间太久，又有
多少创业者真正享受到了扶持？

综述：就业迷茫，创业艰难。那么出路在何方？读书的目的是
什么？

2006年1月，寒冬，公司品牌创始人丁飞偶然一次和朋友在聊天的时候，发现中国婴童市场现状非常的
滞后，抱着试一试的想法，开始了传奇一般的电子商务之旅。也就是这一次的聊天，孵化器注册了淘宝
id“一一女马”，也就是城泉贸易的前身，也是品牌“一一丫丫”的发源。当时谁都没有想到，能以2
万元为启动资金，能够在4年后做到销售总额为2000万的业绩。这不可谓不为一个传奇。

2006年12月，一钻。 2007年6月，两钻。
2007年10月，三钻。2007年6月获得第一个国际品牌巴布豆的正式授权。 2007年8月8日，一一丫丫第一
家门店在杭州市西湖区益乐路正式开张。自此“一一女马”走上了快速发展的道路。 2008年7月，城泉
贸易有限公司正式成立2009年3月，注册了商标“新一一丫丫”。2010年前为了整合产业链，以及制定
未来发展目标，淘宝店暂停了一段时间。，现淘宝店已三皇冠。

回首往昔，品牌创始人丁飞感叹到，如果当初有人带我一下，我相信我肯定要做的比今天更好。创业伊
始，何其艰难。没有充足的资金，没有销售技巧，不成熟的电子商务平台，不可靠的网上信任度，难缠
的客户，交易纠纷，等等问题。都需要亲自去面对，去解决。塞翁失马焉知非福，挫折与机遇是并存的
。正是这些挫折，让一一丫丫迅速的成长并积累了大量的营销经验，这是一份非常宝贵的财富。



经历了四年的艰苦创业，现在城泉贸易年销售总额已经突破2000万元大关。已经成为淘宝网上最具影响力的童鞋专家。现在公司在腾讯拍拍，国际淘宝，ebay等知名电子商
务平台多方出击，寻求突破。

厚积而薄发。积累了丰厚的实战经验，城泉人正以饱满的热情，鉴定的信心，依托国际知名品牌，稳定而优秀的产品质量，强大而团结的队伍向着更高的目标迈进！城泉人
以完善自我，提高自我，提供优质的产品为己任。

城泉人坚持以最优质的产品为依托，丰厚的销售经验为铺垫，努力的做好童鞋专家。将童鞋的品质定位为“健康童鞋”，在数年的营销中积累了数以万记的婴童脚型数据，
可以说，没有谁比我们更懂童鞋。长期以来，城泉人倡导健康童鞋的理念，持续地向消费者传达“健康童鞋”、“绿色童鞋”等童鞋知识。同时城泉人以社会责任为己任，
向社会提供了300余工作岗位。目前在职员工为100余名，培训输出人才超过300余名。

“一一丫丫童鞋专家童鞋连锁”积极响应杭州市政府打造中国婴童之都、电子商务之都、创业之都的号召。积极的与国际一线童鞋品牌接触。并取得了以下国际品牌的正式
授权证书：巴布豆、芭比、米奇、阿迪、耐克、惠步舒、菲都狄都,酷趣、兄妹猫、安徒生、魔术屋、太子豹。地处杭州市区核心地段，交通便捷。目前拥有数二十余家实
体门店，是同行业中的领军者。有自己的仓储基地和雄厚的实力，在同行业中无与伦比。

“一一丫丫”旗下产品的特色，不仅卡通，而且时尚，更加健康、而且有着强大的库存支持。产品范围广阔，消费群体涵盖了婴幼儿、小童、中童、大童四大消费群体。为
0-16岁儿童提供全方位解决方案，所以，在一一丫丫童鞋连锁，每一个年龄段的孩子都能找到适合自己的主题，找到自己喜欢的品牌与款式。

首批十名创业伙伴招募>>>> 投资费用以及说明>>>>

要求

我们希望你是：

有理想，有抱负，有志于改变目前现状，并希望在电子商务中的童
鞋领域有长足的发展。

有相当强度的抗压能力，能吃苦有团队合作精神有良好的学习能力
，很强的执行力，遵守规则每天在线时间不低于10小时愿意整店展
示“一一丫丫”旗下所有产品（不限制展示其他类产品，但是，童
鞋类产品，只能是一一丫丫旗下的）

投资总费用：5000元。这5000元为保证金，在不违背
合同协议的情况下，合作满两年后可退还。具体的请
咨询客服或者索取合作协议。提交本保证金后，可获
得以下以下所有品牌的在线销售权（巴布豆、芭比、
米奇、阿迪、耐克、惠步舒、菲都狄都、酷趣、兄妹
猫、安徒生、魔术屋、太子豹）。并包含了为期30天
的封闭式训练，以及10天的实战操作、以及后期的网
店美工，网站美工、验货费用、包装费用、客服费用
等。如想转型为实体店铺加盟，本金额可抵用部分货
款，或作为实体加盟保证金。

首先我们会对你进行为期30天的封闭式多对一的（公司内的销售精英为你做培训）
培训以及10天的销售实战训练，确保让你在两个月内完全了解业界信息，熟悉产品
，学会销售技巧，把握客户心理，把握推销技巧，网络产品推广技巧。提供提供培
训场所，以及需要使用的电脑，软件，硬件设施。需自行解决住宿，食宿问题。期
间所享受的权利等同于公司正式员工（除了没有工资）。

您不需要投入资金进货，不需要承担库存压力，甚至不需要承当物流。



网络直供，价格绝对优势。全国统一售价。面向顾客设计的产品，产品有特色，市
场需求明确。线上线下全面广告宣传，强化产品知名度。舆论导向支持，引导客户
购买意向以及品味。在线库存查询，实时同步库存，销售无忧。淘宝类b2c电子商务
平台的整体设计，以及产品数据包独立的电子商务网站，包括独立的域名和服务器
以及图片储存空间以及网站的整体美工，产品上传，优化推广，并和淘宝类平台保
持数据互通。后期如果想转型为加盟实体店铺拥有优先权，并能获得更多的特权和
支持。品牌支持：一一丫丫，童鞋著名的品牌，与你共享品牌优势商品支持：20多
个国内外知名品牌，1000多种高质量的商品单项、合理的供货价格、巨大的利润空
间、完善的售后服务营建支持：协助进行网店的美工设计，装修以及优化管理支持
：以标准化、规范化、科学化的管理经验指导网店进行后期的经营管理维护推广支
持：一一丫丫有资深的营销策划专家进行全案策划，能及时为各网店提供商品、促
销等方面的策划，提高网店促销成功率研发支持：一一丫丫有强大的研发力量及知
名代理品牌做后盾，确保优势产品层出不穷培训支持：为各加盟店及加盟店员工免
费提供专业化培训物配支持：b to b网上订货系统，现场订货、开店配货，确保物资
商品及时、完整的配送强大的广告支持：淘宝钻石理事，雅虎首页广告位置，以及
电视等媒体广告。客服咨询服务支持：一一丫丫拥有400-666-9288全国咨询热线和w
ww.hzxiezi.com网站及用户数据库，可为您的顾客提供专业服务，使我们更好的发展
顾客、留住顾客。

收益对照表>>>>

加盟店首期投资预算（单位：万元）
实体加盟费用明细网络加盟费用

店面面积40-100100-200 0
加盟金2000025000 5000
保证金50005000 0
装潢费4500080000 0

店面租金100000150000 0
首期进货6000090000 0

宣传费10001500 0
总投资221000350000 5000

投资回报分析：

加盟店投资回报率分析
实体加盟投资回报网络加盟投资回报

店面面积40-100100-200 0
日平均销售额30005000 1000

月估销售额90000150000 30000
按40%毛利核算3600060000 7500（毛利25%）

租金833312500
员工工资36005400

水电费20003000
工商税务500800

首期投入资金（三年摊）19452792
库存折旧4000065000



其他费用100150
月费用合计1647824642

月估销售净利润1952235358 7500
年销售净利润194264359296 90000

注：关于利润数据位保守估计，随着时间的积累，以及品牌的宣传，老客户的积累，以及信誉的提高，此数据将远远高于
目前的保守估计。

经营理念不同

不遵守制度

按照规矩办事
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