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为大家带来玩具爆款打造系列一课。本课程主要先跟大家明确下打造爆品的前提条件，主要会从4个方面
进行讲解。本课程会以系列课的模式呈现，课程内容覆盖爆款的基本特征、爆品链接的打造和优化方法
，用多多推广制造爆款的方式等，一定要持续保持关注哦！那么现在快来一起学习学习吧！这篇文章主
要分享拼多多爆品打造系列课解析爆品的基本特征 拼多多代运营

这篇文章主要讲的一部分：爆品的基本特征

1. 商家需要具备的能力特征

在电商生意中，商家除了通过运营手段去打造一个优质的爆款产品外，还需要有整体生意的运营能力。

我们要思考自己是否有足够强大的资金、供应链、足够强劲的售后服务能力和议价能力，这都决定了你
是否可以完整的打造一个爆款和通过爆款拿到相应的利润。同时在判断出自己可能缺乏的能力后，可以
去创造条件弥补相应能力，这样也可以大大提高爆品打造的成功率，打造一个现象级爆品真的没有这么
难！

在商家需要的具备的特征中，我陈列了下面4种重要特征，当这些特征你拥有超过2~3个时就可以放心操
作了。

首先是资金。爆品意味着你的订单量会非常的大，有可能会超过一万单，这些订单对应着你需要准备的
成本资金。需要资金包括但不限于产品成本、物流费用、人工成本和平台推广费用等；在打造爆品过程
中会有一段前期运营时间，这段时间是冷启动，每个产品都必须经历的，要做好心理预期，还有注意平
台的回款时间哦。



第二是团队。当然，这个条件在你自身可以完成或弥补的情况下，这个条件并不这么重要，我见过不少
商家都是自己对店铺的所有工作全权负责的；

第三是供应链。供应链的背后是我们的发货能力、品控能力、出货能力、买家服务能力等等，这些都决
定了你爆品打造是否顺畅，这个点我会再后面进行详细展开；

之后就是产品。在产品侧，我们需要注意的是选品和定价，因为这决定了我们未来产品的潜力和推广提
升流量的空间。下面我会详细展开爆品产品的画像。

2.爆品需要具备的几个特点

市场：必须是大众市场产品，或者是有潜在需求产品，并且潜在需求有被证实的，需要数据支撑。

数据：点击率和转化率一定是平均水平30%以上的，这两个数据侧面反映了该产品的欢迎程度和商品成
为爆款的潜力。

点击率主要由主图、销量、创意标题大促打标、展示价格、优惠券、其他附加服务标签等决定，重要度
从高到低；

转化率主要由产品的产品视频、评价、SKU组合、榜单排名、轮播图、直播内容等决定，重要度从高到
低；

插播：如何查看同行平均点击率？行业的点击率可以在后台：推广中心——推广工具——搜索词分析—
—搜索词查询，来进行查询。可以选择过去7天或者14天的点击率进行平均数的计算，来确定行业的点击
率

3.爆款所需要的外部环境

季节因素。成功讲究天时、地利、人和，我们学习方法和满足爆品商家特征可以满足地利和人和两个方
面，天时就跟我们选品强相关了，在季节的趋势下，很多产品都可以轻松的趁势而上；

第二，多多进宝。这个主要是在打造的过程中，需要足够的销量去支撑产品的排名，多多进宝是比较安
全和有效快速带来评价和订单的方式；同样，推广后台中的放心推也是可以带来许多订单的哦，只按订
单量计费，曝光不收费！ROI稳定，保证不翻车。

多多进宝还可以看同行产品的佣金数据，来判断自己的竞争力哦！



第三，买家评价。买家评价与领航员分数密切相关，可以说不注重买家评价就是不注重店铺整体权重排
名，过多的差评分分钟可以让一个爆品“中道崩殂”。

这节课主要分享拼多多爆品打造系列课解析爆品的基本特征
拼多多代运营希望大家也可以把课程分享给你身边有需要的朋友！下节课见！
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