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产品详情

越来越多的人都在拼多多平台开店，但很多新手卖家开店都没有多少经验，所以和大家来说说新手店家
入门级拼多多运营技巧

1、产品上架、下架

拼多多新品发布，虽然不像某宝，有7天的上架下架玩法，但系统确实在一个小时内进行抓取，所以商家
们一定要利用好这一个小时，尽量选择一个流量高峰时间进行新品发布上架，做好这一点可以为你的店
铺开个好头。或者使用拼多多上传图助手，通过甩手上传图助手功能，卖家就可以节省大量的上架时间
，用于其他环节，也能够极大地提升我们的运营效率。拼多多上传图助手具有批量搬家和全店搬家的功
能，全称自动化运作，也不需要再上传大量的信息，高效方便、节约成本，也被是为网店上货传图的佳
辅助。

2、产品权重

产品发布时，拼多多往往会给你的店铺7-15天的加权期。在此期间，新产品的销量非常重要。可以利用
预售或新老客户优惠活动等营销手段，刺激消费者的收藏和消费，增加销量，快速增加新产品的权重。

3、注意评分问题

相对来说，一个产品长期活动资源的位置取决于产品得分，保持得分非常重要。至于分数，首先是产品
本身的质量和商家的服务。在这方面，只要产品质量过关，服务精细，分数通常都比较高。因此，卖家
必须严格控制产品质量，用心服务消费者，注意物流速度。

4、产品破零

拼多多有一种隐性过滤。如果一周或者一个月内店里没有小销量的新产品，这个sku的关键词就会被过滤
掉，所以你的新产品不会获得流量或者只获得一点点流量，所以对于新产品推广来说破零真的很重要。

5、运营推广



商家在做拼多多店铺推广时，一定要配合商品的权重，无论是推广前还是推广后，效果好坏，主要还是
要看商品本身的亮点，至于想不想推广，这点也是仁者见仁智者见智了，但是拼多多上货助手还是建议
各位电商朋友们，去做下推广，推广做的好，这对于店铺而言百利而无一害。

6、客服、售后及数据维护

店铺想要有流量，就必须基础打扎实，而基础就是客服，因为售后及数据为主这几个方面的问题，首先
是客服，一定要做到及时响应，否则会影响到活动报名及店铺的权重;其次是售后，售后肯定是秉着顾客
至上的原则，前提还是要保证自己的利益不受损害;后数据维护，开推广后新品数据有所提升，就要靠运
营去维护好，否则很容易一夜回到解放前。

总之，拼多多开店运营真的非常重要，每一个环节，每一个细节都要做好，避免由于运营的问题影响到
店铺权重，流量，成交量。
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