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在招标过程中，招标应该是重要的。招投标要涉及方方面面，突出企业特色和优势，突出产品的技术优
势和特点，尽量照顾到每一位评委。，我们将与您讨论什么是投标。投标人如何进行高效投标？

一、什么是议价？

是投标人对投标方案的声明。

二、投标人如何有效地进行投标？

 1、了解投标评委的组成和特点。

尽量分析评标评委的构成，高层领导、技术专家、部门业务专家等角色的构成和人数。通常，高层领导
不熟悉 IT 技术。他判断的主要依据更多是公司规模、资质、实力、售后服务、价格等非技术指标。技术
专家判断的主要依据是系统体系、采用的新技术、安全。灵活性、可扩展性、软件开发管理机制等技术
指标，而部门业务专家更关注软件功能、易用性、与现有系统的接口等。在投标过程中注意评委的表情
和态度，及时调整内容的深度。

 2、现场演示要传达给评委充分的信心。

说到招投标往往需要在很短的时间内展示公司的实力和项目优势，但是在招投标现场，一些行业朋友经
常看到我们在这里学习很虚心，而我们公司并不擅长它。我们是来做酱油的。我想自从我们参加了竞标
现场，印刷和交通住宿都花费了很多费用。 “谦虚”，但如果我们在现场给客户的介绍中仍然谦虚，带
着紧张的颤音，自然不会表现出我们的和自信的气息。我们必须坚信，是在我的主场，这种光环间接传
达给了裁判，裁判在打分客观分数时也可以参考标准分数，但描述公司实力的主观分数往往被视为间隔
分数。除部分证明材料外，评委接受越多好感自然会给高分，中标往往成功可能短到1点，所以我们得有
气场。，与其他公司相比，我们有优势。，我们是这个项目中能干的。通过这种自信的建立和交流，评



委们会感到未来与我们同在。合作效果会很好，交给我们就放心！

 3、充分发挥我公司和技术的优势和特点。

说到竞标，尤其是竞标的顺序在后面的时候，评委已经对一些常见的事情比较清楚了，没兴趣听你重复
。他关心的是你和其他对手相比的特点。

 4.表情必须以舒服的状态呈现。

有的朋友喜欢在现场说话，有的喜欢站着说话。不管是坐是站，都要看场地的情况。如果场地小而拥挤
，建议坐下来发言，方便与评委的眼睛互动，不会给评委带来压迫感。如果场地很大，需要引起评委的
注意，好站出来谈谈。后，这取决于我们当时的状态。可能会出现单词忘记等情况，我们好坐在电脑前
聊天，这样可以缓解一些压力带来的紧张感。如果表达不清，语气颤抖，会给评委一种不自信的感觉。
个人认为，公司未来可能没有信心承接项目。

另外，如果我们需要在同连续展示一些配饰，而且时间有限，好坐下来谈谈，这样你就不会坐一站了（
建议有2人参与竞拍，并相互配合），让评委感觉随意，说话中间不断停顿，表达不流畅的感觉传达给评
委，所以我们呈现了当时好的情况。
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