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产品名称 珠宝文玩字画书法陶瓷建盏紫砂壶茶叶都是需要
报白才能入住抖音小店进行直播的

公司名称 杭州北抖星网络信息有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市西湖区西湖广告大厦3层

联系电话 13605817015 18857861392

产品详情

自媒体火了这么些年，大家都有目共睹，很多人都在自媒体市场上纷纷获利，也就促使更多的人投入到

了自媒体的蓝海中，不断的有人转型创业或者是一份兼职的形式加入。

有些类目抖音不允许开通，为什么要通过抖音小店白名单才能开通呢？

1：因为文玩珠宝类目属于特殊类目，抖音官方监管严格，只有通过正规抖音直播基地白名单渠道开通才

可以正常开播。否则直播无法正常播；

2：通过正规抖音直播基地白名单渠道开通的，可以享受流量倾斜扶持；



3：安全稳定，可以持续开播，只要坚持每天开播，可以稳定持续提升业绩增长。

抖音小店货款什么时候结算?

抖音小店货款每半个月结算一次，每月1号结算上月16-30(31)号的，确认收货并且无售后申请的订单才能

顺利结算。

开通抖音小店后能不能让别人带货?

1：多抖音号挂同一店铺，此功能适合同一人或同一机构下有多个抖音号，且流量需要导入同一个店铺的

需求。

2：商品符合且希望进入精选联盟，找对应运营评估，如评估符合要求可添加进入精选联盟白名单，商品

设置佣金后，其他抖音达人即可通过精选联盟选择你的商品进行推广带货，成单他可赚取佣金。

珠宝文玩字画书法陶瓷建盏紫砂壶茶叶都是需要报白才能入住抖音进行直播的！

抖店报白后的线下实地验仓



商家的线下实地验仓指由抖音指定的第三方检测机构，通过企业资质、企业规模、电商运营、研发能力

、售后服务能力、产品检验、仓库管理等环节进行综合打分评定，平台将根据各个部分实际得分情况及

权重综合评定得分，确定审核是否通过。

审核合格即可获得进入精选联盟的门票，不合格的可根据平台提示进行整改，但仅有一次复验资格，再

次失败就不能再申请进入了，所有线下实地验仓审核产生的费用由商家自主承担。

这个费用根据是否偏远地区、检验难度等具体规定来决定，我们这边有详细的说明汇总。

1. 页面中上面这两个搜索框，达人可以在左边的搜索商品框中，搜索你的商品名字或者店铺名称帮你分

销。你只需要将商品上架到小店，设置好佣金等重要信息，即可被达人分销。

2. 同时还支持其他平台的商品导入。

3. 商家提供的商品会直接显示可赚佣金，如果你开通小店进入联盟不是做商家，只是为了去赚佣金的话

，这是直接的一种赚钱方式，清清楚楚告诉你一单可以赚多少钱。

爆款视频是怎么做出来的



首先我们不可能每一个视频都能做到爆款，爆款本身就是有偶然性的，也不要因为视频播放量不好而放

弃，因为并不是每一条视频，都能带来粉丝。

一定是其中的某一条视频，而一旦你的一条视频爆了，你的粉丝一定会回到你之前辛辛苦苦拍摄的视频

上。所以前期的积累十分重要，没有前期的积累，就算你的视频爆了，大家一看你的主页没有内容，也

很难去关注你。

另外爆款视频的四要素：有用，有趣，有共鸣，有槽点

爆款视频之所以称之为爆款，一定是符合绝大多数人的喜好，所以你的爆款视频不能讲的书面，要用通

俗的语言，讲一些人们经常讨论的话题。

比如我是讲短视频干货的，通常我在讲了两三条干货之后，会发一个带有话题性质的视频。

如何选择适合你的变现模式

还是一开始强调的，变现能力与粉丝数关系不大，主要取决于粉丝的类型以及粘性。如果你的账号定位

比较垂直，商家也会更愿意跟你合作，所以在定位的时候就要确定好自己的变现模式。



这里把我总结出来的变现模式做一个简单梳理。

1. 广告变现

这是IP类自媒体达人常见的变现方式，取决于你的粉丝数量以及粉丝类型，需要你有十万粉丝，通常单

粉价值在2分钱1个，达到10万粉丝，可以入驻星图平台，走官方推广。

2. 短视频橱窗带货

要求开通商品橱窗，基本认证也是1000粉丝，10条作品，实名认证，500保证金。小店，淘宝以及第三方

平台均可挂小黄车链接。

3. 抖音引流实体变现

需要在视频添加位置，可以通过抖+信息流付费区域定位

4. 微信私域引流后端变现



私域流量的粉丝一直比较值钱，因为抖音是去中心化，所以即便你有10万粉丝，也有可能都刷不到你的

作品，所以要先把粉丝圈在自己的流量池里，后端售卖产品，或者招商加盟。

5. 小程序变现

可以使用抖音自带的小程序或者抖推猫，对个人没有什么要求，适合没有产品的个人做

6. 知识付费培训变现

这也是我们涉足的领域之一，随着抖音商业化发展越来越快，越来越多的电商，实体卖家进入这个领域

，对于产品，供应链以及达人和品牌之间的链接越来越多。 
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