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拼多多是这几年发展起来的新的电商平台，对于拼多多商品价格很低，吸引了很多的用户，很多卖家也

纷纷加入拼多多，但是新手开店很难，难在店铺没有流量支撑，那么拼多多新店铺，如何提升拼多多流

量，解决拼多多没有流量的烦恼。

如何提升拼多多流量，解决拼多多没有流量的烦恼

大家可以看看自己店铺是不是也有这样的问题，基本特征为0

1、不知道新店开了是什么，去哪里找流量，甚至都不知道该做什么，每天干等着客户上门。

2、直通车开了，很贵，都要一两块，甚至一两块都没有流量，车也烧不起，开着又没有单子。

3、活动报不上去，要么基础销量不够，要么价格跟大商家没法比，甚至有哪些活动可以报都不清楚。

4、听别人说SD有用，S了很多单子，就是没排名，花了不少钱，自然流量越来越少



5、刚开店还有一点流量，还能有几单，但是越来越少了，单子也不出了。如果有这些问题的，往下看，

跟大家说说解决方法。说方法之前，我们先得分析分析拼多多的流量来源，才能帮助我们树立好良好的

流量观。

1、自然流量。基本新品官方会给出7天到14天左右的新品流量，但是不会很多，所以有些人开始有流量

后来就没有了，就是因为这个原因，后期你的产品发育不符合官方需要，单坑产出不高，肯定就被淘汰

了，流量也会越来越少。所以新品期，要不断优化好你的宝贝，做好官方给出的每一个指标。

2、活动流量。新品活动消失已经很久了，目前可能只有九块九还算是上的比较简单的。但是大部分活动

都是需要一定的价格优势和产品力的，所以小商家如果把重心放到活动上，不是特别合适，比较你的价

格，利润，供应链都不完善，没准一个活动就搞死了，钱没赚到，发货没法出去，罚了不少。

3、多多进宝流量。这个是建议大家新店新品都去做做，特别新品期，亏一点没事的，权重目前都高的，

如果有资金有能力的，也可以请推手推，后台都能看到团长和费用要求的。基本上，开个二十的佣金，

加几块钱的券，产品如果不差都能出几个单子的。

4、直通车流量。这个是目前平台流量的一个大头之一，搜索也好，场景也好，都有很大的流量。

主要的流量来源渠道，我们刚说了，那么我们说说重要的，新店新品如何三步解决没流量问题

优化宝贝。

1、优化标题。标题是对搜索结果产生主要的因素，所以产品上了以后，标题要先做好，主要选词的几个

参考地方，直通车、下拉框、热搜、属性和同行标题。这里重要的一个点属性，可能会被很多人忽略。

2、优化属性。属性跟标题跟直通车和自然流量都有很大的关系的，一定要按照要求和产品填写完整。

3、优化主图详情页。主图决定点击，详情页决定转化，千万不要觉得优化没有用，除非你有品牌优势，

有很大的价格优势，有销量优势。不要觉得排名也就那么样，你长的跟王思聪差不多，但是你有他有钱

吗?如果没他有钱，把自己整容成吴彦祖啊，怎么变成吴彦祖，优化啊。没钱没颜没才华姑娘凭什么看上

你，对，为什么你还会偶尔出几单，总有一两个口味特殊的。



第二步：优化基础数据

主要是优化评价和销量，那么怎么优化呢，我照搬官方的说法，可以分享给你的亲朋好友。亲友好友很

重要，明不明白看悟性。

第三步关键的来了：

别一看到直通车你就开骂，你车开了贵没用，不代表别人的没用。你想想，除了车，你还有办法去找流

量吗?

1、选词。词不在多，不在大，在合适，选词的时候看热度和转化，来计算大概的销量，通过相关软件看

词的坑产。记住，一定要卡竞争度低的词，要找热度上升阶段的小词，只要这个词能够养活你就行。

2、养词。人靠衣装，马靠鞍在，直通车靠数据养，等开了两天车以后关键词健康度出来了，就可以按着

走势做数据了。一定要明白，直通车省钱的关键，你要把点击率和转化率做好，如果有店铺收藏和宝贝

收藏就好了。

3、降费。很多商家说直通车开不起，你看看有没有下面的几个原因：一个是你选词太大，流量太多，转

化又低，钱一下子烧没有了。二是数据太差，如果你直通车特别费钱，你看看是不是你的转化和点击都

很低，甚至低于行业平均值。

所以降费的核心在于数据的优化，每天的健康度分值一定要稳定在绿色。

直通车对于新手商家来说，真的是门利器，只是要怎么用的好这就需要技术了
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