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标题优化先选词，迅速提高自然流量！

有好几位小伙伴留言给我们：标题应该怎样做，如何优化的问题。

说到标题，肯定有照抄同行店铺的、随便找词凑的、凭感觉硬写到30个字的都有。

“虽然你标题写满了30个字，但不是每个字都能给你带来流量的。”

而标题的作用是获取排名，获取自然流量的，你用上面的方法写标题，你说流量是给别人还是给你呢？

标题与店铺的流量有着密切的关系，只有的流量才能够带来成交。

所以跟各位小伙伴聊聊关于标题优化的事，主要弄明白下面2点：

1.怎样加强搜索词和宝贝的关联？



2.如何有效优化标题

一、加强搜索词和宝贝关联

首先，先把跟你宝贝相关的词找全。

拿调料瓶举例，跟它相似的词有：调味瓶、调味罐、佐料瓶。如果在写标题的时候，只写调料瓶，用户

搜后面的词可能就看不到你。

第二，检查搜索词和宝贝属性是否一致？

明明卖短裙，结果标题里写个连衣裙。就算你销量再好，还是搜不到你的宝贝。

第三，看搜索词和类目是否相关？

大家可以看下，搜索词跟你的宝贝有没有关系？好多人为了流量，会使用和自己产品无关或者相关性不

大的词去引流。

举个例子：流行男鞋和运动鞋 new，这是两个类目。

你卖流行男鞋，但为了蹭流量，标题里加了运动鞋男，当用户去搜运动鞋男，其实根本看不到你的宝贝

，你也拿不到流量。

就算有人点，和用户需求不一致也还是跳失，不但影响店铺和转化，弄不好还会违规。

所以，想要加强搜索词和标题的关联，可以从店铺标签、类目基础信息、宝贝特征入手。



二、如何优化标题有效

优化标题对有小黄车软件的掌柜来说，可以直接找到全网成交关键词，用它去做标题、做推广就行了。

暂时没有的小伙伴，下面这几点也能帮助你优化标题：

1. 删除不带流量的关键词

之前文章里就告诉过大家，不带流量的关键词可以从标题里删掉，不会带来什么影响。

比如这个词不写也能搜到你，那就可以删掉，像包邮不写就没太大关系。前提一定要去学会看数据，看

这词是不是不带流量。

另外，极限词、品牌词不要乱写，不然赚的都不够赔。

爆款操作需谨慎⋯⋯

2. 根据人群优化关键词

不同关键词背后，消费人群也不一样。

有生意参谋的小伙伴，在搜索人群中，可以把搜索词和对比词放一起，看消费人群的属性画像：搜索人

气、人数占比、点击人气和占比、点击率、转化率⋯

3.新品标题如何优化

对所有的新品来说，在做标题的时候，排名一定是靠后，没什么流量。



这时候，你如果选了大词，你会发现销量基本过万，根本竞争不过有资金、有技术的同行。

我们可以根据相关数据，挑选搜索人气高，在线商品数较少的词，因为在这个词下，抢到好位置的机会

会变大。

当然过少也不建议选。

所以，标题优化也是自然流量的重要来源之一，如果用户搜不到你，主图详情做得再好他们也看不到。

在优化的时候，可以配合直通车一起操作。
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