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首先问大家两个问题：权重是什么？为什么要提升店铺权重？

权重直接影响着我们的店铺流量大小，有了流量我们才可能有成交。可想而知做好一个权重对我们店铺
发展有多大益处。

相信很多人一定都遇到过这样的情况，同行业某店铺的销量明明不如你，但是排名却在你之上。也有很
多商家在运营店铺的时候发现店铺权重突然下降了，这是什么原因？

影响淘宝天猫店铺权重的因素小编在前几节讲过，接下来就来分析一下影响拼多多店铺权重因素有哪些
，拼多多店铺权重和什么有关？

1：店铺宝贝上新

入驻拼多多开店，上传产品是经营店铺的开始。商家在上传产品时，应该考虑清楚宝贝上新时间，是预
售还是非预售？

拼多多对于及时发货时很重视的，如果是工厂供货，一定要先问清楚货源是否稳定。大货是不是已经能
够正常供应，如果一切都正常，就可以选非预售，上架就可以开始推广售卖。如果厂里大货还没有正常
售卖，但是你又不想被别人占了先机，那么这个时候预售就非常有用了！（小提示：切勿设置一周以上
长时间预售，会影响权重排名。）



2：标题

标题对于产品来说非常关键，一个好的标题能让流量迅速增长。现在拼多多标题限制30个字，一定要好
好利用。

拼多多标题组成公式：

品牌词/营销词/规格信息+大词+属性词+修饰词+描述词+核心关键词

基本组合方式，拿卫衣举例：加绒卫衣女韩版2019秋冬新款学生宽松连帽套头原宿港风潮外套上衣

非常强调一点，拼多多的标题不等同于淘宝，有些人会把淘宝的标题直接套用过来，结果发现根本不行
。一般拼多多的标题的写法参考如下数据：

①拼多后台流量搜索词：

进去的方式是：打开后台-数据中心-流量数据-
商品热搜词，并参考下面设置。把自己相关的词进行罗列。

②拼多多买家版下拉框词：

这类词较大，我的意思是竞争大，商品初期不建议全用，导致自己搜索不到。但可以作为后期用，当你
的销量敢与别人竞争时。搜索栏里搜连衣裙时得到连衣裙的下拉框词，如图：

想再得到进一步的词，建议手动输入：如连衣裙女夏，得到三级长尾词：如图：

标题和宝贝必须有相关性，而且关键点一些特性不能弄错， (长款， 短款，有展现没点击，一段时间，
系统会判定您的宝贝不行，连展现机会也没有)，一旦标题定了之后，不要反复修改标题，否则影响宝贝
的权重。

3：类目及选款

一定要注意类目和选款，尤其是对于新手来说。类目是一个店铺的开始，也是店铺的收益的核心。拼多
多定位的是“低价”，所以商家们在选款的时候要符合平台的定位，选择低价质量又好的货源。

①选商品类目

可以到淘宝上搜索相关类目的关键词，按销量排序，把风格相近的店铺都收藏起来，这样就可以通过店
铺微淘等渠道了解到店铺的新情况。

选好类目之后就要跟你的货源确定能不能做出来？成本是多少，能否利用低价模式营业盈利，要知道拼
多多就是一个以营业的平台。

https://www.zhihu.com/search?q=%E5%85%AC%E5%BC%8F&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A157996259%7D


②选款

虽然模仿是生活的来源，不要模仿别人的爆款，尤其是对于新手而言。因为新店的竞争力弱，忠实于你
的客户群也少，且做的人太多，市场上多了就不会有很多流量给新店铺，争也争不过别人。

需要你去挖掘别人其他人气高的新品来作为自己的主推款，有很多新品都有爆款的潜质，利用别人的新
品做出爆款，说明你成功了！同行也上架同款时，价格战
打起来了，作为同款人，要充分发挥自身的明显优势和特点。

每个爆款都有生命周期的，不可能每时每刻都围着一个产品圈地画圆，所以要在周期内开发新款做测款
，为下一个爆款做好准备。要跟许多人，打着火力激发的持久战。

4：产品主图

主图是一个产品的第二个关键，主图影响点击率，点击率高的产品，说明是受广大消费者欢迎的，对于
这样的产品平台是会给予更多的曝光量的，有了曝光才会有访客，有访客才能有成交！怎么样才能知道
这个图片的点击率呢，这就要用到拼多多推广了。拼多多给予一个产品同样的曝光量，但是点击率高就
意味着进来看到人多，这样就能提高销量了。

拼多多店铺如何制作脱颖而出的主图？

①主图要具有协调性

②产品图片清晰且突出

③主图不能拼接和放入太多文字

④主图懂得借助热门事件

⑤采取感情渲染的方式表达

5：详情页

详情页
的内容直接影响一个产品的转化率，详情页一定要清晰、详细地表现出这个产品的特色和各个细节，能
让消费者充分了解产品的各个方面，刺激他们的购买欲。

6：产品定价

拼多多上的很多产品价格都比较低，毕竟走的是低价实惠的路线。但是也不要把价格定得太低，不然别
人会觉得产品的质量不好，而不去下单。怎么样去定价？
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1、，还是结合市场上的现状，观察通类目产品的价格；

第二，考虑到产品的成本和之后活动的折扣。

定价和权重有怎样的联系呢?主要还是看销量，看价格是不是吸引人，如果吸引人就会有很高的销量，那
么宝贝的权重自然就高了。

7：拼多多直通车

开直通车前要确保有一定的基础销量，如果没有先积累一定销量再开车。还有开直通车不能随意改动主
图、sku、详情页，一旦随意改动也会导致商品权重降低。:

8：售后服务

物流服务和店铺的服务能够增加权重的点。物流一定不能太慢，不然让顾客等太久，对店铺的印象也就
不好。客服的响应速度，回复的语气等等，都是直接和客服交流的，代表着店铺的整体印象。所以好的
服务才能给用户带来好的购物体验，也就增加了好评率了。

通过以上八点我们知道权重和保证金
多少是没有关系的，相对的，如果你想权重更好，那么做好以上八点运营维护相信肯定会上去的！
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