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产品详情

新店铺新手上路事先多了解一段时间，搞点咱们的一个技术销量，不然除非商品的价格很有优势，质量
也很让人信服，性价比超高，否则很难让人下单。有基础销量推广才会有明显的一个效果，消费者都喜
欢凑热闹，如果看到这个商品有销量有评价的话，也会了一点进去看看，商家可以做一些措施来增加买
家的一个购物欲望，接着再给一些实惠。这些都可以放在一些显眼的位置，在轮播图里要让客户能够直
接的去看到，再把图片做的漂亮一点，将产品的主要优势展现出来，慢慢累积客户，然后再结合推广就
可以了，好评加追评有图片的话，效果会更加明显，很多网购的人在下单前都会看商品的评价好不好？

有基础销量后就要开始准备推，然后做主图，图片相当于一个店的门店，所以一定要做好，多做几张测

图的话，自然是哪个点击率高，就选择哪个做主图。不过在推广的时候也要具体去分析情况，去操作低

客单价的时候可以直接的去推广，推广会得到更加的一个客户群体。

价格低，买家看到后购买的意愿就比较高，客单价低的商品也容易打消一个买家对于质量的一个担忧。

例如买一架日常超市，价格是在9块拼多多少卖5块5，大大的增加买家的顾虑，又减少了很多买家对于质

量方面以及获得不喜欢的一个问题。至于高客单价的商品还是要做好技术销量在推广会比较好一些。例

如茶叶类目没有技术销量，就算再多的车费也很难办。如果产品本身就有优势，在没有基础销量和评价

的情况下，也有不错的转化，那就直接推广，迅速的累积和权重缩短爆款的一个成长周期，多花点钱也



是值得的，如果商品本身没有什么优势，并不具备多少爆款的潜质，建议还是做一点技术销量和评价，

再上车推广，避免花一些冤枉钱。

总结来说就是新店可以先看一下宝贝的价格，再决定是否开车价格相对较高的商品，先做一些技术销量

，不然开车就是浪费钱。空有曝光和点击，价格低的宝贝可以先试一试直通车，毕竟钱不多，只要喜欢

还是有人买的。不管宝贝的价格高低，开车后找亲朋好友轮流着组织几个拼单。当然了，这是给那些想

要商品又在观望的人留一下平淡的机会，所以具体还是要看商家要结合自己的店铺情况去判断，适合自

己的才是好的，如果实在没有销量可不可以开车呢？

商家在没有销量的前提下，可以通过图片给客户一个信息，这是一个新店，尽可能的降低客户对销量的

一个关注度，然后用图片展示出限时限量多少单，新店超低价赚销量，做好基本功，通过一个直通车直

接拿到好的靠前的位置，尽可能的增加曝光总会有人买破0，还是比较简单的。推广有利于做粉丝的储备

，其中场景推广的曝光量大费用低，可以先用场景推广来做一下，基础搜索推广难度较大，竞争对手太

多了，还能顺带测一下款，一个新品要是没有经过市场的认可和数据的沉淀，怎么能做起来呢？
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