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产品详情

做拼多多店铺的新手朋友们，可能对拼多多的各种活动都不是特别了解，不知道该怎么样报活动，那么

我们就来说一下。

一、限时活动

拼多多限时活动作用还是非常大的，曝光量非常的大，是拼多多流量和转化率好的频道之一。据统计，

商品平均可获得平时4倍以上的曝光量，能够帮助快速冲销量，提升商品搜索排位等。

但是活动商家竞争也是比较大，所以很容易被驳回，那么要想报名成功，主要看这几个方面。

1、店铺各项评分符合门槛，无违规

商品的基本信息填写完整无误，商品属性要填写完整。

2、销量要求



活动没有硬性要求商品销量，但是经验总结有爆款潜质的商品，销量本身较好的商品更容易通过，高客

单价产品对销量要求较低，低客单价产品对销量要求更高，热门产品需要较高销量，冷门产品要求低一

点。

3、商品评价

商品的好评越多无差评更容易被选上。商品在资源位上暂时没有淘汰机制，但是活动效果将作为下次选

品的参考，如果效果不好的话，平台在后续还会谨慎审核该商品，建议提报数据好的商品。

4、全网低价

报名限时活动的商品必须是全网低价，并且要求参与活动所有sku都必须是全网低价。所以如果你做不到

全部sku都是全网低价，只报一两个sku也是可以的。

5、商品主图

主图会展现在页面，直接影响商品在资源位的点击率。主图越好越容易通过，图片和详情页不要有牛皮

癣，清晰展现商品的卖点和细节，有品牌的商家可以在主图上方加上品牌logo。

二、9.9特卖

9块9特卖频道为小商品聚集地，以居家百货小商品为主。

他的“必抢超低价”资源位流量集中可帮助活动商品在1小时内迅速冲千单，老商家打造爆款，新商家做

基础销量都可以通过这个活动实现。

报名的资格：需要缴纳5000元活动保证金，预备2000件库存。



报名流程：有很多商家报这个活动可能总是会被淘汰，可以参考看看。

1、商家报名——常见驳回理由：淘宝同款链接不符合规范、商品价格高于同类网站、同款热销商品。

2、9.9测试部分曝光——常见驳回理由：商品点击低、刷单、曝光产出低、综合评分低

3、人工审核——常见驳回理由：商品描述与实际不符、假货三无夸张宣传、比同款价格高、图片引起不

适

4、9.9全量曝光——常见淘汰理由：商品售罄库存不足、商家申请下架、被竞价、抽检下架

5、都通过之后才会进入首页或者其他资源位。

三、领券中心

领券中心的优惠券不展示在详情页、搜索页、分类页及其他资源位。

只要报名审核通过，无需等排期，直接上资源位获得流量，而且只要商品评分好，及时补充优惠券，就

可以一直霸占资源位，无需下线。

领券中心适合高客单价的产品。50-100价格产品都可以，适用有一定基础销量的商品。

报名要求：90天内评价数据大于500，可以补单或者竞价活动看有没有自己的产品，产品必须要一模一样

才能达到竞价的基础，只要竞价上的去，单量和评价不需要担心。

四、首页竞价专区活动



平台会定期从首页以及各个资源位上挑选出热销的商品作为“参考商品”并发布在竞价页面，如果你的

商品属于同款，同时报价更低，想快速上资源位获取流量，竞价活动就是适合的，如果商品竞价成功，

将替换参考商品的资源位。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

