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很多人在做拼独斗的时候，可能没有太关注平台上面的一些活动，认为没有什么用，其实不然，首先很

多的活动都是免费的，报名成功的话，可以给商品和店铺带来更多的展示机会，其次很多的活动效果都

是比较好的。

上面流量大，有很多的店铺都是通过做活动来把销量做起来的，而且上面都是一些真实的买家，意向比

较高，还有可能成为回头客，可以这么说。对于免费的活动，只要是可以包装成功，那么对于店铺来说

基本上都是百利而无一害的。下面就来说一说拼多多报名活动的技巧和方法。

在拼多多活动报名过程中不外乎两个方面，一是如何能够帮助成功？

二是报名活动过程中需要注意些什么问题。首先就是报名活动的要求，基本上都是对销量、排名还有成

交额的要求，如果你准备报活动，那么就要提前准备一下，把销量先做起来，可以通过拼多多刷单，然



后在空包发快递，这样的话一般两个星期就可以了。

拼多多报活动的技巧和方法，然后选择报名的产品，不是每款产品都适合活动的。选择产品要看一下转

化率，好的话高于行业的平均转化率，还有就是收藏数。

每天都有收藏的宝贝报名活动是比较好的，因为需求大比较容易获取成交，还有一个价格区间比较大的

商品，因为拼周的报名活动肯定也是需要一定的优惠的，如果价格区间不大，也不适合做活动，一是优

惠力度不大，没有什么吸引力，而是自己没有什么利润空间。

在报名活动前要将店铺的各项评分，要让报名的那款商品的各种数据都是要飘红的，什么转化率、回复

率，还有好评率等这些数据，这样才容易报名成功，还有设置好优惠券。

在活动过程中有很多可能没有达到预期的效果，比如说流量是有了，但是转化率却很低，聪明的商家就

会利用这一次机会，怎么说呢？流量都进来了，不能浪费吧？而且都是活动中的真实流量，既然没有真

实的订单，那么可以利用来做拼豆做刷单，比如说当天进来2000个流量，然后真实订单只有53，按照拼

多多平台的一般的转化率来说，都是10%以上，那么我们就可以去做150个销量，这种情况是合理也是安

全的。

当然为了实现活动的大化，还是要尽我们大的可能时间转化。比如说近一个月收藏过店铺和产品的买家

可以去发一些活动的，优惠内容，历史成交过两次以上的人群，还有三天内浏览过商品，但未成交的买

家下单，但没有付款的买家，这些都是非常有机会成交的，有时候觉得价格有点贵。而这个时候看到有

活动的优惠，可能就会买拼多多报活动的技巧、方法，具体就是这些有什么不同的看法，大家可以在下

方留言。
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