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产品详情

拼多多大火的原因：抓住了这两类消费人群，也抓住了商机

自电商平台融入到我们生活以来，网购已经成为了许多人购物的主要途径。现在大多数人口都是上班族
，晚上总要经常加班
，到这要赖在床上也赖就是一整天。根本就没有多余的精力和体力去逛街，而这个时候网购就是为便捷
的购物方式了。小编也可以在家整天躺在床上翻看着手机淘宝，然后就满满的把购物车填满。而一提到
网购，现在市面上已经有的电商平台算是比较完善了，如果再有新的购物平台想要突破重围分一杯羹，
那肯定是难过登天。

虽然说是很难，但并不代表一个也没有。要讲到的就是一个突破重围杀出名声的电商黑马，拼多多。收
心拼多多，看过很多关于它报道的文章的朋友应该都不陌生，它从创办到上市前后不过用了三年时间。
而这三年，仅仅只用三年他就做出了一个卓越的成绩。现在它被奉为电商界的神话，也可以说是一个奇
迹。那么现在就跟小编一起来看看拼多多这么火爆的原因吧。

其实原因很简单，拼多多抓住了两类用户。类用户就是四五线城市的居民，也不是特指这四五线城市的
，因为在大城市也有一些市民是这样子的。这部分居民不太在乎品牌，一般买东西，那就是图个实用，
这个在我们父母那辈也会体现出来。一般来说，买个手机就是图个能打电话，然后发个短信，这手机那
个声音要够大，电池容量要大，要耐用，那么这就是个好手机了。

第二类呢，就是学生党。学生党可以说是现在网购的主力军。那这个学生党不是大学生，而是特指中学
生。现在的中学生有手机是一个太正常不过的事情了，就连小学的小朋友也会有手机，但是他们大多数
没有自己的储蓄卡
，因此网购就一般选择用微信支付。我们都知道，腾讯给拼多多提供了流量支持，拼多多在微信有小程
序，就能在微信钱包也有了自己的入口。

而这一点也适用于农村的大爷大妈。相较于支付宝付款的繁琐，和复杂的设置，微信支付倒是更便捷，
也更常用，覆盖面更广。因此拼多多抓住这两大类用户，向四五线城市以及农村投放广告，另一方面也
抓住中学生这部分用户。
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有人这两大用户群，拼多多的用户基数自然是不会少的。而且在中学生群体之中，对于金钱并没有明确
的概念。对于他们来讲，一旦开启了网购，那么再次进行网购的几率几乎是百分之百。至于现在所说的
不好产品盛行，山寨产品什么的，大家买东西图的是便宜，真假对于他们来讲倒不是很重要了。这一点
尤其体现在看重质量方面的人，管它是什么牌子，质量正常过得关也就过去了。

拼多多的成功是我们可以看得到，也可以想象的出的。但大原因还是因为它给网购用户提供一个全新的
购物模式。在大家都不看好的情况下，它一路摸爬打滚，到了这样的成就，这才是我们想不到的。毕竟
它背后还有雄厚的资本支撑，能发现商业商机也是它的本事。放眼世界，也是一份傲人的成绩。

你是怎么看的呢？欢迎在下面评论留言。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

