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公司名称 杭州邦辰网络科技有限公司

价格 3999.00/个

规格参数

公司地址 钱塘新区2号大街511号东投新悦广场

联系电话  18969135066

产品详情

拼多多推广有分为场景推广和搜索推广，场景推广就是针对千人千面展示的，那么
搜索推广就是相当于关键词推广的。搜索推广是客户点击关键词引入的流量更为，
那么场景推广就是曝光和点击都会更高，所以你根据自己的需求去做推广。在推广
过程中难免会遇到一些问题，就来说说遇到这些常见的问题要怎么去解决。

1、商品质量分在哪里查看?

目前后台还没有展示商品质量分，商品质量分与商品点击率、转化率、销量等因素
相关;正在计划将质量分在后台展示，请您后续关注;

2、下一位是指什么?

下一位是指排名下一个车位的;

3、怎样知道下一位的出价和下一位的质量分，从而计算自己的出价?

下一位的出价和质量分是用来算你的扣费的，这个是系统计算好的，无需纠结。排
名还是由自己的出价和质量分决定的
，所以大家要把重点放在自己身上，觉得这个词在你眼中值多少钱就出多少钱;



4、搜索推广排名会不会受不同人群影响?即同一个关键词多人同时搜索每个人展现
的位置没有在同一位置?

不会，搜索推广并没有千人千面。不同人搜索相同词，广告位置上商品是固定的;

5、数据什么时候能实时更新?

推广数据一直是实时更新的，离线报表数据隔天更新;

6、直通车突然停掉会不会影响权重，重新开车是重新开始加权重还是在原来分数上
加?

停车会影响，停太久后再开从基础分开始重新算，短期停无大影响;

7、推广都暂停好几天了，后台还一直有订单产生是什么原因?

参考14天宽口径计算逻辑(直通车统计是宽口径计算，累计14天数据，之前有点击收
藏的，或者有开团未成团的，都会计算在内)，后台新进来的订单应该是前些天的点
击带来的，当时用户没有购买，进行了收藏等操作，后续直接从收藏的链接进去买
了，会算在广告推广里，这部分确实是推广带来的订单，这个计算逻辑是合理的，
大多数广告平台现行的都是这种计算方式;

8、出价越高排名越高吗?怎么出价?

建议大家出价要结合自身，觉得关键词在你眼里值多少钱就出多少钱，排名由出价
和质量得分共同决定，出价越高排在前面的机会越大，但并不是决定因素，关注出
价的同时也要优化好质量得分。
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