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产品名称 拼多多运营
拼多多平台有什么不起眼的却赚钱的小生意

公司名称 杭州臻广科技有限公司
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联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

拼多多运营 拼多多平台有什么不起眼的却赚钱的小生意

今年真的没机会赚钱了吗？当然不是！一部手机、一套电脑就能让你一年赚到几十万！

缴纳30元的拼多多保证金
即可开一件代发店铺！项目前期门槛低、出单也快、适合大多没有货源、没有运营基础的新手学习操作
。

拼多多“一件代发”操作流程如下：

1）注册阿里巴巴账号并登陆

2）进入阿里巴巴首页后点击“一件代发”。

3）输入关键词，进行搜索寻找货源。

4）页面宝贝的左下角上会显示该宝贝是否支持一件代发，比如放上鼠标会显示“传拼多多”符号时就说
明这款产品支持一件代发至拼多多。

5）先了解宝贝，点击查看产品款式、质量是否符合自己的要求。

6）选择好宝贝后与商家交谈协商。

7）确定好宝贝后将宝贝点击上传至拼多多，此时会跳出一个框，点击“确定”按钮。（如果还不来了解
代销具体流程，可以点击“了解代销详情”）

https://www.zhihu.com/search?q=%E4%BF%9D%E8%AF%81%E9%87%91&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A266806614%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E9%98%BF%E9%87%8C%E5%B7%B4%E5%B7%B4&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A266806614%7D


8 ) 点击确定按钮后，商品信息就已发布于卖家中心的“仓库中的宝贝”。

9 ) 可以到卖家中心的“宝贝管理”找到“仓库中的宝贝”进行零售价及运营模块的修改，完成编辑后上
架宝贝。

10）完成上架后，可以在卖家中心“出售中的宝贝”进行查看。

这个项目能赚钱吗？

答案是：当然可以！

那么如何做好？

分析市场-选品

事实上，无论是做一件代发还是做有库存的拼多多，首先最重要的就是选品，而做一件代发，最重要的
在于选词，然后再去选品。

选到好的市场再去操作，可以事半功倍。如果你一开始选的词竞争就很大，那么做不起来很正常。

怎么找市场？首先就是判断你这个产品能不能做。主要就是关键词的选择和组合。

1、通过“生意参谋-市场-搜索分析”，在同一类目找到10个甚至20个以上搜索人气（》1000）与在线宝
贝数比值大于5的词，最好是一天的数据。

2、如果你不会组合不会找，那么你就给我复制50个以上同行做得最好的标题去分析。

整个过程可能会比较枯燥乏味，但是一件代发，你在前期一定要投入精力去做，这样后期才会轻松一点
。

找供应商

供应商决定了我们一件代发的售后服务和货源。所以我们应该多找几家做得比较大的、靠谱的供应商。
以免出现断货、售后的问题。

还有一个问题就是同质化的问题。拼多多上做一件代发的大多相同或类似，如果你想图省事，图片你可
以找供应商要，但是你想好好做，做差异化，可以先从供应商那里买一件货物回来自己拍主图。

其它细节

1、同类目的宝贝上传100个以上甚至更多，后期可以上传满，这个就是为了让你获得更多的免费流量。
不要在意动销率，有得必有失!

2、选择一款宝贝作为主推款，找市场、优化标题，好好打造。打造出一个爆款出来，你就成功了一半。

3、图片一定要和供应商谈好，避免盗图。

4、由于供应商比较多，所以发货地址可能不一样。这个不用担心，发货的时候填好物流单号，退货的时
候问供应商要地址。

https://www.zhihu.com/search?q=%E5%85%B3%E9%94%AE%E8%AF%8D&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A266806614%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E4%BE%9B%E5%BA%94%E5%95%86&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A266806614%7D
https://www.zhihu.com/search?q=%E5%8A%A8%E9%94%80%E7%8E%87&search_source=Entity&hybrid_search_source=Entity&hybrid_search_extra=%7B%22sourceType%22%3A%22article%22%2C%22sourceId%22%3A266806614%7D


5、多铺货

6、找同类目最好的C店，可以跟款，或者用他们的标题。

7、多筛选，到时候把一个星期没有流量的宝贝删除，有流量却没有销量的可以不删。

总而言之，对于大多数0基础的朋友来说，通过一件代发模式可以快速积累经验，通过大量选词，选择最
有把握的产品上架，总有概率出单，后期转为正式拼多多店也不是不可能，加油！
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