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有个拼多多运营联系我说他们可以代运营一百单以后才收费靠谱吗？

目前代运营公司的收费方式主要的话有三种，只收服务费，只收提成/佣金，服务费＋佣金，不论是淘系
店铺还是京东，或者拼多多代运营都是一样的。根据店铺要做的服务类型，对产品和店铺的分类以及评
估，还有公司的情况不同，收费方式也不近相同。

1、，只收服务费。这种一般不能保证的销量，服务费过高会让人觉得公司是为了收取服务费而盈利，有
的公司喊五六万一月的服务费，但是效果也还不错。按照目前市面上的人员成本来算，一个网店运营团
队至少是7人配置，负责两家店的标准，他们的月工资根据不同地区，大致在4万左右。所以如果服务费
过低，商家要谨慎选择，天下没有免费的午餐，做生意的人更是不可能亏自己。

第二个，以单提成的方式收费的，这种代运营公司基本是把店铺接过去然后对你的店铺进行基本优化操
作能不能把店铺做好就取决于代运营的态度。当然这种收费的公司也分两种，其一是代运营公司团队的
实战能力真的很强，他们有信心做得很好，拿提点，要么就是代运营公司会让你在直通车等推广项目上
面先花一笔钱看效果，如果销量平平，那么他们会说你的投入不够大，一直烧钱做推广，这种方式在一
段时间内会大幅度想提升销量，这个时候代运营公司的提成并不低，但店家推广砸的钱也不少。

第三个，服务费＋佣金。比较正规、有规模、有资质的代运营公司的收费方式为收取年服务费加营业额
提点，具体提点多少需要看商品的利润空间来定。代运营就是这种收费方式。其实，一般情况下，服务
费也是代运营公司给他们的运营团队工作人员的比如美工、运营、推广、文案的等等的工资部分，就好
比你自己组建电商团队也要给他们发工资一样，后面产品销量的提点相应地才是代运营公司能获得利润
的部分。



这三种收费方式各有优劣，像题主说的代运营一百单以后才收费很可能就是像只收提点的方式，前期会
让你投入大量的广告推广费用，还有签合同之前要说明之后开始收费的方式，避免到时候人家狮子大开
口被坑。所以要找可靠的代运营，前期一定要对代运营公司有一定的了解，除了收费方式是否合理，对
其品牌信誉、运营模式、客户要求、服务类型、实战案例等等都应该有充分的了解，再选择是否合作。
以上就是分享内容，希望对大家有帮助

有个拼多多运营联系我说他们可以代运营一百单以后才收费靠谱吗？

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

