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产品详情

现在是互联网时代，实体店目前的现状也都有所了解，电商的不断发展对实体店的冲击可以说是致命的
。 微信小程序作为线上渠道无疑是对实体发展做出重大贡献，小程序因此也已经融入了生活的方方面面
，那么说实体店该不该做一个小程序呢？

 

1. 实体店受互联网疫情冲击

互联网的冲击和疫情的反复无常对实体的打击太大了，有些实体店面花费了巨额去装修一个店面，经营
一两个月多则半年就倒闭了，一点也不值得。而小程序在微信用户的基础上，可以通过社交裂变和附近
的小程序，将线上的流量给导入到流量较少的店面中午，做好线上线下的流量交互。

 

2.实体店无法得到更好的宣传

实体店做活动，无疑就是贴海报发宣传册，营销活动过于局限性，这样的活动作做也做不起来，利用小
程序有多种营销方式，包括拼团、砍价、优惠券等活动促进客户的活跃性，增家顾客到点的便捷性，然
后再通过社群+微信公众号+小程序的方式进行裂变，打造自己的私域流量，因为实体店顾客不会经常光
临，但是我们可以社群以及公众号的方式，让顾客光临自己的小程序进而去了解到实体店的情况。

3.实体店无法准确抓住客户消费习惯



 

实体店客人来往我们没有办法都记住客户的消费习惯可人群特征，而小程序可以通过后台分析用户兴趣
和消费习惯，从而进行营销和策划，对商家起到了一个对症下药的作用，提高店铺的流量。

4. 实体店无法有效做好裂变

小程序也可以为实体店实现营业额翻倍，商家做客户裂变，让客户为自己赚钱，商家做好分享奖励活动
，让客户不断的带动客户，一方面客户自己赚到奖励，商家也增加了营业额，同时也带通了小程序的活
跃性，让更多的人进行传播分享，也让线下实体流量大大增加，起到一个蝴蝶效应。

5. 实体店形式比较单一

 

传统行业只能是以到店形式去购买东西，这种形式的局限性也很大，比如说餐饮，餐饮行业一般饭点人
比较多，人多也比较乱，店面也比较忙。利用小程序可以采用配送、预定的模式，让顾客随时随地都能
够用餐，也不像市面上那样的外卖平台抽成那么高。同样的效果，小程序花费的更少。

实体商户想要提升自己店铺的流量，就要做一个小程序，得有店专注个体商户小程序制作，协助商家做
好营销，拉新/转化/促活/留存/复购，面面俱到，助力品牌曝光和业绩增长。
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