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论选品的重要性，看完谈谈你的看法

①选品

在活动开始前，我们就要知道自己的产品那些是要上活动的，可以这样说，拼

多多活动资源上的商品，都是全网低价，如果没有选好上的产品，血本无归的

商家也不是不存在。

不过一般有这样几个类型。

1）反季清仓：说实话反季清仓，主要是为了资金回流，现在不卖，还等何时

，特别是女装类目，基本上款式过时很快。今年卖爆的产品，说不定明年连水

花都激不起来。



2）积累销量：这个主要是赶在类目产品大卖之前，提前积累销量，抢占流量

。

3）给店铺增加曝光机会：主要是选一款应季产品，配合关联销售，来带动全

店的动销。

②价格

活动之前，价格不能和活动期间相差太大，不然前期购买的消费者会“造反”

，活动之后的价格，涨幅也不能超过用户能接受的价格区间，不然就算活动期

间积累了巨大的销量，后面平销也会遇到问题。

③基础优化

实际上无论是直播还是活动，增加的只是产品的曝光几率，如果这个时候出现

差评，没有做好客服的提前培训，真的是眼睁睁的看着链接丢单。

做好关联销售和店铺的整体装修，做活动都是亏本在做，我们来举个例子，一

件产品成本什么的都加起来15元，为了报上活动，把价格下调到10元，那我们

每卖出一单，就亏5块钱。

如果我们这个时候和直播配合开起来，关联销售搭配好，店铺整体有活动的氛



围，那就可以多卖给一个访客5块钱的东西，这样我们就能保证此次活动不亏

本。

但是一次活动做下来，搭配裂变券，势必能给店铺积累不少粉丝，这些粉丝有

一部分就会成为我们店铺的老客户，在日常平销过程中也能再次转化活动期间

没有转化的流量。

④内容优质

我这几天看群，有很多商家抱怨说，开了直播没有流量，我就想问一句，哪个

平台能这么富，无论发什么内容，都能给你分配流量，现在无论是APP还是网

站，都在为争夺流量而绞尽脑汁。

流量来之不易，平台也只会把流量分配给可能成交的链接或者说是直播内容。

为什么我们要说直播要坚持？两天就想起来，肯定也只能在梦里想想，长期坚

持，一部分的原因，是积累粉丝。

另一部分是为了让系统能够看到你的实力，能转化流量，内容优质。这样后期

他才会放心的给你推荐流量。

⑤推广布局



就像我们线下开店一样，提前要预热一波，开业当天，鞭炮齐鸣，来正式告诉

顾客开业了，通过优惠，特色服务等多种形式来吸引顾客进店。

线上开店也是一样，我们做活动或者直播开始之前，通过短信营销，告知老顾

客，活动过程中，通过多多搜索和多多场景，来给产品更多的曝光，让消费者

看到直播或者说是活动的入口。
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