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产品名称 企业为什么要做社区团购小程序?团购小程序开
发推广宣传手段之一

公司名称 广州思度网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区东圃一横路13号2栋305室（注册地
址）

联系电话  13302276671

产品详情

团购产品的选择也是一种有助于
团购小程序开发
推广宣传手段之一。在销售产品的种类选择上商家可以优先选择快消
类产品。这类产品日常消耗量较大、需求较多，客户在浏览到团购购
买并给予优惠价格时会更容易接受这种销售模式。

此外刚刚形成团购小程序搭建模块的店铺选择这种快销产品举办团购
活动，更有利于店铺信息及微信社群的推广。在制定团购产品价格时
，对于刚刚举办的团购活动商家可以给予顾客更多的让利，使人们感
到实惠从而达到引流目的。

对于拥有实体店的商家可以采用在实体店内张贴海报进行宣传的方式
，通过店内客流量较大的优势进行社区团购小程序的宣传，还可以通
过与其他店铺合作的方式达到共赢的目的。

企业为什么要做社区团购小程序?

http://www.sidu888.com/


1、源头直采直供:源头直采、社区直供,无中介环节抬价,利润空间大

2、集中配送:以社区为单位配送,用户自提,有效节省100米物流成本

3、社交获客:借助社区团长,基于熟人关系快速建群,低成本大量获客

4、社群聚合:以微信群形式,更好地做好用户服务,粘性好复购率高

5、流量变现:平台自有的高频流量池,可延伸多种增值业务,前景无限

6、预售模式:先收款后采购,轻松实现0库存0风险运作,损耗更低

对于没有实体店的商家可以通过与公众平台进行合作帮助宣传。在选
择微信公众平台要优先选择与产品内容相关且客流量较大的公众号。
阅读者会由于对于公众平台的信任而购买产品。这也是所谓的KOL粉
丝经济玩法。

商家可以利用店铺原有的粉丝使其裂变获得更多的新用户。商家可以
通过给予老用户一些产品优惠券或者优惠折扣等方式，使老用户在社
交平台中转发店铺或商品信息让更多人知道这个平台。

由于这种方法是基于熟人推荐通常可信度更高，因此会有更多人参与
到商品团购中来。通常这种既可以增加店铺粉丝数又可以使团购产品
信息得到推广的方法，尤其适合粉丝基础少的商家进行使用。

在社区团购小程序开发的推广过程中我们应当首先注意产品数据的合
理性。只有有效地设定产品信息才能在团购活动中取得更多的效益。



在团购活动设计时要注意构筑的完善性，商家要根据商品数量提前设
置好拼团人数，在这一方面商家一定要对市场提前进行考察并进行合
理设定，才能在保障自己个人收益的同时提高拼团的成功率。因为在
设定时间内达不到拼团人数时团购活动无法进行，从而影响到店铺的
收益。
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