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产品详情

直播带货在当下来说是十分流行的，是流量进入的一大渠道！相信很多拼多多

商家都有直播带货的方式将商品带出去的经验。同时也有很部分商家是不会使

用直播带货的方式来提升自己店铺商品的发展的！甚至有更多的已经开通了多

多直播，但是却怎么都做不出效果！那么，如何提升拼多多直播效果？这些知

识点我们不得不看！

如何提升拼多多直播效果？

一、店铺发展性分析规划

首先我们开通多多直播后不是立马就上直播。直播的前提是要对自己的店铺进

行一个整理分析规划！商家需要根据自己的店铺主营类目以及主营产品、商品



客单价等进行分析。通常一些生活必需品、零食做直播的效果是好的！还要找

准自己的直播消费人群方向，比如说生活家居产品的主要消费方向是一些家庭

主妇、宝妈之类的，那么我们就可以根据这类人群进行一个直播间打造！

二、直播前的准备

直播前的准备是必不可少的！商家不可能说一上来就直播，一上来就直播的话

，往往在直播过程当中就会显得手足无措！那么应该准备什么呢？

1、准备好主播人选！配备基本直播团队，包括主播、直播运营等。一般直播

间主播多合作几个，因为多元化的主播更能吸引消费者，使得消费者不至于审

美疲劳！

2、直播间装修装饰、设备准备！确保整体画面干净。背景浅色或纯色背景墙

为主，背景简洁、灯光明亮为基础。

3、提前熟悉多多直播规格、直播工具，确保直播有序进行。

4、了解好直播产品信息、价格、活动，与主播同步信息。开播前直播运营确

认本次直播产品，策划每场直播的产品价格、活动。

三、主播的培养



主播就是直播间的主场人！如果主播直播不能发挥直播能力，那么直播效果就

会有待考量！一般主播要具备这些：

1、

直播，应对直播变故，推出直播方案，直播出效果！

2、经验性

有过直播工作经验，口才好，能够更加灵动的在直播间将直播商品展示给用户

，让用户更加清晰真实的感受到你直播的这款商品确实值得入手！

3、宽容性

可能有的人就会疑惑了，做直播带货的需要忍耐什么？其实现在是属于互联网

时代比较发展的时候，网络上出现了不少的网络喷子、键盘手，当然在直播间

之内也会有这样的人出现，在面对喷子和键盘手的时候，主播要做的不是对骂

，而是忍耐性的展示自己的直播修养，让喷子、键盘手无处可喷！这样也能够

促使直播间的用户更愿意相信你！

4、耐性

做直播，往往一开播就是好几个小时，好几个小时一直在哪里哗哗哗的说一堆

话，往往就会形成疲劳，其实这是很正常的现象，所以主播要有耐性以及要学

会如何让自己能够在直播间内适当的放松！



5、生趣性

一个氛围很好、用户主播热情交流的直播间，一个鸦雀无声、直播观众寥寥无

几的直播间，要是你，你会选择哪一个进入观看直播？不用想，当然是个啦~

谁都不想自己的购物体验是充满不愉快的！而生趣的主播的话更能够带动直播

间氛围，拉近与用户之间的距离，促进直播下单！

四、粉丝关注与维护的重视

引导粉丝自愿关注、互动、点击产品、收藏、回访，而不是硬邦邦地说请大家

关注主播。别人为什么要关注你，怎么关注你，理由呢，好处呢？是关注后有

礼品，还是关注后可以享受专属价，或者关注后可以给他带来后期的建议？

五、合理利用直播工具

直播间的工具功能很多，比如说：

1、现金红包

直播间定时发放现金红包，吸引关注和停留，现金红包可以在下单是使用，促

进直播间支付转化。

2、直播抽奖



完成任务，参与直播间抽奖活动，提升直播间活跃度，增加粉丝粘性。

六、分析总结

每一场直播之后，商家都应该针对这一场直播进行数据化分析总结！主要分析

点：

1、重点

把关键数据养好，直播间数据会持续提升，特别是在开播前1-2个月的时候，

提升会特别明显。如果有官方活动或者店铺自身爆款流量加持，3-4个月以后

会有新一轮的提升。在每场直播后收集直播间每天数据，观察数据趋势，打造

上升空间。

2、观看量

观看量多，意味着直播间观众多，潜在进店访客和可转化买家就多。优办法是

通过提升关注、停留时长、转化金额，提高直播间的浮现权重，使得直播频道

分配更多展现量；其次，是延长直播时间，增加总体观看量。

3、关注

关注在直播后台体现为增粉数，关注率高意味着直播内容有吸引力，观众关注

后希望回访，且在猜你喜欢、搜索、直播频道会优先展现，关注率可以靠主播



口播提醒新粉关注，也可以靠打造有独特差异化的直播间风格、以及主播话术

的风趣性来提升。

4、成交

引导成交金额、支付转化率，在保证流量的前提下，提升转化。

其实，多多直播要想提升直播间直播效果，不是单单靠盲目去直播就可以了，

没有一系列针对性的操作，那么做再多的活都是无用功！
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