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拼多多代运营--拼多多店铺怎么做自然流量

现在电商行业兴起，消费者的消费形式在发生变化，腾讯有京东和拼多多两大平台，阿里有淘宝，天猫
，阿里巴巴分占资源，苏宁易购也在虎视眈眈，如何选择好的平台入驻是关键，目前来看拼多多淘宝天
猫是最稳定的，客流量最多的，也是大家可以优先做的电商平台，不过要在互联网创业我还是推荐大家
做拼多多，为什么呢?

拼多多这个电商界的黑马，前身拼好货，成立于2015年，是一家游戏公司内部孵化的电商项目，但是谁
能想到，这家由游戏公司孵化的电商居然短短四年时间，坐上了中国电商的第二把交椅，且活跃用户量
达到8亿多，拼多多虽然只是仅仅6年的时间，却已经有了很好的客流量，运营模式新颖，也吸引了很多
的商家入驻，虽然早些年评价不怎么好，但是随着平台的发展，现在也是越来越完善了，现在也是在做
升级，走品线。

最主要的是现在是处于平台的红利期，很多品类都是没有饱和的，是很有潜力来做的，流量的付费推广
比重也不高，做好流量的布局，选好产品，按照店铺运营的节奏来，活动是很密集的，活动的流量也是
很大的，所以店铺发展的速度也是很快的。

首先要对新品有一个精准的市场定位，千人千面下宝贝在关键词下的综合排名决定了宝贝获取流量的能
力，所以标签的权重，人群的定位对新品的提升很重要，我们可以通过市场分析大盘的买家人群画像和
流量特点，也可以对竞争对手的数据表现流量渠道等进行分析再结合自身宝贝的优势特点确定市场定位
，和人群定位，根据这个定位去做宝贝的内容优化，视觉优化和价格的布局。同时精准的定位和布局也
能够保障新品链接在视觉、文案、价格、SKU、标题、等核心细节上一次成型，避免后期的频繁改动对
宝贝造成影响。其中价格、属性、主图、标题的改动可能导致自然流量的下滑，SKU、主图可能导致首
页流量消失，如果遇到必须要更改的可以选择在流量和权重低谷的时间少量的去更改替换以减小影响。

新品快速提升还需要销量和一定的评价基础，快速累积一定的销量可以为前期的人群标签的基础权重和



销量基础权重奠定基础，也能为宝贝后期的引流转化提供帮助，同时对于前期的成交尽量引导真实漂亮
的买家秀，并且买家秀可以通过用户说展示在手机端详情页的上方，充分的对宝贝进行展示提升买家的
认同感，帮助宝贝快速提升。

有了基础我们就可以做流量的提升但是在流量的引导上是有流量选择的，并不是什么流量都能给宝贝带
来权重的积累和提升的，所以我们要清楚店铺宝贝的标签如何形成的，如何确保标签的精准。标签分为
三种，首先是店铺标签形成是基于主营类目，店铺信息，装修风格，同时结合产品的成交方向和被浏览
记录、和流量行为等累计产生的数据综合形成的标签，所以从单方面很难快速修改店铺的标签，这也是
为什么很多店铺换产品换类目换人群后很难提升的原因。本文原创作者：卖家资讯

这是关于活动以及付费流量的，今天跟大家说下自然流量，不花钱的怎么做，相信这也是很多人都感兴
趣的。

开拼多多店铺的都知道，权重是提高自然搜索流量的一个重要因素，权重越高获得展现的机会也就越多
。同样标题也很重要。宝贝标题如何设置对于自然流量来说则是重中之重，买家在逛拼多多的时候基本
都不会漫无目的，大部分买家都会根据自己的喜好在拼多多搜索里进行搜索。

要想提升权重，我们就必须了解权重的主要构成因素，然后再根据这些因素各个击破，店铺权重的构成
因素主要有五种，下面来一一讲解:

一、价格

拼多多前期吸引买家的方式就是社交电商的模式，以拼单的玩法能让买家买到更实惠的产品，所以给大
家的错觉，就是拼多多主打的是低价商品，有些卖家就是盲目跟风，把自家的商品价格调低，其实商品
的价格过低，是会影响到商品权重的，从而就会影响了排名，拼多多商品可以降价，但是不能涨价的，
因为价格问题导致列入活动黑名单，虽说后面等10多天就好了，但是对二次报名活动也有一定影响，这
样的做法无疑是给对手让位，所以价格战是没必要的，结合自己的产品实际情况来安排；

二、直通车

当店铺有了一定的基础之后，比如有DSR评分，有销量和评价的基础，优化好主图、详情页之后，就可
以开车了，但是在直通车这一块要注意不能随意改动商品的主图、SKU或者详情页，因为在开车的时候
编辑这些内容，也会让商品的权重降低，做直通车也要要店铺的实际情况看看是适合做多多搜索还是多
多场景，投产比如何，钱有没有烧浪费，把钱用到实处；

三、发货

在一个平台开店，首要了解的就是相关规则，做好一系列的发货流程，如果因为物流没有及时更新，而
受到拼多多的虚假或者延迟发货的处罚，使店铺的权重下降，这样的做法就没必要了对店铺的影响也是
很大的，我们是需要在平台规定48小时内完成平台发货，当订单出现时，如商家对发货有疑虑，不必着
急点发货和打单，在48小时效内完成点击发货，如果出现客户催发货情况，商家客服正常做好解释工作
，以避免不必要的麻烦；

四、回复率

回复率是影响拼多多权重的重要因素，如果回复率不达标，导致自己不能参加活动的报名，那是很可惜
的，当买家在不确定尺码或者想要咨询这件商品的其他问题，这时候就是客服存在的意义，如果不能及



时回复，所有之前好的操作都是白费，有需要的话可以先设置好自动回复功能，避免一时走开或者非上
班时间，不能及时回复买家，如果回复率不足，就找亲朋好友留言，记得要及时回复，来拉升店铺的回
复率；

五、DSR动态服务评分

包括描述相符、服务态度、物流服务，这个是很重要的，DSR评分越高，店铺的权重就会越高，相应的
转化也会就会越高了。

以上就是今天的分享，有需要的可以看看哈。
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