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产品名称 放羊哥教你一招，渠道直客医美月业绩新增200
万的方法

公司名称 湖北英格锐盛科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 洪山区珞狮南路519号明泽丽湾1栋C单元1302号

联系电话 027-87778512 18064019357

产品详情

医美市场行业红利已经逐渐消失，从暴利期—微利期—无利期，从“躺赢”向“跑赢”转变，跟放羊帮
合作的机构80%月业绩都不过100万，这些机构普遍都存在下面的问题：1、前期固定投资太大，现金流紧
缺2、投产比极低，获客成本增加；4、渠道的高比例分成，剧烈压缩利润空间；5、拓客难，锁客难，客
户流失严重；6、员工不稳定，高管锁不住人心，团队没有凝聚力。这些问题的核心就是：机构无裂变或
者是裂变遇到瓶颈机构一切的问题都是裂变出了问题 ！机构不是在裂变盈利，就是在衰亡！所以我们不
得不思考：1、战略层面，如何不断挖掘新的利润增长点？2、营销层面，如何高效引流裂变客户？3、组
织层面，高绩效团队如何打造？4、团队层面，协作与凝聚力如何产生？那么接下来请允许我做一个简短
的自我介绍：我是放羊哥，中国裂变营销理论深度研究者，年入8位数，疫情期间用独创的私域流量模型
9天创造了800万的战绩，医美人称呼我为“医美军师”，擅长用低成本帮助机构高效引流拓客、锁客，
并且保证整套裂变方案的落地实操，从根本上解决机构的客源与锁客的问题，这绝不仅仅只是一套空壳
的方案，空口无凭案例为证，我肯定您已经听过我和我的团队近3年在武汉、深圳、石家庄、黑龙江、安
徽等医美界的动作，并且对我们很感兴趣⋯⋯这么多年我看到医美未来前景一片光明，但是很多医美老
板始终找不到赚钱的高效方法，我希望通过裂变盈利系统，帮助这些医美老板走出困境，用高效的方法
快的速度拿到结果。经过15年的不断探索和实践，我的裂变盈利系统从1.0升级到6.0，现在升级到了7.0！
已经包含裂变系统、商业模式、营销方案、组织架构、薪酬设计、股权激励、成交体系等15大板块内容
。这些内容能够在非常短的周期内，快速拿到5倍、10倍、甚至100倍的结果！我将给你们揭秘我这套系
统的新升级核心内容！如果你的机构发展遇到瓶颈，一个月业绩不到100万，业绩无法新增，没有客户流
，没有现金流，你一定要仔细看完下面的内容！这套系统将从战略、组织、用户三大维度，道、法、术
、器四大核心内容帮助企业达到市场地位，实现企业的高速发展，实现现金流和利润化。裂变盈利系统
模型道：战略定位+顶层设计法：商业模式+流程体系术：营销方案+落地辅导器：裂变平台+裂变工具放
羊哥裂变盈利道法术器模型：包含一套完整的盈利战略布局+整套顶层设计模式+流程体系+整套营销方
案+落地辅导出结果+高效裂变平台和工具，将成为医美机构无所不胜的超级武器。裂变盈利之道放羊哥
裂变盈利系统根据医美裂变的规律性，深刻总结了医美盈利赛道的选择与定位。医美机构中，产品、营
销、模式无疑是“长期主义”的三个重要版块，同时也是“运营与新媒体论坛”的重点版块。给大家分
享医美赚钱三大定律，包含15个营销公式：定律一：赚钱=项目+套路+运营项目=消费端撒网+投资端钓
鱼套路=初购+复购+裂变+代理+投资运营=流量×转化率x客单价定律二：赚钱=流量x变现流量=自有媒
体+口碑媒体+付费媒体自有媒体=1私海+2私域+3公域口碑媒体=1社群+2社区+3社会付费媒体=电商广告
+实体代理变现=实体产品+虚拟产品实体产品=专一化产品+差异化产品+标配化产品+同质化产品虚拟产



品 =课程+服务+分佣+分红+分红定律三：赚钱=主动收入+被动收入主动收入=实体收入+虚拟收入被动
收入=租金+版权收入比如找到一个空白市场，有广大的受众人群，有高客单价，让自己从同质化竞争的
泥潭当中脱颖而出。比如品项的定位，是定位做微整，还是做手术，还是做皮肤，有一个肯定要主打，
另外两个形成侧翼包抄。总结来说，获得高裂变盈利的机构绝不仅仅只有一技之长，既要打好“长期主
义”的基础与根基，又要做好“短期收益”的模式渠道创新，从产品到顾客到团队，从营销拓客方法到
各渠道获客，从会员体系、活动运营到精细化运营工具。裂变盈利之法法，是方法论，也就是商业模式
的运用。好的商业模式，必须要有一套让人一听就兴奋的说法，必须要有一套让人一看就激动的算法，
必须要有一套让人一看就明白的做法，也就是我们盖房子前要做的设计图。医美机构好的商业模式，是
运用这套七环应用实现优势资源重组，实现价值大化：1、一环原始股东：医美机构原始股东合伙定江山
原始股东2、二环投资股东：医美机构投资股东股权锁人心3、三环联创股东：医美机构联创股东互利共
赢4、四环医美VIP店家合伙人：市场开发10倍速裂变新方案5、五环异业股东：借势借力，优势资源重组
6、六环员工股东：让员工为自己打工解放生产力员工股东7、七环会员股东：升级顾客为会员让消费者
变消费商裂变盈利七环应用帮助机构裂变客户、裂变员工、裂变渠道商，发挥7类核心资源价值，360°
无死角盈利。裂变盈利之术为什么医美机构的执行经常没有结果？主要是因为不懂设计的底层逻辑，只
能停留在表面层次。放羊帮拿到结果的实战落地打法：做小医美机构，营销扩地盘，服务定江山。首先
要解决营销的问题。其次要解决模式的问题。第三要解决服务的问题。第四个要解决团队的问题。第五
个要解决产品的问题。核心公式就是：营销=引流+回流+截流模式=低价+差价+免费服务=售前+售中+售
后团队=薪酬+机制+文化产品=入口+利润+后端很多医美机构表面感觉什么都有，但是都不闭环。医美
机构体系闭环：顶层设计→品项包装→卡项设计→员工激励方案→教育培训（员工+原创股东+店家）→
招商会销→运营管理→顶层设计。一步，顶层设计。一环，二环，三环，四环，五环，六环，七环。环
环相扣，利润叠加。第二步，品项包装。把医院的主利润梳理出来，进行一个包装。第三步，卡项设计
。针对引流回流截流进行各种卡项设计，把客户从公海引入私海，进行培育。第四步，员工激励方案。
要想拿到好的结果，员工必须要动起来，这个时候要引入六环模块。第五步，教育培训。针对内部员工
，原创股东，合作店家进行培训，将企业文化，重点品项，营销方法，植入到每一个人大脑，让所有相
关人员跟医院的定位同步。第六步，招商会销。针对店家的合作方案，开始去招收原创股东和店家。第
七步，商业模式优化。回到顶层设计，根据每一年的战略和市场动向升级商业模式。裂变盈利之器工欲
善其事必先利其器，做好了战略布局和商业模式，确定了正确的方向，想要快速和拿到结果，还需要具
有10倍杀伤力的核武器，那就是器，也就是工具。医美机构4大类工具，包括：一、营销工具1、客户追
踪软件——通过爆文吸引，追踪意向客户；2、标签管理工具——精细化客户管理，客户信息一目了然；
3、直播营销工具——私域流量建设，输出价值建立流量池。二、内容工具1、内容生成工具——新媒体
平台矩阵2、活动运营工具——自动化裂变活动三、场景工具1、全民营销工具——社交裂变，全民营销2
、社群运营工具——私域流量裂变转化四、管理工具1、会员管理工具——终端客户价值大化2、财税安
全工具——安全节税、合规稳定发展3、绩效管理工具——系统化管理员工绩效、提升人力资本增值真正
会盈利的老板，一定是与时俱进，会吸收高效的方法和工具的，给员工方法和工具，员工轻松赚钱，团
队业绩才能快速增长。放羊帮致力于打造医美行业的裂变盈利闭环系统：裂变盈利系统，可以让整形医
院客流爆满，裂变盈利系统，让整形医院生意更加兴隆，裂变盈利系统，一个月裂变顾客500-2000人，
裂变盈利系统，让快倒闭的机构起死回生，裂变盈利系统，让你在当地称王称霸，裂变盈利系统，让你
医院的项目业绩拓、留、锁、升不再是难事，裂变盈利系统，直接解决你医美客源问题、业绩问题、员
工问题！选择一次，改变一世先人一步，赢在布局创新的实体医美盈利赚钱模式！普及化的实体医美自
动化盈利系统！可以让你医美客户裂变、业绩爆涨！我们的目标就是帮您实现月业绩300万以上！让您赢
团队，赢员工，赢客户，赢业绩，赢利润！
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