
卡通人偶服装 舞台表演道具

产品名称 卡通人偶服装 舞台表演道具

公司名称 上海奇漫服饰有限公司

价格 1000.00/件

规格参数 品牌:奇漫舞台表演服装
适用性别:中性/男女均可
适用年龄段:成年

公司地址 上海市闵行区元江路5500号第1幢640室

联系电话 021-54867250 13661536208

产品详情

品牌 奇漫舞台表演服装 适用性别 中性/男女均可
适用年龄段 成年 适用场合 卡通人偶
尺码 均码 适合季节 春季、夏季、秋季、冬季
图案 其他

http://shop36467228.taobao.com/

叩问时尚：卡通能做成多大的生意!

http://shop36467228.taobao.com/


 今年27岁的陈宏利，是一个高大英俊的温州帅哥。由于他的父母很早前就开过

一个文化用品商店，而陈宏利还没有柜台高的时候，就开始帮着父母做生意，所

以他很小的时候头脑里就装满了生意经。

 1997年，陈宏利商校毕业后，被分配到温州市瓯海区一家银行工作。上商校，

进银行，这是父母很早之前就为陈宏利安排好的人生道路。做了一辈子小生意的

父母，没赚什么钱，风险倒是经历了不少，他们希望儿子能过一种有保障收入的

稳定生活。

 但陈宏利对创业的兴趣，明显超过在银行工作。早在上小学的时候，他就开始

向同学推销铅笔、橡皮，赚差价，那时几乎所有同学都在他手里买过东西。陈宏

利到银行工作不久，他的很多商校同学都纷纷做起了生意，而且个个发了。陈宏

利当时的工资只有1500元，在有钱人多如牛毛的温州，要靠这份工资在当地买套

像样的房子，恐怕得省吃俭用工作100年。

 陈宏利急了，开始利用业余时间四处找项目。他看中的第一个项目是来自日本

的安慰抱枕，但因为父母的极力反对和日本厂家的门槛太高，他最后不得不放弃

了。

 此后，陈宏利又找过几个项目，但最后都因为父母反对和缺少启动资金没有成

功。2002年6月的一天，陈宏利在看电视的时候，无意中看到迪斯尼乐园里米老

鼠欢迎游客的镜头，那只米老鼠，跟别的米老鼠不一样，蹦蹦跳跳的，时而拍手

，时而跳舞，还会说话！陈宏利看了半天才明白：原来，那是一个人穿着米老鼠

的衣服在表演！他当即乐了，嗨，还有这样的衣服这样的事！

 那段时间陈宏利找项目找疯了，他突发奇想：要是自己穿件这样的衣服到公园

去和别人照相，或者租给商家搞活动，一定挺引人注目的！于是，他赶紧跑到网

上去查，看哪里有这样的衣服卖。查了半天，才知道这种衣服叫做卡通行走人偶

，在欧美一些发达国家已经存在多年了，主要用于商家节假日来活跃气氛。比如

圣诞老人，就是其中历史最悠久的卡通行走人偶。但在中国大陆，还没有专门生

产这种服装的厂家，也鲜有卡通行走人偶出现在街头闹市。



 大约有大半年时间，陈宏利天天在网上找厂家，找进货渠道。功夫不负有心人

，2003年2月，他总算联系上了一家在广东的服装厂，对方说可以生产这样的卡

通服装。抱着试试看的想法，陈宏利定了三件卡通人偶衣服，一件米老鼠，一件

维尼熊，一件天线宝宝。按说，这样的卡通衣服起码要2000元一件，但因为陈宏

利跟服装厂签了一个长期合同，他拿的货特便宜，三件加起来才2000多元。

 衣服收到后，恰好是个星期六，陈宏利赶紧买了一部富士拍立得快照相机，到

大学去找了两个身高170cm的勤工俭学的男生，说好了每人30元钱一天，然后带

着他们直奔绣山公园。

 三个人刚换上衣服，就吸引来了一大群游客，尤其是小朋友，他们远远地看见

，就兴奋地叫着 “天线宝宝”跑过来，父母拉都拉不走。陈宏利采取的办法是

：合影一张收费10元。拍立得每拍一张的成本是3.5元，净赚6.5元；游客自带相

机要求合影的，收3元。仅仅一个下午，陈宏利用拍立得一共拍了25张，游客自

拍拍了17张。当天晚上陈宏利一算账，发现半天净赚150多元。

 第二天是星期天，陈宏利带了两个学生再次出马，在公园里“秀”了一整天。

其间，他们尝试着做出各种动作来招徕游客，把气氛营造得非常热烈，一共赚了

400多元。通过两天的尝试，陈宏利对从事卡通人偶这个行业充满了信心。出租

卡通服，办个卡通婚礼震惊温州

 此后，陈宏利把扮卡通人当成了第二职业。2002年冬天到2003年春天，他又先

后买了唐老鸭、超人、蜘蛛侠等10来套卡通服装。差不多每个周日和节日，他都

要带上他的行当去“秀一秀”，有时是公园，有时在步行街，有时去广场，哪里

热闹就往哪里钻。因为卡通人偶在温州确实是个新鲜事，加上形态憨厚可爱，动

作引人发笑，他们所到之处，均受到市民的集体注目和欢迎。有时候，陈宏利在

几天里扮卡通人赚的钱，居然超过朝九晚五上一个月班的工资。随着买的卡通服

装越来越多，陈宏利又开始动起了脑筋。他想：自己只有节假日才有时间外出，

其他时间，这些服装只能闲置，何不在非节假日把它们出租给商家搞活动呢？于

是，陈宏利在网上四处发帖子，并将每套卡通服装的租金定为200元。这些帖子

立即引起了精明的温州商家的注意。当时，温州一家电影院正准备放电影《蜘蛛

侠》，立即从他那里租了套蜘蛛侠的衣服，请人穿着这套行头整天在电影院门口



跳来跳去。蜘蛛侠惊现电影院！极大地煽起了温州市民看电影的热情，那段时间

，只要放《蜘蛛侠》，电影院就会满座。

 2004年是猴年，早在春节前，陈宏利就意识到，卡通猴子将会大受欢迎，于是

他老早就买了几套不同形状的卡通猴子衣服。果然，春节那一个月，温州好几家

大商场都跑来找他租卡通猴子，而且一租就是十天半月，陈宏利乐得眉开眼笑。

更传奇的事情在后头。一天，一个帅小伙找到陈宏利，说他和女朋友赚钱不多，

但想办一场独特的气氛浓郁的婚礼，他们看到陈宏利的卡通服装很有味道，便想

租几套，办个卡通婚礼。陈宏利一听，觉得这主意好，新鲜，独特，当即替他们

张罗起来。

 婚礼那天，米奇、米尼分别别上新郎、新娘的花带，在酒店门口迎接来宾，和

客人合影；超人和蜘蛛侠不停地在酒席中穿梭，给大家端茶送水⋯⋯那天的气氛

非常热闹，不光是来喝喜酒的人笑晕了，全酒店的员工都说新鲜。当天那家酒店

一共有3对新人举行婚宴，另外两家的酒席排场都比小伙子的要大，但由于几个

卡通人物的出现，那两对新人完全成了小伙子的陪衬。酒席还没结束，就有人打

听这些卡通是哪里请来的。当天晚上，陈宏利接到好几个电话，都是白天参加婚

宴的客人，询问办卡通婚礼的有关事项。

 随着出租业务的逐渐增多，陈宏利也越来越有经验。他会根据不同的气候和商

家特点来推荐合适的卡通服装。比如爱婴中心搞活动，他会建议他们用天线宝宝

。商场营造节日气氛，用卡通生肖比较好。公园里，则应该用大家尤其是小孩都

熟悉的米老鼠、奥特曼和维尼熊。由于夏天炎热，绝大部分卡通服装是套头的，

穿起来很不舒服，陈宏利便建议大家选择面料轻薄的超人和蜘蛛侠的服装。

 陈宏利不仅把卡通生意在温州做得红红火火，还利用网络的便利，将出租业务

扩展到了上海、兰州、西安、大连、北京和郑州等地。只要客户将定金打到指定

的银行账户上，陈宏利当天便用火车托运的方式发货。如果上班抽不出时间，家

里人也可以代劳。由于出租卡通服装的利润比较高，而且省心省力，陈宏利再也

不用靠扮卡通人去赚钱了，每个月自会有人往他的银行卡里打钱。

 出售卡通服，做中国首个卡通富翁 今年3月，有一个租了3套卡通服装的客户在



收到衣服后，打电话给陈宏利，问他可不可以把那些衣服买下来？反正公司每年

都要搞好几次活动，算起来一年的租金都不少。陈宏利很爽快就答应了，最后两

人以每套1000元的价格成交。这桩生意使陈宏利受到启发。他想，出租基本上是

一次性行为，而且只征对商家，个人一般租不起。而现在下岗职工那么多，打工

的人更多，如果把这些衣服卖给他们，应该是一条不错的谋生之路。虽然穿着衣

服照相有点辛苦，但每天都有钱进，养家糊口是不成问题的。想到这里，他写了

一个帖子，内容如下：

 做一套如米老鼠、维尼熊、天线宝宝、qq企鹅⋯⋯的卡通人偶服装，节假日在

公园、广场、风景区和游人拍照。加上富士快照相机，总共投资才1800元。每张

快照10元，扣除胶片成本，每张赚6.5元，嘿嘿！一天下来可不得了啊！现在正是

黄金季节，要想发财，可得赶快啊！！要资料的免费给。

 陈宏利把这个帖子发到他知道的所有网站上以及点子论坛里。这个新鲜的点子

和极低的门槛，很快吸引了大批有意向的人。对这些潜在的客户，陈宏利并没有

急于求成，每次，他总是耐心地询问清楚，对方买这些衣服的用途，所在城市的

规模以及客户的身材特点。有些下岗职工发财心切，还没有一个清晰的经营思路

就跑来买衣服，而且一买就是好几件；还有的身材条件欠佳，却看中了超人和蜘

蛛侠等这些对身材要求比较高的服装；每当这时，陈宏利就会直言不讳地说出自

己的看法，避免客户选择错误，谋生不成还亏本。

 标准的卡通衣服一般是按普通人的身高做的，适合170cm高、胖瘦适中的人穿

。以前出租的时候，陈宏利基本上按照这个标准来，但现在做起了出售业务，为

了适应不同身材的人，他就得将标准放得很宽，高矮胖瘦均可以定做。不同卡通

形象的特点也是有区别的。像超人、蜘蛛侠的服装穿起来比较舒服，布料可以手

洗。其他如维尼熊之类的套头卡通服，一般靠嘴部和眼睛的孔透气，穿久了会有

点闷，所以呼吸系统有问题的人不能穿。这类衣服只有手套和鞋可以手洗，其他

只能干洗。这些，都要向客户交代清楚。

 有一个济南的小伙子，本来在建筑工地打工，一个月累得贼死才赚七八百元。

他从老乡那里得到这个消息后，立即找陈宏利买了套天线宝宝服，在济南各大公

园里和游人合影，每月很轻松就能赚个1000多元。他对陈宏利说，这个工作开心



、自由又赚钱，而且受城里人欢迎，比砌墙好玩多了。

 还有一个胖子，因为太胖，找了好几份工作都丢了，后来在陈宏利这里买了一

套企鹅服装，才总算找对了门路──企鹅服装最肥大，特别是肚子，一般人撑不

起来。体重90公斤的他穿了以后，活脱脱就是一只巨型企鹅！走到公园里，回头

率300%！小朋友争着跟他照相。陈宏利的努力，赢得了超值回报：厦门国际马

拉松比赛组委会联系他做吉祥物卡通人偶；中国体育收藏博览会找到他要做吉祥

物卡通“杨杨”；还有一个公司找他做了很多套卡通服，说是要搞“卡通嘉年华

”之类的游乐活动。私人订单，更是不计其数。

 如今，陈宏利在卡通这份兼职上赚的钱已经远远超过他的工资。目前，他在温

州市瓯海区工商局注册了自己的方圆卡通文化工作室。现在，他正在和礼仪公司

谈合作，准备联合起来办卡通婚礼。这是一个市场空白点，陈宏利相信其中有高

额的长期利润。此外，他还打算和温州以及浙江省内其他城市的各个公园联系设

点照相。陈宏利说，不管你是否接受，卡通经济时代已经来临，与其做一个卡通

世界的观望者，不如做一个快乐的卡通富翁。

 如果你从事的是一份不喜欢的工作，而你又不能改变它，为什么不去找份有趣

的赚钱的兼职？让你的八小时之外变得丰富多彩？！陈宏利说：工作可以枯燥，

人生绝不能乏味。

【入行提示】 卡通行走人偶是个新鲜事物，除了大城市偶尔可以看到，在很多

地方目前还是一个空白市场。穿衣服照相是最简单的经营方式，有套卡通衣服（

一般在2000元以内），有部相机，有个搭档，就可以开始。从事这个工作最好是

性格开朗活泼，擅长营造现场气氛的年轻人。因为衣服可以定做，身材高矮胖瘦

都没什么关系。 另外，由于夏天炎热，不适合穿着，打工朋友可考虑将此行业

当作春、秋、冬三季的兼职。

这是一个卡通盛行的年代。看nba球赛，你会看到国王队的那只卡通狮子老在那

里跳来跳去；看湖南卫视，你会听到卡通频道开通的消息；到商场购物，冷不丁

会跑出一只背上写着“南极人”的大企鹅，跟你握手⋯⋯卡通无处不在。知道多

少卡通，已经成为衡量一个人是否时尚的标准之一。

 本文主人公陈宏利，属于对卡通商机有先知先觉的人，在银行工作的他，利用

业余时间，先后做过出租和出售卡通行走人偶服装的生意，把卡通生意做得红红

火火。他告诉笔者：不要以为这个时髦行业门槛很高，其实2000元就可以开始运

作。

 穿卡通服照相，开开心心日赚400元
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