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杭州拼多多代运营公司--拼多多店铺的测图测款怎么做

最近很多朋友都说自己的店铺做了大量的推广，直通车也开了好久每天在烧钱，但是我们店的主推款，
不管怎么去做都是没有销量没有流量的，一问前面有没有测过款和图，都说没有，压根就不知道还有这
回事情，只知道自己的店铺不管怎么弄，数据就是上不去，今天就跟大家说下原因:

其实我们在实际运营的过程中，但是不管什么产品，没有前期新款的测款环节，光凭借咱们的热血和想
象力这就像是开启了一场赌博，输赢全部都得碰运气，但是呢，如果第一步走错了，那么之后的每一步
只能是南辕北辙，或者就是竹篮打水一场空，所以我们要谨慎对待这开直通车的第一步。

一、测款的定义

测款就是一种提供给客户多个产品款式，把选择权交给客户，让他们决定哪个款式作为爆款的一种测试
方式。

二、测款的优点

  可以优化库存

大部分卖家在开店的时候会给店铺上架多款产品，但是基本上也就没有什么动静，同时产品越多，库存
压力越大（分销除外），我们通过测款，采取优胜略汰的方式，筛选出受欢迎的产品，不仅可以节约进
货成本，还能做到店铺产品的小而精；

2.   方便打造爆款



在测款的同时选出最受人欢迎的款式，确立为爆款主推，一个产品的爆发，肯定需要直通车等付费流量
的投入，所以我们一定要首先确认这个款式是否有爆款潜力，不然就是浪费时间以及精力的。

三、测款要看哪些数据

点击率:  是客户对于产品肯定的最直接方法，只有喜欢才会有点击，因此我们需要第一时间了解的就是
产品的点击率，这里说下影响点击率的因素，标题、价格、主图等都从各个方面影响着客户的点击；

2.  收藏量：相对于点击率更精准一些，收藏率反映了这款宝贝的潜力，收藏率越高说明潜在买家越多
，后期转化为成交客户的可能性越大；

3.  购物车：反映了买家的购买意愿，量越大说明产品越受欢迎，但是如果我们的产品有大量的加购量
却没有转化，那就要看看我们的跳失率了；

4.  转化率数据：转化率越高产品就越受欢迎，同时也可以将转化率高的直接划入到爆款备选产品中；

5.   评价：直接反映出了客户拿到手的心得体会，如产生高的退货率，说明产品在收到客户手里的时候
没有达到我们理想当中的让客户满意的效果，退货率太高的产品会对店铺产生一定影响，可以做下架处
理，至于买家前面提到的问题可以进行优化。

四、测款的方式

先做好产品的基础打造，宝贝标题、属性、详情页等等已经优化，如果在测款之前基础的都没有做好，
那就不要说测款了，还是先优化好自己产品的基础信息，这就和建房子是一个道理，连地基都不稳固的
房子是很难继续建设的。

1、土豪玩法：直通车测款。

我们新建推广计划，添加要测款的产品，通过添加2级或者3级的关键词（测款建议不要用大词）来进行
测试，上一个精准词，出3-5元左右，日限额300元左右，等他烧光后，然后第二天再加其他词，质量得
分就会明显提高，这是最简单也是最直接的方法，也是很烧钱的；

2、亲民玩法：老客户测款

老客户是我们店铺的忠实用户，相比较陌生客户购买产品而言，老客户更具有包容度和忠诚度，我们可
以把测试款首先推荐给老客户，这样可以降低直接面向市场测款的风险，同时在庞大的老客户群体的帮
助下我们也可以快速定位我们的主推款；

3、评估测款

没钱用付费流量测款，店铺本身也没什么流量，那么可以评估测款，收集同行的信息，再把自己的产品
拿来分析对比，很容易就会弄明白哪类产品有可能成为爆款，哪类产品只能是小众产品，完成产品测款
后，就需要我们不断的维护我们的店铺产品，后期通过不同的营销方式，针对于一年当中的不同活动筛
选产品，同时要及时分析竞争对手的优势并吸取它，来武装我们的产品，最大幅度的优化好每一款受关
注高的产品。

从前期的测款到后期的店铺活动，客服态度，发货速度回复速度等等逐一完善。定期分析产品的浏览量
转化率等数据，更好的做到小而美让客户满意我们的产品并喜爱我们的产品，所以在是实际运营过程中
，要安排起来的哦。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

