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产品详情

拼多多代运营全托管--拼多多店铺新手怎么开车

因为电商的火热，很多朋友纷纷开起了店铺，但是由于由于线上运营的经验，店铺一上来，等到产品一
上架，店铺就开始了直通车的推广，钱一个劲的在往外花，就是没看进账，今天就跟大家说下新手怎么
开直通车?

一、做好店铺定位，产品不能缺乏大方向

店铺定位和产品的大方向是一定要明确的，产品的标题和店铺的装修是可以参考同行做的好的店铺，但
是不要一味地复制黏贴，这样没有自己的特色，是很难在同行中脱颖而出的，如果有能力的话，店铺主
推产品的主图和店铺详情页尽可能自己创作，尽量不要重复，然后用自己的方式把产品的有点进行分解
与传统进行对比，突出主推款的优点，这样在接下来优化链接的时候，自己也会有明确的方向。

 主图

主图是买家看到产品的第一道门，尤为重要，卖点不一定多，但要足以吸引用户，戳中用户的顾虑之一
，抓住消费者的心理，直击买家的痛点，可以多看看同行的评论，特别是差评的地方，一般都是大家很
在意的地方，以此来吸引消费者进店购买。

2.   基础工作

基础工作就是详情、销量及评价了，这个主要是针对店铺定位的人群，一定要站在用户的角度去思考，
对产生的顾虑和疑惑做详细的解答，详情页中尽可能把优点突出一下，结合实际场景来展示效果；

评价是可以引导用户去做的，尽可能的在评价和买家秀中把产品的效果展示出来，并与主图、详情页、
标题互相呼应，进一步打消用户下单顾虑，提高转化。



3.   客单价

如果条件允许的话，最好在前端展示出：“我要卖这个价格的理由”，通过一些营销工具优化前端展示
效果，同样的价格，在配上优惠券，总会打动一部分消费者的；

选定主图和核心词，用直通车去测试点击率，主图的点击率最好是达到行业平均1.5倍以上，关键词的收
藏加购率要达到10%以上，低价产品最好收藏加购能更高，因为以实际运营店铺的经验来看，同行转化
率一般会远高于高价产品。

二、流量和转化

选定主图和核心词，用直通车去测试点击率，主图的点击率最好是达到行业平均1.5倍以上，关键词的收
藏加购率要达到10%以上，低价产品最好收藏加购能更高，因为以实际运营店铺的经验来看，同行转化
率一般会远高于高价产品；购买的欲望，所以只要产品各方面的数据都不错，那么转化率就会好很多；
；

转化率高，这说明选的款是没有问题的，而且足以吸引人，价格设置也是大家可以接受的，店铺的装修
也是很好的，活动做得也很不错；

转化率低，这个反应的问题可就多了，比如：款式、价格、服务、销量、评价、DSR以及促销等，都会
有一些问题，这些都是需要去分析的，另外还要分析店铺已有的流量，看看是否精准，流量不精准也是
很难转化的。

三、分析同行

做无货源小店之前的调研和分析是必要的，尤其是无货源的店铺

 选好品，提炼卖点

选品要符合店铺的特点，市场需求大，还得去挖掘产品的卖点，学会从消费者的角度去思考，制作吸引
买家需求的详情页。

2.   分析同行

分析同行店铺的数据，借鉴做的好的地方，进行提炼，凸显我们的优点，还有与他们不同的地方，有自
己的特色。

四、注意事项

考虑后期的搜索稳定还有其它款式的发展，需要一个长期的销量计划，用来维持转化率，店铺的发展应
该是先做主推引流款，再去做盈利款，单一到完整，以爆款打造为主，以爆带爆的形式让店铺可持续性
发展。

很多朋友都尝到了双十一的甜头，也有很多朋友没赶上这一波，也是很可惜的，双十二的脚步越来越近
，很多商家都在精心筹备，店铺要加大马力做起来了哈。
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