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不少中小卖家每天
看着首页的商家同行日销万单羡慕不
已，也希望自己店铺的日销和拼多多
排名能逐渐上升。可是每次当自己想更进一步的时候，都觉得无从下手！都说要勤报活动争取曝光机会
，但有商家说我提报了活动，为什么迟迟未见反馈？除了价位之外，那就有可能是产品不够新颖、不符
合人群、宣传推广不到位、符合产品的人群太少，低加之实用性不高等，像这样的产品有些运营会直接
在初审就把你踢出局。

假如你说：我报名活动通过了，但是转化太低，为什么？商家都知道，主图详情很重要。举个真实例子
，商家A和商家B是同行竞争的关系，原本A店销量是同行，但因为参加大促活动把主图改成一张，无形
中这个转化就被降低了。后来B店也参加大促活动，做好详细主图，后面销量直追A店。消费者网购当然
是要看主图的，这也是他们下单的依据之一，主图就是一个小详情。试想一下，如果是你去购物，搜索
宝贝关键词之后看见有两个产品并排，一一浏览之后，你看到其中一个产品只有一张主图，对产品的卖
点描述展现得不够全面，没办法引起你购买的兴趣，所以有很大几率就不会在这家店下单了。当然也有
例外，在这款产品只有一张主图还能大卖的情况下，有一种可能会吸引消费者继续往下浏览购买，那就
是你在前期积累了非常大的销量，拼多多排名也不错。毕竟消费者在购物的时候不免有“从众心理”，
会想：这家看起来比隔壁0销量的店靠谱多了，大家都在买，那我也试试看好了。

运营的思路就是不给同行留机会，新品上攒基础销量。抢占资源位，售卖价格一步到位。先别想着赚很
多钱，提价给对手留利润空间，这样仿版多了价格会做得更低，后损失还是自己的利益。如果同行竞争
对手都做了同款，都有现货库存，价格就会坐低。你降一点他降一点，那这个就算卖起来了也没有利润
。如果是厂家入驻拼拼多多，一个款式上来，利润空间定个2块钱左右，根据市场成本加2块钱。如果不
是没有实力的同行，同样的成本价格也做不出。这样就能避免自家的款在拼多多“同质化”，一直卖到
下季也没问题。

http://www.taobaots.com/forum-225-1.html


拼多多流量特别大，只有运用对方法，在拼多多没有卖不出去的货！一旦排上活动一定要把握机会，把
资源位站好，结束后价格不要涨太高，好根据市场价来，而且要比市场价低才能稳定资源位！用多多辅
助宝就能查看同类目下热销产品信息（包括销量、价位区间、人气指数等），掌握市场行情。更多拼多
多运营推广、拼多多排名查询相关文章请移步至多多辅助宝的分享中心查看www。pddfzb。com转载请注
明出处。

然后店铺要做好售前售后，维护店铺评分，把好产品的质量关。拼多多平台对评分有要求的，别等一个
款起来后，评分不够导致资源位下架。对这问题有个好办法解决，就是如果一个款销量起来，这时一定
要做好备胎（即另一个店铺的同款链接）。做好基础销量和500个评价，这样要是评分不好就可以替换店
铺。想迅速积累基础销量，快的办法就是做场活动。当然如果你对自己的商品质量有信心，不搞这些也
可以。不过这么做是给自己留个后路，只有做好坏的打算，才能在遇到问题的时候迅速做出应对措施。
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