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在拼多多上，有很多新手店家都会去做一个相关的运营，对于新手店家来说，拼多多应该怎么选择正确

做前期的运营呢？接下来我在这里跟大家来简单的分享一下吧。

 选款

在选款方面，我们在选款的时候，一定选择平台上升幅度大的商品，不要选择已经是平台爆款的款(可以

选择其他平台的爆款，因为对于一个刚上新的款来说的竞争力太大，我们买的话，只能卖给已爆款的流

失客户，而这种客户多吗?

相信我们心里都清楚，所以选款的时候，尽量自己不要选平台爆款(是其他平台的爆款或者是拼多多上升

幅度大的商品)，选项也要多元化一点，不要太单调了，但是也不要跳跃，不然顾客去你的店铺浏览的时

候，会觉得你店铺很乱，会怀疑您的商品来源，是不是，有点像杂货铺(夸大了点哈，意思到了就行)。

第二点 定价

在定价方面，我们一定先提前了解平台同行市场价格均价，然后去定价(一定要考虑自己的商品成本、辅



材、快递费用、营销费用、扣点等等，一旦总成本出错，咋们后期的毛利就会有差异，一定要仔细核算

好哦)。

定价也不要太低，如果市场均价是100元，你赔钱卖70元，我们自己会觉得我的价格都这么低了，总会有

人卖了吧，其实结果不一定哦，因为有时候价格太低是平台还是客户都会觉得的你的商品是不是质量有

问题?是不是?平台也不会让你长时间曝光，所以定价的时候，要么是同价，要么就是比他低1-10%的价格

，这些是抓住消费者的购物心理去定的。(毕竟现在客户虽然想物美价廉，但是心里也都会想天上不会掉

馅饼的，当然别人扔的不算，哈哈)

第三点 拼多多流量来源

在拼多多主要有三种流量来源，分别为免费流量(日：平台自然流量，根据你的商品的数据表现，通过转

化、点击等判断你是否有潜力，有的话平台系统会跟配流量给你。)活动流量(限秒、9.9活动、爱逛街、

品牌特卖)、付费流量(场景推广)。

当然如果自己有能力的，可以直接推广测款，日限额刚开始不要设太高，500以内就行，测上1个周期，

如果没有曝光，一定要优化好你的标题跟主图，标题跟主图是拼多多基本和重要的操作，有条件的话可

以多测几款，这样的话有选择性，选择点击和转化高，这样的款累计一定的销量之后，可以尝试报活动

，这样的款通过率会相对较高。

第四点 评分问题

对于一个点铺来说店铺评分是很重要的，当顾客遇到相同款差不多价位，不同店铺，纠结的时候，你的

店铺评分就会起到很大的作用，评分越高，给顾客的相信度越高，这时候你的店铺评分高顾客选择的你

商品哦。而店铺评分分为描述相符、物流服务和服务态度。所以选款的时候注重产品本身的质量，只与

服务方面就不多说了，相信大家都明白。

物流方面呢，货发走了，我们本身不好控制，但是尽量不要触碰平台的红线，拼多多平台对物流方面的

要求还是相对较高的，触碰到平台的红线对店铺的处罚力度是非常大的哦，建议看下发货规则哦，途径

：[商家后台]-[规则中心]-[发货规则])建议选择多多面单，降低处罚哦)



上述就是新手拼多多商家需要必须的几个运营方法，各位朋友如果对拼多多的运营还有兴趣的话，也欢

迎继续浏览我其它的干货文章哦。大家相互交流，共同进步！
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