
公众号的核心

产品名称 公众号的核心

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

从计划开店开始，大家都忙着找货源、做活动、搞价格、找客户、做售后等一系列的运营筹划，日复一
日的如此反复，可当我们准备好所有的内容时，缺发现复购率和产品订购率却很难提升。微艾薇微商城
商品套餐营销功能，可以提高购物转化率、商品曝光率、和产品订购率。

关于涨粉，相信每一个运营公众号的人都是一把泪，花费的精力和金

钱不少，但是效果却不怎么样。不过这有可能是你走了弯路！我们就

来说说那些不走弯路的涨粉方法！

1、从内容入手

我们都是知道内容是公众号的核心，但是爆款文章不等于稳定粉丝，

很多时候就算读者因为一时的热点而关注了你，也并没有什么卵用。

因为粉丝是为了他们的欧爸来的，是为了热点本身来的，至于文章是

哪个号发的，他们根本不曾注意。



所以我们在写文章的时候一定要做好标签和定位！从内容上打上标签

。在同一个领域持续输出深度内容，非常有助于打造个人品牌和扩大

影响力。干货虽然传播度不高，但转化度很高。尤其是写系列干货，

很容易就会让有相关需求的读者一直关注下去。

2、其他平台引流

很多博主会使用这种方法，人群多的平台有豆瓣、知乎、小红书，因

为我运营的账号面向的是有自我成长意愿的年轻人，这些平台上有很

多我的内容的受众。

同样的，如果你是做财经的，那一定要去注册雪球、钱堂；做美妆，

去小红书和B站；做娱乐八卦，那微博是你的选择。

3、互推

就是找和你粉丝量相当的号，你们互相推介对方的账号。但只有粉丝

达到一定数量以后，互推才有效果，粉丝太少就没有意义了。毕竟同

等粉丝数量的推送了也没有多大效果

后说一下，涨粉不等于留住粉丝，只有长期坚持输出优质内容才是长
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