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现在拼多多

直通车、微信等推广方式，就要数拼多多活动了。

拼多多商家须知的运营要点和活动策划 杭州拼多多靠谱的代运营公司

所以，各位商家要悉知这些运营要点及活动注意事项。

一、店铺日常流量的几个主要入口：1：商品收藏；

2：店铺收藏；

3：首页的分类展示；

4：搜索里，各类目的排行榜。二、拼多多开店，一定要把基础销量做好虽然在拼多多开店，原则上对商
品没有什么基础销量的要求，但从推广及报活动的实际操作中，我们都可以得知，要想成功对接运营，
商品是一定要有基础销量的，而且还不能太低，否则，是难以通过的。
商品如果是0销量，或者基础销量很少，它的转化率
也是比不过有一定基础销量的商品的。因为没基础销量，转化率低，过不了多久，排位就降下去了。想
再翻身爬上来，就很难。三、怎么做才能让平台运营主动对接？建议尽量多报名9.9特卖和爱逛街活动，
不过，爱逛街的评价要求是很多商家都难以达到的，那就尽可能去报9.9特卖，这个做好了，运营会主动
来找你的。 拼多多商家在提报活动时，要求强调：

1、任何商品，在反馈出来之前，不要重复提报！！
2、反馈出来，未通过的商品，没有价格更改，不要重复提报！！

http://www.taobaots.com/forum-225-1.html
http://www.taobaots.com/forum-188-1.html
http://www.taobaots.com/forum-186-1.html


3、如果查出反复相同价格重复多次提报，直接拉黑，一个月内不允许提报活动！！四、拼多多活动的4
点注意事项：1：商家能提供刚上架没多久，有一点基础销量，希望通过首页横屏爆销量的款；

2：报日常活动的时候，不要正好碰到同款商品在低价限量抢，那就不行了；

3：搜索推广是宝贝提升销量的工具，主要是选词，宝贝质量分，还有就是出价；

4：一般开车建议是上活动后。

若想在成功上拼多多活动后，能得到更好的效果，各位商家一定要注意上述几项要点及事项，这样才不
会白白浪费这一机会。
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