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近期商家们总是抱怨产品没有流量？不知该如何选款？新品如何破零？老顾客如何维护？活动为什么总
被驳回？别急，下面是商家问答环节，总有一个能帮到你：

拼多多店铺引流技巧-商家如何快速提升店铺流量！拼多多代运营公司谁家的好

Q1：你好，我的产品好评率很高，就是没访客没流量？

A：进你店铺看了一下，你的店铺一共有14个商品，已拼526件。其中有3个商品在广告位上，在广告位上
的1个商品就卖出了435件。这样看，你的店铺不是完全没有流量，而是店铺的流量基本来自广告位，你
说的没有流量指的是没有自然流量。

2.商品的好评率高，说明买过的人都是认同你的产品，觉得还不错。你为流量愁白了头的时候，不如回
头看看老客户。

出谋划策：

你可以从新客推广和老客复购这两个方向来提升店铺流量。

1.新客推广：一方面：通过搜索成交、cpc推广成交、活动成交、多多进宝成交等等方式提升店铺的GMV
，GMV提上去了，自然流量自然就来了。另一方面，分析在广告位上的商品，如果商品点击率高，收藏
支付占比高，那就可以加大推广；如果商品点击率低，收藏支付占比低，就果断淘汰，不要推广了。

2.提升老顾客的复购，简单的就要增加买家的信任。一方面：及时回复买家的评价。特别是买家有疑问
的评价，比如“太大了，这衣服怎么偏大啊，穿不了太大的“更是要及时回复，让买家感觉被重视。另
一方面:关注收藏商品的人群，她们对商品喜爱但缺少下单的契机，你可以采用优惠券的形式刺激购买。



Q2：自己家有一个工厂，想卖中端女鞋，不知道该如何选款！

A：自己家有工厂，那你开店是有优势的，货源充足稳定。同时也已经确认卖女鞋了，目标也比较明确
。

选款靠主观判断可不行，需要从各种数据上来仔细分析。

1.可以根据拼多多
商品热搜词来选款。搜索人气越高，商品丰富度越低越好；长尾词、核心词、搜索下拉框词都可以参考
。比如当你在拼多多上搜索“女鞋“它出来的词有：”女鞋夏“、”女鞋2019新款潮“、”女鞋夏季新
款 百搭“、”女鞋凉鞋“⋯⋯等等，根据搜索热度来选款，方便契合买家搜索爱好。

2.也可以根据站外数据选款，在其它平台的热销款，在拼多多同样热销的几率大。

3.找同类型的竞品店铺，看他们的款式、价格、属性库、评价等，看能否优化款式等。

4.选款之后还要测款，根据测款找到相应的证据去支持，证明这个款是可以加大成本去推的，同时也要
放弃数据不好的款式。

Q3：你好，我报活动到了人工审核的时候为什么总是被驳回？

A：活动报名过了系统审核，说明你的商品符合基本的要求。但是在有众多商品提报的基础上，活动的
资源位会给到更优质的商品。

活动被人工驳回的原因可能有：①选品问题：是否有同款近期提报过多，该商品近期销售是否客观。②
库存：提报商品库存是否充足。③标题：是否有突出商品的卖点和特点。

标题是连接客户和我们的产品的一个桥梁，客户需要通过我们设置的关键词才能搜素到产品，所以标题
也是非常重要的，选词写标题可利用万流云多多热词功能，利用综合分数高，匹配度高的关键词加入标
题，上架成功后，再去实时监控需要推广宝贝的关键词，综合分数太低，或者下降的趋势都选择删除，
保留更加准确的词加入标题，使标题做到点击率高，更有利于产品推广，在推广的过程中如果还是销量
不理想，也要对应的优化自己的产品图和SKU价格，提高产品销量，提高热度。

④图片：是否清晰、背景是否整洁干净、有没有文字牛皮癣等情况。⑤价格：活动基本底线要求是商品
必须是全网低价，参与活动的商品所有sku都必须是全网低价（包含拼多多平台），有些商品规格1符合
全网更低价，但规格2远超过某宝拼多多同款价，这些都会被驳回。

看了你店铺的一些情况，商品库存很大，发货不是问题，但是个别商品销量不佳，主图风格差异大，个
别商品主图不美观。

1.选品：选择热销款去报名。同时可以去在限时活动的资源位上看看能选上的、热销的都是哪些款，目
前缺哪些有爆发潜力的款，都有些什么特点，如果你再去提报有没有优势，能不能把它PK下来。

2.图片：检查提报的款的图片有没有文字牛皮藓等，有的话优化后再提报。

3.价格：提报商品能否再让利，提高自己的价格优势。

http://www.taobaots.com/forum-225-1.html


4.报名时填写【备注/反馈意见】的时候：介绍清楚商品的成本是多少，降价幅度是多少，介绍清楚自己
公司/工厂与实力；库存是否充足；发货能力。阐述商品卖点和日常转化率等等，更有机会通过哦。

Q4：怎样可以提高活动通过率？新手小商家产值不高，对于大部分活动的要求都是勉强达到，实际通过
率会很低，而且一旦无法形成流量转化良性循环就很容易越走越低，怎么破解？

A:选择优质产品，优化主图和标题关键词，评分的提升和好评的累积，价格定位要参考同类产品的定价
，加上一些给力的促销点，这样你的通过的机率可以提高。

Q5：开店好久了，没有销量没有访客量，反正都是没有突破0，该怎么运作他才能有销量

A：.进你店铺看了一下，你的店铺一共有10个商品，全店没有在广告位上的商品，有一个商品已拼9件。
说明你的商品还是有一定的竞争力，只是缺少曝光。

2.店铺设置了返现：满40返2元，但是你店铺的商品价格在9.9—29.9，对买家来说不是很容易就能达到的
目标。

1.让亲朋好友成为你的一波客人。

2.利用多多进宝破零。多多进宝对店铺的销量不做要求，对获取一定的自然流量和比较不错的排名很有
帮助。注意，我们这个时候用多多进宝是为了快速起量，那在设置佣金和优惠券的时候，力度可以大一
点，给买家让利。

3.返现门槛可以适当的降低。建议按照自店客单价的2倍设置满返门槛，后续再根据效果调整，破零之后
要注意评论的维护。

Q6：新店刚入驻一个礼拜多，用了推广，多多进宝推手，短信推广，感觉效果不理想，导致后面不敢推
广。

A：关键词推广特点：搜索营销，锁定买家、流量准确；类目推广特点：流量大、点击单价较高、测款
作用好、ROI高；直通车的指标解析：CTR、PPC、ROI、转化率。

很多人都知道这些数据，但是真正了解的不多，影响这四个指标的因素，了解的更少，很多人根本就不
关心。做直通车并不是要求每块环节每个数据做到更好，但是如果你不了解甚至你不关心，不去做对应
的优化，之后得到结果不好就是必然了

Q7：如何维护老客户，增加复购

A：维护老客户，增加复购主要有两种方式。一方面是商品运营，增加买家对店铺商品的信任度及活跃
度，刺激买家购买；另一方面是对店铺数据进行分析，利用营销工具实现人群管理。

你的店铺只有一种商品，特别是衣服这样的商品，同一件商品买家再喜欢也一般不会买两次。

http://www.taobaots.com/forum-186-1.html
http://www.taobaots.com/forum-188-1.html


出谋划策：

1.商品运营：丰富商品品类。你现在店铺的商品太少太单一了，当你店铺的商品变多，老客户才会想再
回来逛逛看。

2.人群管理：①关注近*天收藏过商品的人。她们对商品喜爱但缺少下单的契机，可以采用优惠券的形式
刺激购买。有活动的时候及时通过短信提醒她们“您相中的商品降价了或者促销了。“②关注30天内有
过购买记录的人。她在你店铺购买过，那么对你店铺的风格往往是感兴趣的。但店铺有上新的时候，就
可以通过短信等工具提醒她们小店上新啦。短信营销，作为营销推广中一个必不可少的有效渠道。可以
实现多方面选择不同类型人群进行短信营销。万流云工具箱推出新功能短信营销，帮助商家更准确触达
目标客户进行推广。利用万流云发信息是全网低价，帮助商家节省资金，维护好老客户，找回流失客户
，并挖掘潜在客户，有效的提升订单转化率。

拼多多店铺引流技巧-商家如何快速提升店铺流量！拼多多代运营公司谁家的好

想要看更多的运营知识可以翻翻前面的文章查看哦！希望可以帮助到你！
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