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越来越多小伙伴对这方面感兴趣了，当然我也很开心，仿佛有一股更大的力量向我飞奔而来哈哈哈~那
么结合前段时间，我又做了以下关于流量的这个东西解说，下面我们一起去了解了解吧~~拼多多代运营
公司合法吗 熟练使用拼多多以及知道自然流量来处

前期呢也发了好几篇相对于新手小白怎么开店之前的一些准备，那么问题又来啦，就是一个流量，流量
这个东西对于商家来说是非常重要的东西，流量少了自然转化就低，而出单率也就变低了。大家肯定遇
到过这个问题：开了车后订单量是变多了，但是一停下来单量就变少甚至没有，而且开车的花费也是非
常大。除了我们要做的基础销量评价外，我们主要靠的是自然流量，开车只是为了带动自然流量。那么
自然流量是什么，我们该怎么去判断自己店铺的自然流量有没有，又是多少？这一期讲关于店铺的自然
流量是什么。

拼多多的流量主要就是分为两种，自然流量和付费流量。自然流量又可以分为搜索流量、类目流量

1.搜索流量

消费者有明确目的时会通过搜索框搜产品，这种目的性就是关键词所导致的，什么样的产品对应什么样
的关键词。如各种长尾词、二级词、属性词、类目词等等，这样消费者通过搜索产品

关键词所带来的就是搜索流量,这里面还会涉及到产品标签和人群标签比如我们是卖男装的，有人搜索男
装的话，系统会自动给买家打上标签，例如：“休闲”“宽

松”“大码”等等，你的关键词里含有这些属性，系统就会吧你的产品推荐给他，不同的人搜索的关键
词都是不同的的，所以你的产品里含有什么样的标签就会决定系统会怎么推荐，这就

是我们俗知的“千人千面
”。有了这些标签，你店铺的流量才会准确，不要流量就是杂乱无章，怎么也进不到你的店铺来，因此
转化就会变低，也就不会出单了，所以标签所带来的准确。流量对于商家来说是很重要的。

http://www.taobaots.com/forum-225-1.html
http://www.taobaots.com/forum.php?mod=forumdisplay&fid=130&filter=typeid&typeid=190


2.付费流量

付费流量就是我们说的直通车
，也就是俗称的“开车”。它是严格根据你的关键词来推广你的产品，不会受标签的影响，你是什么样
的关键词别人搜到的就是什么样的产品。你的车里面有这种关键词，别人才会搜到你的产品，例如：别
人搜索韩版休闲裤，是男生搜索出来的就是男装的。人群、地域、出价等就是用来辅助我们定位想要的
流量用的。付费流量是需要通过推广来实现商品的盈利的，分为搜索推广、场景推广。

搜索推广：商家要想进行搜索推广，首先要为推广商品选择可靠的关键词。只有选择好了与商品相关的
热搜词、系统推荐词、搜索下拉词、第三方软件推荐词，搜索推广才能取得较好的效果。关键词确定之
后，就可创建搜索推广计划。搜索推广计划可在拼多多管理后台的“推广中心一多多搜索→推广计划-
新建计划”中创建。

场景推广：多多场景推广是私域流量获取和应用的利器，商家在需要投放广告的场景中，选择相应的商
品，进行展示设计，就可以向准确用户投放相应的推广计划，同时还能根据推广计划的曝光量以及点击
数据等来对推广计划进行更进一步的优化。多多场员推广通过 “推广中心-
多多场景一推广计划一新建计划”的途径来创建

不开付费，剩下的就是自然流量。怎么看，有个简单的方法：

然后用商品总访客-
付费推广的访客=自然访客,也可以通过推广宝的工具里就可以清晰的看到自然流量订单的比例和趋势。

我们始终要记住一点：付费永远是用来带动自然流量的，不可能一直开着付费，我们要用付费推广带动
免费流量，靠免费流量来转化出单。拼多多代运营公司合法吗 熟练使用拼多多以及知道自然流量来处
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