
拼多多店铺流量少，该如何吸引流量和提高点击率！

产品名称 拼多多店铺流量少，该如何吸引流量和提高点击
率！

公司名称 杭州邦辰网络科技有限公司

价格 3999.00/个

规格参数

公司地址 钱塘新区2号大街511号东投新悦广场

联系电话  18969135066

产品详情

很多的卖家经常抱怨，大促和狂欢属于大卖家，小卖家只有凑着看热闹的份，而困扰他们的始终是流量
少和转化低，下面就来讲解一下影响拼多多店铺流量少，没转化的原因是什么：

一、店铺优惠：

特别是对于没有顾客的店铺，可以在店铺的页面，提供更大的优惠，新品上架之处，拼多多平台系统会
分配些初始流量，而作为商家的我们需要利用好优惠券或买赠等方法，更多的实现商品宝贝的销量。

二、付费渠道：

通过直通车
进行付费推广，慢慢积累销量，但要知道付费流量只是辅助，终的成交是以产品基础决定，若前期商品
宝贝销量低，即便你通过付费渠道积累，也是比较困难，所以对于新店来说，效果并不是很好。

三、滞销品重新安排上新：

查看哪些商品在近30天是完全没有销量的，分析没有销量的原因。若商品因价格太高，款式不行等问题
，导致没流量，那么这个商品可以直接淘汰掉。

四、价格合理：

无论大家的收入高到什么程度，价格一直是顾客购买东西参考的重要标准之一，同样的产品，若价格，
但你的产品却没有相对不一样的卖点，客户肯定是选择价格低的。具体怎么确定我们的价格呢？可以深
入了解市场，若流失去向店铺价
格比我们高，可以排除价格原因导致的转化率
低；若流失去向店铺价格比我们低，那就说明可能是价格原因导致的转化率低。

五、线下订单引导：

http://www.taobaots.com/forum-225-1.html
http://www.taobaots.com/forum-188-1.html
http://www.taobaots.com/forum-186-1.html


对于线下门店的商品，可以将其引导去线上，这样可以实现起始的销量积累。为什么需要大家做基础销
量？因为通过基础销量，向拼多多平台证明我们的商品是能够有转化的，从而为平台带来销售额，这样
拼多多很可能会给予你店铺流量。还有，商家在出单之后，在打单上是不可以拖拉的，订单多的，我们
可以用打单工具—易通打单软件将订单批量打印和发货，这样就不会出现因打单慢而耽误发货的时间。

六、标题关键词：

因为拼多多是一个平台，为买家通过关键词搜索来选择自己需要的产品，所以关键词就显得非常的重要
。关键词虽然能给我们带来流量，但转化率很低，如：卖韩版羽绒服，如果为了提高流量偏偏写成其它
材质，这肯定会影响到商品的转化率。

七、竞品分析：

任何时候有买卖就有竞争，这个是不变的，所以竞品分析很重要，我们需要分析竞争对手，分析竞品的
优劣势，同时也要分析我们的优劣势，然后进行调整优化。

八、设置关联销售：

若能保持转化率没太大变化，在这个基础上，可以提高单价，这样就能获得更多的免费自然搜索流量，
因为你的流量的利用率要更高。然而提升商品单价的方式有很多，如：活动，关联销售，常用的就是关
联销售，尤其是那种顾客互相搭配产品的关联销售。

若你的店铺流量少，转化也少，需要自查下是否是因为上述的这些原因导致的！
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