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大家好给大家有关店铺直播带货转化率
的相关细节问题。不得不说，直播带货的影响力真的是很大，回顾上半年，在直播带货的赛道上，除了
淘宝、抖音、快手这一线直播平台之间的拼杀外，还有网红主播薇娅、李佳琦等成家的比拼，另外，格
力董明珠、百度李彦宏、锤子的罗永浩等企业创始人的亲自上阵，又为直播带货添加了浓墨重彩的一笔
，可谓看头十足。那么对于刚局的拼多多
新手来说，如何提升转化率呢？往下看~~~一、把控好产品质量好的产品本身就是一个广告，高品质的
产品是直播大的利器，在直播的过程中，若想让大家买你的东西，必须要多花点时间去试用，把真正有
使用价值的产品推给你的粉丝，这样不仅能利用产品建立你和直播间观众之间的信任，还能带动产品销
售，一举两得，何乐而不为呢？二、熟知你所推产品的特性有句话叫“王婆卖瓜自卖自夸”，做直播带
货也是同样的道理，你要夸你的产品，既然要夸那就要有个前提，就是你必须要懂你的产品。如果你在
直播间卖衣服，那你必须要知道这件衣服的材质，大小，颜色等一些基本的新，还可以延伸到搭配，是
能在直播间给大家试穿，当观看者让你提问时，你要做到有问必答，这时就是考验你的时候，千万不能
掉链子。三、提升直播技巧很多的新手主播在直播带带货时，一味的推荐产品，而忽略了与粉丝之间的
互动，一场直播下来，不但转化率低，还严重打击了主播的热情，那么如何提升直播技巧呢？首先，通
过有效的互动，提高直播间氛围及粉丝活跃度，建立粉丝与主播之间的信任感，这样才有助于提升转化
率。其次，就是主播要通过的讲解。推荐的产品，真实体验的手段来大小观众对产品的鼓励，让观众对
产品建立一定的信任感，促成粉丝下单。，就是反复的情调折扣的力度及直播间的活动，因为低价是分
析追随的主要动力，直播优惠活动是影响分析在直播间购买产品的直接因素。四、降低产品距离感据数
据统计，观看直播的用户大部分都聚集在三四线城市，他们的消费能力也是有限的。而价格因素在很大
程度上决定着他们是否购买，所以直播间东西的定价不能太高，这样的话，也适合一些本没有购买需求
的人，他们看到直播间很多人都在买，加上价格方面也能接受，也会忍不住跟风。五、突出产品带来的
附加价值我们知道，每一个产品都有自身的价值，但这价值之外，它还有其它的价值，如：口红，女生
不仅可以买给自己用，它还可以成为一种礼物，成为男生追求女生的中礼物，当你把这个附加账价值展
现出来，有部分用户也会为这个附加机价值买单，所以做内容其实很简单，关键在于你要围绕着用户抓
取目标用户的需求去做。六、总结分析若直播带货效果不理想，不要着急甩锅，要想一下是否自己哪方
面没有做好。毕竟影响直播带货效果的因素有很多，而这其中就包括直播的时间段，不同的时间段适应
不同的人群，商家或主播门可根据自己产品所适应的年龄段，再通过多个时间段的测试，来决定自己终
直播的时间段。当前直播已经成为一种趋势，越拉越多商家开始从直播、短视频卖货，简单的来说短视
频+直播将成为新的购物模式。未来的直播行业，值得期待。
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