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拼多多凑单专区有什么用？怎么使用？

它是一款店铺级营销工具，消费者在拼满店铺指定商品所要求的消费总金额后，合并下单可享受价格优
惠，从而提升店铺客单价!简单来说，这款商品的商家自由发挥空间很大。

不少拼多多
商家也希望能够做好店铺的各项工作，比如说选择一些营销工具来辅助自己开好店铺，但是大家是否了
解凑单专区有什么用呢?又该怎么使用它呢?

它是一款店铺级营销工具，消费者在拼满店铺指定商品所要求的消费总金额后，合并下单可享受价格优
惠，从而提升店铺客单价!

简单来说，这款商品的商家自由发挥空间很大，给大家手动标重点：

① 哪些商品参加店铺优惠专区由你来定;

② 消费总金额由你来定;

③ 合并下单折扣由你来定。

能够给商家带来什么好处呢?

1、店铺页留出醒目入口，店铺访客都能看到，高效促进店铺访客转化率。设想两个店铺，一个首页有优
惠专区活动，一个首页没有，你是消费者，你愿意在哪个店铺购买呢?

2、店内合并支付得到优惠的方式，能极大促进店铺客单价增长。卖东西不怕你看不上，就怕你犹豫，合
并支付让消费者一次性购买n件，减少犹豫时间，尤其是中低客单价商品，买起来更没压力!
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3、商家自主选择活动商品，能有针对性地进行营销。遇上清仓、上新等节点，再也不用愁该怎么呈现给
消费者，让店铺营销活动做得更有效率。

怎么使用?

1、设置技巧

1)门槛金额：1.5~2.5倍店铺客单，客单越高的店铺，门槛金额倍数月底。

2 )折扣比例：至少≥15%(平台均值12%)，例如满49减10.

3)商品数量：至少6个(保证有一屏)，搭配有关联性。

2、商家动作

1)客服聊天窗口话术引导。

【路径】：商家后台-多多客服-消息设置

2)参与满减的商品主图，加入利益点

3)利用短信营销引流

4)利用直播做引导

问题答疑：

1、不计历史低价条件

1)单价的价格达到满减门槛，优惠价会被计入

2)多件的价格共同达到满减门槛，则各自商品都不计入

因此，单件价格高于满减门槛的商品，不建议放进专区。例如满49减15，商品单价50元，计低价为50-15
=35元。

2、能设置几个店铺优惠专区活动?

目前一个店铺支持设置1个店铺专区活动。

3、店铺凑单专区的商品可以用优惠券吗?

因为同属店铺优惠，所以商家设置的其它所有优惠券，包括商品券和店铺券，都不会在这个订单里生效
，但是可以和平台优惠券同时使用。
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