
共享股东系统模式利益分析

产品名称 共享股东系统模式利益分析

公司名称 千汇凡网络科技（6年开发公司）

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区东英科技园

联系电话 WX : 916966649 13729039903

产品详情

商家根据市场行情或者产品优势自定义的营销方案，互联网电商时代，不缺的就是产品，好的营销方案
和方法才是决定胜负的关键，结合市面上爆火的商业模式，做差异化的营销方案，让用户自主裂变，主
动客户和商家共同参与到推广变里面来，多做一些增值服务和模式的赋能。

共享股东系统开发，共享股东开发,共享股东源码开发,共享股东平台开发,共享股东app开发,共享股东系统
多少钱,共享股东价格，共享股东app功能,共享股东平台介绍，共享股东系统搭建。

什么是共享股东？

共享股东即共享店铺，就是把你门店的工位、员工、经验、房屋水电等闲置资源，共享给有资源的人，
我们把这些人称之为“共享股东”。想要成为共享股东，首先需要支付一定的押金，就可以共享你的门
店。正如共享单车一样，支付99元的押金，就能实现骑行。

除此之外，还有大家熟知的共享模式代表：滴滴打车。在滴滴平台无需购买车辆，即可共享社会上的闲
置司机和车辆，还有共享充电宝、共享玩具等，共享模式已然成为当下的主流趋势，也会是传统门店转
型升级的必然趋势。

门店利益分析：

1.资金：筹集资金并转化成客户消费

2.客源：股东将介绍更多客户到店

3.业绩：转介绍客户更容易成交

4.锁定：锁定股东及其客户资源

股东利益分析：



1.股东享受优惠价和特权

2.享受自己人脉的消费分红

3.投资低，风险小，收益高

线上线下新零售各有优势，线上触点广，用户自主选择性强，享受随时随地的购物乐趣，在感观刺激下
，易冲动消费。而商家也可以根据大数据分析进行推荐，再利用链接等方面将用户吸引到实体店内体验
，这是线下无可比拟的。
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