
道唐洗衣液分销商城

产品名称 道唐洗衣液分销商城

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

道唐洗衣液系统开，道唐洗衣液分销商城开发，道唐代理极差系统开发

免责声明：此帖来源转载于网络，仅供参考，非平台方，一切与本人无关，本公司开发系统，不是要做

系统的一律勿扰！！

道唐洗衣液模式讲解

39元购买一单(3袋洗衣液)升级为会员，后续免费领取一年12袋，每月一袋

会员:直接销售1单提成6元



代理:团队累积10单升级，销售1单提成9

(拿会员整体团队利差3元/单)

金团队累积100单升级，销售1单提成12元，

(拿会员整体团队利差6元/单)

(拿代理整体团队利差3元/单）

导师：团队累积800单升级，销售1单提成15元

(拿会员整体团队利差9元/单)

(拿代理整体团队利差6元/单)

(拿金整体团队利差3元/单)



总代:团队累积3000单，销售1单提成18元

(拿会员整体团队利差12元/单)

(拿代理整体团队利差9元/单)

(拿金整体团队利差6元/单)

(拿导师整体团队利差3元/单)

董事:团队累积8000单，销售1单提成21元

(拿会员整体团队利差15元/单)

(拿代理整体团队利差12元/单)

(拿金整体团队利差9元/单)

(拿导师整体团队利差6元/单)



(拿总代整体团队利差3元/单)

（所有级别都是赚利润差，你的利差=你的销售利润-下级销售利润，所有级别平级拿下级利润2%）

不算人数，只算单数，自己复购也算，单数达到对应数量自动升级别

“品效合一”的理念之所以被引入营销中，是因为在诸多新营销场景的刺激下，企业营销不能再依赖单

一的广告实现，营销人开始逐步思考用户的需求和产品价值点的匹配，探寻高效的流量转化路径和优质

的渠道触达方式，这也是新时代、大内涵下的“品效合一”理念。随着互联网进入用户存量争夺期，各

大媒体渠道的用户重复度提升，未来企业对“品效合一”营销的需求将进一步增强，所有能在流量聚集

上产生效益之处都将体现营销价值。道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销

商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商

城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城

开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发道唐洗衣液分销商城开发

相关产品：道唐洗衣液系统开发
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