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产品详情

如今很多企业都想通过寻找一款管理工具帮助企业提升管理效率，一般情况下都是通过软件来管理客户
档案、产品信息、销售
管理、业务流程管理等。有没有哪种软件可以满足需求？CRM客户管理系统是企业良好的选择。

天衣云CRM客户管理系统能够帮助企业与管理层全方位管理，无论是从内部团队、还是从业务流程、或
者是客户档案等都能极大程度提高工作效率。接下来详细介绍使用CRM客户管理系统对企业的几个好处
？

1、管理客户资料

通过CRM客户管理系统线索管理功能，可以储存管理完整的客户信息，并根据实际建立全面的客户洞察
。建立好客户信息后，可以通过客户信息页面查看完整的客户信息，比如对应的客户名称、商机与订单
记录等，从更大程度上提高业务效率。

2、多渠道获取客户

天衣云CRM客户管理系统从多渠道获取客户线索，并且这些客户信息通过系统会自动导入到CRM数据库
中集中统一管理。CRM系统可以帮助销售人员进行线索管理，找出那些意向度强烈的高价值客户，通过
有效培育和沟通，促成更多线索转化为商机。

3、轻松管控销售过程

您是否觉得销售团队业绩难以管控？是否觉得销售工作内容难以掌握？这些都不用担心，通过CRM客户
管理系统工作流设置功能可以根据企业需求梳理并设置销售流程和业绩目标，还能智能提醒跟进时间，

https://www.tysoft.com/pro/xsy/


不需要管理者一直盯着监督。

4、线索灵活分配

通过各渠道进来的客户线索应该如何分配？您可以通过天衣云CRM制定分配规则，比如线索意向度评分
、区域、来源条件等进行分配给相应的销售人员，这样有助于让专人做更匹配的事情，提高客户线索转
化率。

5、数据驱动决策

凡是决策都离不开数据，以数据驱动决策提高决策的正确性、准确性。通过CRM客户管理系统的数据分
析功能，能够实时对销售相关数据自动分析，然后以图表形式直观的展示出来，有助于销售快速发现运
营中存在的问题，并为下一步计划作出合理的决策。

除了上述5点介绍了企业使用CRM系统（www.tysoft.com）带来的好处之外还有很多，这里就不再做过多
的介绍，联系客服获得免费试用资格。现在注册天衣云CRM，可以获得30天高版本试用权限。
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