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产品详情

在拼多多
上面也如约的推出了双十一大促活动，但是因为现在的电商平台很多，所以也让消费者们喜欢去对比，
那么在双十一大促活动中，拼多多和淘宝到底哪个更加便宜呢?活动怎么做？拼多多活动代运营

拼多多在上一年的时候是一次举办双十一大促活动，而淘宝是双十一活动的创始人，所以，在双十一期
间，大多数人都会选择在淘宝平台上去购买商品。虽然拼多多平台在双十一的时候也会有很多的优惠活
动，但是从力度上，从时间上都是不能和淘宝平台相提并论的。

淘宝平台的双十一大促活动加上预热期，时间长达将近一个月，在这一个月时间里面，淘宝平台会通过
各种各样的活动将用户留在淘宝平台中。

而拼多多双十一期间，仅仅只持续了五天的时间。所以，我们还会有另一种感觉，甚至在双十一期间，
拼多多平台中很多的流量都会被淘宝平台抢过去。

所以说，拼多多平台在双十一期间是不能和淘宝这个老大哥相提并论的，甚至连京东这个一直在和淘宝
抗衡的平台，在双十一期间的成绩都和淘宝差的远。

活动怎么做?

一部分：基础优化篇!

1、选款：他选了两个款：引流款和利润款。然后做了关联营销搭配!

2、标题优化：我朋友是个新手，但他没有复制某宝或者同行的标题，这点对新手来说很不错了!做标题
仅参考三个数据去做：商城点击优化占比、按照人气排序、在线商品排序。挑选符合产品的关键词组合
成标题!

https://www.maijia.com/


3、主图优化：由于他完全不懂PS，所以他自己是做不了的，据说是找 绝版概念
的电商工作室去做优化的事找好的人做，也是比较聪明做法!哈哈哈!

4、流量铺垫：这里跟淘宝做法一样，都是利用做流量的方法盘活整店，和别人不同的是，他并没有用软
件的假IP流量去做，而是找 他她商宝
这个工作室去做!难怪，近段时间出问题的卖家都是用软件去做流量的!

第二部分：爆款速成玩法

他做销量的方法是按照周期阶梯式递增去做，7天一个周期，根据周期流量去补单。

前两个周期(14天)，在 他她商宝
买了一个500流量的套餐，然后配合每天补3-6单，店铺转化率控制在同行转化率以下。

两个周期结束后(第15天)，他开始把流量提到每天600流量，每天8-15单，同时直通车走起，目的是利用
直通车的真实订单稀释自己做的销量。简单说就是：用直通车去带动销量和权重。就这样操作到25天左
右，他每天观察数据，流量更多，感觉不需要做销量了，算是做出了一个小爆款吧!

第三部分：细节篇

1.不要使用官方优惠券，使用官方优惠券是容易被检测出来的。有一个卖家做了一百单，仅一单用了官
方优惠券，结果就这样被检测出来了!

2.使用的关键词不要总是一个关键词，关键词也不太多，使用2-3个比较合适。这样可以规避检测，另外
可以做多两个词的权重。

3.不要用软件去做销量，这个就不用我说了吧，不管哪个购物平台，软件做单特别容易被抓。

4.找补单的人维度要多，不要经常找一个地区的人，尽量找全国地区的人。

5.发货的速度控制在12小时内，另外评价引导一下大家评价晒图，尽量在产品外观、质量、发货时间、
售后服务，等等!
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