
河南太阳线会员管理软件|太阳线奖金制度系统模式

产品名称 河南太阳线会员管理软件|太阳线奖金制度系统
模式

公司名称 西安云英网络科技有限公司

价格 13000.00/套

规格参数 品牌:云英软件
类型:太阳线系统开发
产地:西安

公司地址 西安市莲湖区未央路12号世纪金园

联系电话 029-86292197 18392666843

产品详情

河南太阳线会员管理软件|太阳线奖金制度系统模式开发

西安云英直销软件，直销管理软件开发公司，专.业制作双轨奖金程序、直销结算软件、网上商城、网站
建设、直销管理系统,直销奖金结算系统制作，公司位于中国陕西西安莲湖区，是一家在工商行政管理局
正规备案的软件开发公司。公司技术团队人员稳定，行业经验及软件程序开发经验丰富，致力于为全球
企业提供全面的企业管理软件、咨询服务与解决方案，帮助客户完成管理与业务创新。

一、太阳线直销奖金制度有哪些缺点： 

1、资金成本高 

太阳线直销制度推崇归零制制度，在这种情况下，每个直销商必然要面临月底冲业绩的考核，加上其他
条件的限制，冲业绩成为了不可缺少的一步，所以这需要足够的财力成本。 

2、人力成本高 

真正的直销员都是经过千挑万选筛选出来的，他们需要经过层层选拔，zui终留下的都是英雄这种高淘汰
也是很多直销人有目共睹的。 

3、时间成本高 

级别越高，直销商需要面临的业绩压力也越大，维护团队、拓展人脉圈以及不断扩大的业绩压力，必然
会加重直销人员的时间成本。 

4、管理成本高 



直销是一份可复制的事业，作为直销，除了要完成每月指定的业绩指标外，同时还需要兼顾团队的管理
，并要狠抓下级的业绩，他们的管理成本必然加高。 

二、太阳线阳线奖金制度系统奖金制度参考： 

1.个人用户1000元参与成为运通VIP会员。 

2.待公司嫁接电子商务平台后可以领取价值1000元的产品。 

3.太阳线直销软件所有进单都是您的VIP伙伴。 

1、 幸运奖：见单3元。 

（1）无任何销售-----日封顶15元，总奖金1500元停发. 

（2）成功直接销售1个银章---日封顶30元总奖金2000元停发. 

（3）成功直接销售2个银章---日封顶60元总奖金5000元停发. 

（4）成功直接销售3个银章---日封顶100元总奖金10000元停发. 

（5）成功直接销售4个银章---日封顶150元总奖金20000元停放. 

（6）成功直接销售5个银章---日封顶200元总奖金30000元停发. 

2、 直接销售奖：10%即100元，不封顶 

3 、管理奖：当日达成，当日享受该级别待遇(不封顶) 

（1）直接销售3个银章，可享受1-10代见点10元，11-20代见点5元。21-30代见点2元。 

（2）直接销售5个银章，可享受1-10代见点20元，11-20代见点10元。21-30代见点5 

4、 商务中心 

（1）一次性销售5张卡的会员才有资格申请商务中心，（必须从公司认购20000的电子币，要懂电脑有报
单经验的） 

（2）商务中心每激活一单补贴3%（即30元） 

三、直销太阳线软件开发|直销太阳线奖金制度系统的特点： 

1、可行性和适应性 

所谓可行性，是指直销软件开发需求提炼时，应该吻合核心需要，满足主要功能。所谓适应性，是指产
品的实施条件和应用条件，要吻合国内直销企业当前的环境。 

2、实用性 

西安云英太阳线直销系统软件的开发，考虑到限度地增加系统的价值，限度地吻合各应用者的需求，实
施过程应始终贯彻面向功能的扩展，可持续发展的体系结构，注重实效的方针。 



3、可靠性和稳定性 

太阳线直销软件开发系统里流转了大量的管理，当系统出现问题后能在较短的时间内恢复，而且系统的
是完整的，西安云英太阳线直销系统软件具备完善的库备份功能，和恢复功能，系统每六个小时自动备
份一次，确保安全。 

4、安全性和保密性 

在考虑信息资源的共享下太阳线在直销系统软件，更要注意信息的保护和隔离，因此系统应分别针对不
同的管理权限和不同的网络通信环境，采取不同的措施，包括直销系统软件安全机制、存取的权限控制
等以确保直销系统的安全性。 

5、操作方便 

太阳线直销系统软件程序开发设计功能流程清晰，简单易懂有操作指引步骤，按照操作手册一个小时上
手熟练操作。 

企业信息化一直以来是企业加强管理、提高效益的重要手段，直销企业作为一个相对比较新兴的行业，
其业务模式决定了信息化的重要性，可以说，任何直销企业都离不开一个工具——直销软件。 

西安云英软件有限公司主营：直销软件开发、双轨直销软件、一条线直销软件、三轨直销软件、直销结
算系统、三个三复制直销软件、太阳线直销软件、网站建设、直销制度设计、商业模式设计、微信分销
系统开发、微信商城开发、购物商城直销系统、网络商城系统开发等业务。 
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