
2022北京国际健身器材及康体休闲博览会

产品名称 2022北京国际健身器材及康体休闲博览会

公司名称 广州市华亚展览服务有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区珠村东环路66号

联系电话  18620712559

产品详情

2022北京国际健身器材及康体休闲博览会

时间：2022年4月2-3日

地点; 中国国际展览中心（北京）

主办单位：亚洲健身器材协会、中国休闲娱乐产业协会

鸣谢单位：舒华股份有限公司、浙江正星健身器材有限公司、日照铁牛健身器材有限公司、山东奥信德
健身器材有限公司

承办单位：特欧展览(上海）有限公司

※展会优势

专业：承办机构拥有筹办大型健身器材展会的丰富经验；500家展商完整覆盖健身器材全领域，展区严格
按照跑步机、哑铃、健身车、动感单车、力量训练器材、椭圆机、健身器材附件等产品大类划分；行业
协会提供强势资源支撑，大规模组织企业参展及邀请用户行业买家，提供专业贴心的一站式服务；展商
对参展效果满意度极高，重复参展率高达80%。

联动：多展联办成就完整产业链。与其他专业健身器材展相比较，健身器材展同期同地举办的体育用品
展与户外装备展等专业展，形成完整产业链。既汇聚1000多家用户企业与健身器材企业真正实现零距离
产业链互动，又满足用户单位在一个展会上选择生产制造所需的相关设备，真正做到"一站式"采购。

国际：上海骑行装备汇集山东大胡子、舒华股份、浙江正星、日照铁牛、山东奥信德、迈宝赫、蓝德、
天展、汇祥、英派斯、康乐佳、澳瑞特、英吉多、群鑫、好家庭、立日、厦门霸器、万年青、青岛驰健
、上海尚体以及山东宝德龙等行业标杆级企业，境外展商比例超过60%，使上海健身器材展成为健身行
业名副其实的亚洲第一展。



※上届回顾

展期二天，共接待海内外专业买家32618人，同比去年增长20%，跑步机、健身车等快速扩张品类买家增
长28%，品牌授权被授权观众同比增长了30%。值得一提的是，海外买家增幅达到19%，今年吸引120多个
国家和地区4900位国际采购商到场，协会品牌活动号召力、凝聚力以及行业地位再次得以彰显，强势引
领全球健身器材、跑步机和品牌授权发展趋势。 

2017年中国健身器材展预计统计

239家企业、2万平方米、50家媒体

※展品范围：

1、健身器材展区：室内健身器材：商用健身器材、家用健身器材、健身器材配件；室外健身器材：健身
路径、游乐设施。

2、体育科研展区：康复医疗设备：肌肉力量测试仪器、模拟高原训练器材、增强肌肉力量刺激仪器、运
动学分析测试系统、运动医疗康复仪器、心理测试训练仪器、体质健康测试分析测量仪器、体育教育仪
器等。

3、户外运动及休闲用品展区：自行车、轮滑、野营、登山、冰雪运动器材装备及运动护具、眼镜、滑翔
器材、赛车、帆船、帆板、赛艇、皮划艇、游艇、潜水装备、游泳装备及附件等。

4、球类运动/网羽运动展区：网羽球拍及网羽服装、鞋、帽、包；网球器材；羽毛球器材；运动护具、
护理用品；各种球类及配件等。

5、体育场馆设施及营造展区：塑胶地板、草地铺设及设备、游乐场设施、场馆灯光音响、座椅、运动地
板、电子显示设备（计时、计分、大屏幕显示）及配套设施等。

6、健身康复理疗与设备展区：腰椎治疗牵引床、牵引机、康复治疗仪、紧急救助辅助器材、康复训练器
材等

※日程安排

布 展：2022年3月31日—4月1日      开幕：2022年4月2日（上午9点开幕）          

展 览：2022年4月2日—3日           撤 展：2022年4月3日下午4点

※ 展位收费：

参展项目 规格及要求 国内企业 合资企业 外资企业

标准展位 3m×3m 15800元/个 18800元/个 4800美元/个

双开展位 3m×3m 17800元/个 21800元/个 5200美元/个

室内空地 36m起订 1600元/m 1900元/m 520美元/m

1、标准展位9m(3m×3m);配置：三面展板（高2.5m）、一块中英文楣板 、一
张洽谈桌、二把椅子、地毯、220V电源插座一个、二支射灯。



2、光地（不低于36 m起租）；配置：展出场地、保安服务、公共责任保险、无任何设施。

※大会会刊及广告

封 面 封 底 封 二 封 三 内彩页 跨彩页 黑白内页

20000￥ 12000￥ 15000￥ 10000￥ 8000￥ 10000￥ 5000￥

参观卷：10000￥/3万张 胸卡：20000￥/3万个 手提袋：30000￥/8000个

吊带：50000￥/3万个 （其它广告备索）

供应商可以：

★ 通过“健身器材及康体休闲博览会”低成本结识、接触到高质量的采购商，成为众多潜在的国外采购
商的供应商；

★ 通过“健身器材及康体休闲博览会”可以与采购商进行面对面沟通，直接了解采购商的需求、战略以
及采购动向；

★ 通过“健身器材及康体休闲博览会”把自己的联络方式及企业文化传递到参会的采购商，是最低成本
的销售机会；

★供应商还可以：

 现场达成交易：展览的时间虽然短，但由于直接与商家进行面对面的会谈，便于达成协议或意向。

★搜索潜在客户：

3天的展览，30000多观众，宣传媒体过40家，将助您接触到新的潜在客户。

企业及产品宣传：展览会是一种立体的广告，增进采购商对产品、服务的了解，宜于接受。

树立企业形象：在同行业和用户领域树立好的企业形象、提升行业地位。

加深市场了解：在与采购商交流中了解市场的需求和潜力，比日常的市场调研要直观和准确。

开发市场、建立营销渠道：利用参加展览会开发市场和寻找客户；物色代理商或合资伙伴。

拓宽国际视野：达成国际合作的有效平台，使产品和企业更准确的走向国际化。

供需关系互动：会上聚集着您以往客户或供货单位，可方便于您在此进行互动与答谢活动。

学习发展经验：与其他的供应商相比较，了解别人的企业发展经验。

商机无限：聚焦上海，国内健身俱乐部云集上海，国际强势将全面彰显,健身行业国际平台独一无二。

技术荟萃：国内外最新产品及成果荟萃，展会-论坛-经贸合作，是宣传及市场开拓的高效平台。
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