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产品详情

很多拼多多新店
都想要开通直通车，另外也要学会做好直通车的推广，肯定也要提前掌握好直通车的推广技巧，我马上
就来给各位详细介绍，同时也会分享怎么做好推广才能够效果好。

新店拼多多直通车推广技巧，怎么推广效果好？拼多多直通车运营

选择产品，建议选择月销量至少50个以上，评价带图片文字视频的不低于30个，这个对于新店来说，前
期几乎也是自己店铺主推的爆款，因为有销量评价的产品相对转化比较高。换句话说，就是有了基础销
量和评价再做直通推广。

选择关键词，一开始建议选择少点，因为一开始预算，质量分都不高，大力推广不划算。把你的产品的
高销量竞品数据分析出来，因为你们的定位定价是一样的，他们的排名关键词也是你的潜在客户搜索的
。所以推广这些关键词，对于你的产品非常，而且转化也高。

关于出价，一开始由于你的关键词的质量分不高，所以建议你从第五页的排名开始。既可以吃饭排名数
据，也可以点击划算。

同时，你还要设置推广的区域，根据你的产品属性和推广计划来设置。你的推广时间比例，这个可以根
据的上下下午晚上不同时间段推广的竞争来。

直通车你还要在推广的时候设置好关联销售，推广一个产品的同时，也可以免费带动别的产品的数据。
同时也要在售前售中售后，把服务做好。

怎么推广效果好?

1、新品活动

https://www.maijia.com/article/495738


新品活动是拼多多新商品的展示资源位，关键是此活动没有销量要求的，所以新手店铺适合推广。

2、拼多多9.9特价活动

9.9特价活动频道属于超低价格、超高性价比的商品，拥有超大流量和商品曝光量，一旦商品进入这个资
源位推荐，不仅能提升店铺流量，而且后面更有机会参加更多的平台活动。

3、对接运营

不管是刚入驻拼多多商家的新手还是老商家们，都知道对接运营对店铺的重要性，直接可影响到销量。

一般成交金额1万以上就可开通对接运营，但目测现在好像要10万了(听说的)。具体的要求请各位商家进
入拼多多类目对接运营群询问小二......

4、拼多多活动

活动于与新品、9.9特卖都一样的，满足要求均可报名，详细的报名要求查看下面。

5、超值活动

首先在开拼多多直通车前，需要关注这3个数据：

一是曝光次数。曝光次数关乎着拼多多给你的流量有多少。主要取决于商品本身、关键词及其出价；关
键词越热门，出价越高则曝光越大。

二是点击率。拼多多给了你曝光和流量，有没有点击就要看商品的主图、关键词的度及商品自身的优势
了。

三是投入产出比。投入产出比即ROI，这是关乎着你这车开得好不好的关键，想要开出一手好车，就必
须优化这个指数。想知道自己是赚了还是亏了，就要这样算：假设某件商品的利润率是20%，那你开车
盈亏的点就是利润/消耗≥1，也就是说，该商品的ROI必须≥5才能保证收支平衡。

开拼多多直通车对商品也是非常有要求的。开车的商品要准确定位，若你是中小类目商家，千万不要和
那类目比较，只要抓住对于的肉吃就够了。选品完成之后，选词就是关键、重要的一步了。

在你不熟悉拼多多运营的情况下，直接将淘宝销量好的同款标题复制过来使用是方便、有效的方法，然
后选择系统推荐的关键词开始测试效果，在后台下载推广关键词数据来分析。重点关注曝光度、点击率
及成交率高的词，然后朝着降低成本增强推广效果的方向优化。

首先要放弃无效词。有些关键词曝光和点击都有了，但却没有成交，可能是因为这个词并不能的描述商
品，就该放弃这样的无效词。应该从度和价格来评判。

接着要优化有效词。有效词就是各项数据表现都不错，但要通过优化才能进一步的提升。关键词的出价
，可以由高往低调，先让商品卡前六，虽然烧钱，但对引流非常有效；后期要保证商品卡位同时降低出
价；而对于长尾词，因为对应的是人群，所以一定要高价卡位，而且还能通过长尾词评估商品详情页及
竞争力。
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