
自动外呼呼叫中心 思诺红

产品名称 自动外呼呼叫中心 思诺红

公司名称 芜湖思诺红信息技术有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 安徽省芜湖市鸠江区鸠江经济开发区鸠江电子产
业园综合楼4楼441室297

联系电话 13083035040 13083035040

产品详情

电话机器人能够让企业在市场竞争中，解放更多的劳动力来做更有意义的事，也就是智能电话机器人可
以做人类不愿意做的事。我们都知道，目前无论是销售行业还是服务行业，包括其他行业，只要需要与
人沟通，就一定会用到联系方式。而目前联系方式为简便和直接的就是电话和网络。网络已经通过互联
网客户，增加了智能回复系统，可以通过客户输入的文字内容来判断客户的咨询，为客户进行解答。而
电销行业以及客户工作，也需要一个能够通过客户语言来判断客户需求，为客户答疑解惑的智能系统。
它不仅能够通过系统的录入来增加话术，还能够通过与客户的对话内容来判断客户的需求和意向，从而
为客户进行问题的解答。只要系统录入信息，电话机器人就可以进行无障碍沟通。同时，电话机器人还
能够记住所有的信息内容，不遗漏、不遗忘，真人发声，让客户毫无对话不适。目前在保险业、电销业
、地产业、互联网+等行业中，电话机器人都已经得到了广泛的应用。

电话机器人系统质量安稳安全：

市面上所有的的电销机器人底层技术都是依托阿里云、百度云、百度语音、科大讯飞等多家互联网巨子
供给技术接口。像叁友科技这样拥有技术和售后团队的，又长期从事通讯行业的，在系统质量安稳安全
这方面企业是可以完全可以放心的，我们对系统的开发是有一个长期的迭代更新，为企业提供信息化的
营销管理解决方案，助力企业降低运营成本，自动外呼呼叫中心，提高营销和管理效率！。

一个做电销的企业，他们会非常清楚时间代表着什么，所以，企业不会让一个有着娴熟销售技巧的销售
人员花时间浪费在无谓的意向客户筛选上面，而是使用现阶段的电销机器人，直接将准确度高达90%以
上的高意向客户的名单分配给销售跟进，达成销售目的。

如何做好电话机器人销售呢？有以下几个小技巧和你们分析一下。

1、善用二选一问句



比如说您喜欢早上还是下午，周三还是周四。要给出客户几个明确的选项，避免让他自己选择。

2、善用开放性问句

如果你和客户聊的不错的时候，当然可以有选择性的问几个问题，比如“你对现在的投资产品有什么看
法？”等等。如果他兴致不高，还是采用二选一的问句方式比较好。

自动外呼呼叫中心-思诺红(推荐商家)由芜湖思诺红信息技术有限公司提供。自动外呼呼叫中心-思诺红(
推荐商家)是芜湖思诺红信息技术有限公司今年新升级推出的，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图
片上的联系电话，索取联系人：毕经理。
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