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拼多多
商家为了吸引流量，促进店铺销量，除了在节假日参加平台的大促活动外，平时也会参加跨店满返活动
，这样也是可以在一定程度提升店铺销量。那么这个活动是怎么设置的?下面我们一起来看看。
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一、拼多多日常跨店满返怎么设置?

我们可以在商家管理后台的【店铺营销】—【营销工具】—【跨店满返】中，开始我们的操作。在下一
页面中，我们可以选择【日常跨店满返】，在出现的页面中点击【立即创建】，进入商品挑选页面。在
以下页面，即可挑选想要的商品进入活动池。

特别提醒大家，由于6元券需要扣除商家的活动账户金额发放，商家须开通自动续费，保证扣款发券的持
续性和活动效果。自动续费会从营销账户和货款扣除约5天的发券费用。且仅在活动金额不足时才会触发
，且有严格的频率控制和续费金额限制，无须担心被扣除过多款项。

二、有什么用?

1、新的流量入口

这个商品池在月卡页面有稳定的新流量入口，日均流量达千万级。这相当于无须经过活动报名审核，就
可以享受平台流量扶持，是商家低成本获取流量的好选择!

2、提升转化

平台的无门槛优惠券，可以更好的刺激买家下单和购买多件。多店铺商品构成的商品池，能让买家凑单

https://www.maijia.com/
https://www.maijia.com/article/475869


更容易，保障活动效果。

常见问答

1、商品已经报名了大促跨店满返，再设置日常跨店满返，会重复发券吗?

答：不会。若某个商品同时生效大促跨店满返和日常跨店满返时，以大促跨店满返活动为准，月卡等日
常跨店满返的活动页面不会露出该商品，即该商品实际上不会参与日常跨店满返的活动，商家无须担心
重复发券的问题。

2、日常跨店满返和拼单返现有什么区别?有必要重复设置吗?

答：前者是跨店凑单，且会在月卡资源位露出，主要目的是获取流量;后者又称店铺满返，仅在店铺内凑
单，主要目的是提升客单价。两者目的不同，可同时进行设置。

所以说拼多多日常跨店满返活动也是可以在很大的程度上吸引顾客，并且促进转化的，如果还有一些商
家觉得自己店铺的流量不够，也是可以通过参加活动从而提升店铺的流量。

做为购物大节日，怎么能少的了拼多多，所以大家放宽心，肯定是有活动的，既然有活动，那肯定要考
虑活动类型。

拼多多采用的是快战的方式，相比其他平台的王，它确实有不同短小块，而且各类的活动还不少，大家
选择好后下单就可以享受到折扣了，比较干脆，不至于让人看不懂规则。

券是它特有的，可以通过券领到不少产品。此外，还有9.9块、品质水果团等日常玩法，而且会场也不少
，大家可以根据需求来选。

作为日常的团购就有很多的优势，拼团其实就是种打折，所以在此基础上，是真做大让利，用户可以采
购到不同东西，可以说是花少的钱，买多的东西，尤其是日常必需品，在上面采购的价格真的很便宜也
很划算，相信买过的人都有体会。

所以想要买产品的人，可以抓紧虽然它的时长不算长，...
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