
东南亚专线物流小包跨境电商快递代收货款南宁发中东COD物流

产品名称 东南亚专线物流小包跨境电商快递代收货款南宁
发中东COD物流

公司名称 深圳市哲马国际供应链有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市宝安区福永街道怀德社区第三工业区A1
栋215

联系电话  18207573673

产品详情

深圳市哲马国际物流简介：十余年运输操作经验，自营运输专线，从操作、清关、分拨、配送、COD代
收货款自己操控;东南亚专线物流小包跨境电商快递代收货款南宁发中东COD物流，东南亚专线物流小包
跨境电商快递代收货款南宁发中东COD物流， 台湾cod专线、香港cod专线、泰国cod专线、印尼cod专线
、欧美专线小包、菲律宾cod专线、马来西亚cod专线、新加坡cod专线，日本COD专线、中东COD物流
专线、俄罗斯COD物流专线等等一些地区的专线。广州、东莞、深圳均可上门取件，自营运输专线有印
尼跨境电商小包，台湾快递、台湾电商小包、香港电商小包、泰国电商小包、越南电商小包; 所有跨境电
商小包专线我司均可提供分配哲马系统的分账号以便客户自助下单、打印面单，客户可自行查询跟进，
快件轨迹实时掌控;
支持上门取件、代收货款、改派、仓储转寄(转寄订单下达之后两天内完成转运动作); 

 

选择哲马物流的优势：

1、行业内偏低的价格，敏感专线。

2、管家式服务，一对一贴心。

3、收货及时检查，24小时内发货。

4、免费仓储30天。

5、免费拆包验箱拼货。

6、免费拍照、免费验货。

7、到货出货自动通知。



跨境电子商务发生以后，跨境电商商家经历了三个进步环节。第一阶段，主要是中国公司运用供应链管
理优点在第三方平台（例如amazon、全球速卖通、Shopee等）上开实体店，以做站群系统的方式，售卖
廉价商品，难以有股权溢价权。历经两年的发展趋势，在深圳市发生了一批出色“热销”，别名坂田五
虎（蓝思科技、泽汇、宝视佳、公狼、拣蛋网）、华南城四大天王（傲基、有棵树、通拓、赛维 ）。此
外，深圳市、广州市一带也有数目很多的跨境电子商务小精英团队，但豕突狼奔占多数，难以递延所得
税。

 

到第二阶段，一批有运营能力、供应链管理实力的公司，或在第三方平台开始做起了自个的知名品牌，
或逐渐构建自个的独立站。Anker和SheIn，便是这其中的意味着。Anker关键依靠amazon，借助设备的产
品研发自主创新，打造出自身的知名品牌；SheIn以独立站的形式把客户抓自身手上，磨练前面拓客和后
面供应链管理工作能力。

英诺天使之创始合伙人王晟觉得，SheIn这种快时尚品牌服装，更倾向于方式知名品牌。快时尚必须持续
上架、交货，自身操纵方式和供应链管理的快速响应工作能力是最重要的。如今每一年也有30-40%的服
饰会变成库存量，如果不操纵方式，就无法以销订购，它一定要有自己的方式联接到顾客。而Anker是商
品知名品牌，主推多功能性推动的3C电子设备，能够借助他人的方式卖东西。

俩家企业都一样挣钱。上年7月，Anker在中国深圳交易所创业板股票IPO，财务报告表明，2017年至2019
年，企业主营业务收入各自为39.03亿人民币、52.32亿人民币和66.55亿人民币；本年度纯利润各自为3.29
亿人民币、4.27亿人民币和7.22亿人民币。据全媒派报导，SheIn也已逐渐筹划IPO，2020年SheIn营业收入
近100亿美金，持续8年营业收入完成超出100%的提高。

到第三阶段，每家逐渐注重出航知名品牌的使用价值。“这一过程能够比照淘宝网，从一开始的市场批
发拿货，到之后加工厂开实体店卖东西，再到近些年消費牌子的火爆，逻辑性是一样的。”王晟称。

Anker和SheIn在特殊时间环节把握住了收益，他们在近几个月内的爆红，也导致了领域对第三方知名品
牌和独立站探讨。

9年跨境电子商务商家邓树博称，从2009年上下逐渐，每一年都是会有一波店家做独立站，每一年也都是
有一波倒下来。“大伙儿感觉第三方平台门坎更低，早已解决了顾客和数据流量的难题，只必须把商品
搞好。店家都想要做私域流量，这也是独立站才可以产生的。但有着一个十分强有力的独立站，可能是
每一个知名品牌商家的理想，但是任重而道远。”

立在投资者的角度观察，星瀚资本创始合伙人杨歌觉得，资产方并不趋向于项目投资独立站。“独立站
针对产供销端一致性规定非常高，不一定能迅速融合。与此同时，独立站有一定局限，并有损与别的卖
家或生产厂家协作，都没有充分发挥出互联网技术总流量的最高使用价值。而第三方平台也是有单独知
名品牌，和独立站对比更具有协调能力。”

从ToB视角去拆卸电子商务出航，要想进行连接提供要求，必须进行客户（营销服务）、店家（供应链
管理、软件技术服务）、基础设施建设（付款、货运物流、仓储物流）等多维管理方法，这当中也造成
了诸多累积丰富的大佬企业。就在昨日（6月29日），Payoneer（派安盈）在国外Nasdaq顺利发售，变成
“跨境电子商务付款第一股”。

对比于别的更平稳的细分化跑道，出航电子商务中的销售行业，近期发生了一些转变。原先，许多商家
用百度搜索引擎的形式去营销推广，近期变成用直播间/小视频的方法营销推广，在这个环节中，发展出
了一些服务提供商。“一般状况下，广告宣传的费用会占据全部营业额的10%上下，换句话说做一个亿
的销售总额，要花1000万的宣传费，智能营销能够省下30%上下的成本费，还能提升经营高效率。”邓树
博称。
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