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产品名称 品牌折扣女装尾货 贝熙真诚合作
秋冬品牌折扣女装尾货

公司名称 广州贝熙服饰有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 广州市白云区石井石沙路18号石建大厦C栋5楼贝
熙女装馆

联系电话 13902495383 13902495383

产品详情

品牌女装尾货批发——广州贝熙女装是经营国内一二线品牌折扣女装。

品牌尾货批发服装库存常见问题

一，品牌折扣女装尾货厂家拿货，你们卖的是正i品还是高i仿i？

A：绝i对正i品！全是库存尾货，断码，服装吊牌上的条形码可以查询到，用“我查一下”手机软件扫描
一下，马上就能知道真伪。

二，多少钱？

A：不同的商品价格不同，款式是不断变化的，存货是不断流动的，进来一批、卖一批，下一批就不是
这一款了，所以价格也不一样，需要订货时，按当时的款式来定。

一般来说，你的销售价格是供货价格翻一倍这样的销售，而你的销售价通常是标牌价格的三折这样子—
—这只是一个大概情况，不能准确说死，这个生意做的是走量，要灵活定价，见机而动。

三，你怎么能买到这么便宜的真品？

因为现在全i国运动服装品牌竞争白热化，厂家积存了大量的库存，服装的式样每年都在变化，如果当年
不出售，积压的时间越长，对厂商就越不利，所以他们面对现实的情况越不利，厂家就越不利于他们，
所以他们面对现实的情况下，厂家就会有大量的库存积压。



我公司的产品主要是来自加工厂和经销商的一i线品牌的尾货或库存，用充足的资金把品牌商(厂家)库存
整批买断货，然后将产品分批给二级批发商进行操作，由二级批发商提供给实体店零售。

欢迎来电贝熙咨询更多信息哦！品牌折扣女装尾货

吉米小姐品牌女装尾货批发——广州贝熙女装是经营国内一二线品牌折扣女装。

品牌女装折扣店，解说技巧

另外，女装品牌折扣店销售人员出色的解说技巧也是成功的关键。出色的业务人员在做商品解说时，善
于运用简报技巧，言简意赅，准确提供客户想要了解的信息，而且能准确回答顾客提出的问题，满足顾
客所期望的答i案。

品牌女装打折店，善于应对异议

善长处理异议，品牌折扣女装尾货，将异议转化为产品的卖点是取得胜利的关键因素。出色的服装销售
人员抢先与客户成交永远快于一般品牌女装店销售人员。在销售市场上竞争十分激烈，消费者往往会有
多种选择，这给服装销售人员带来了巨大的压力。

为了吸引顾客，商务人员需要善于处理顾客的异议，捕i捉顾客的购买信号，并使顾客能轻松愉快地签订
订单。

品牌女装折扣店，擅长顾客跟踪

在发展新顾客的同时，品牌女装店的销售人员也要经常与老顾客保持联络，这是服装销售成败的关键。
服装业人员能够持续、持续地大量创造高业绩，需要顾客多买点，这就需要服装销售人员能做到至完善
的、令顾客满意的管理。成功者的服装销售员需要经常与顾客接触，以使顾客获得精神上的满足。

品牌妇女服装折扣店，收款能力强

强大的回款能力也是销售成功的关键之一，否则将是一大损失。好的业务人员在处理收货问题时，能够
比一般的服装销售人员更快地收回货款。当一位客人提出要求时(推卸责任，找各种借口或拉关系的方法
来拖延交钱)，好的商务人员就有办法让顾客迅速付款。

欢迎来电贝熙咨询更多信息哦！品牌折扣女装尾货

CK品牌女装尾货批发——广州贝熙女装是经营国内一二线品牌折扣女装。

每一年的换季是至令各服装店主头i痛的时候，比较并非每个品牌女装店的店主都能掌握产品对顾客的吸
引力，因此每季度末都是库存泛滥的时刻。所以，怎样才能快速处理掉这些服装库存？下面小编就为大
家分享一些小技巧！

清i仓大拍卖



清i仓大甩i卖是快速清理库存的方法，但即使有大量库存也不能每天一次清i仓甩i卖。偶然的减价促销会
让顾客感觉是在做活动，实体店品牌折扣女装尾货，但是每天都是“清i仓大甩i卖”，顾客就会把你的品
牌女装折扣店定位为折扣店。如真的急着清空库存，可在一些过期产品上设立专门的优惠区，让对价格
敏感的顾客也能愉快地购物。

折扣活动

牌子的女性i服装折扣店选择性的打折活动也是一个清理库存的好办法，选择一些节假日或者特别的日子
，比如寒假暑假，秋冬品牌折扣女装尾货，甚至周i末。选这几天绝i对比每天都打折更有格调，做活动千
万不能让消费者觉得活动过于廉价感。甚至活动都不会影响店内的风格。

搭配陈设

在品牌女装店展示时，不时改变展示方式和风格，也许会让服装更具质感，让消费者能拥有眼前的感觉
。许多服装只是缺少了亮点的搭配，显得显得不起眼。这种陈列搭配可换一换，通过一些小配件或小饰
品可以让服装看起来更有吸引力。

全额返利

牌子打折的商店可以把清i仓商品专门放在一起，顾客到商店消费完一定额度后可把这些衣服低i价或者免
费赠送。若一件衣服标价78元，但当顾客达到一定的消费金额时，可给予半价或免费赠品，这也是一种
迅速清空库存同时促进消费的方法。

倡导力量

品牌女装店的宣传力度也影响着一家女装店的业绩，一般来说，新款式不用过度宣传就能吸引比较多的
顾客。常常是拥有较旺的人气，受到消费者的追捧。但即刻过季或过时风格将被消费者遗忘，店员在推
销时可适当加大对清i仓服装的宣传和推广，也能吸引部分消费者的注意。

欢迎来电贝熙咨询更多信息哦！品牌折扣女装尾货

品牌折扣女装尾货-贝熙真诚合作-秋冬品牌折扣女装尾货由广州贝熙服饰有限公司提供。“品牌折扣女
装，品牌女装折扣，品牌女装尾货”选择广州贝熙服饰有限公司，公司位于：广州市白云区石井石沙路1
8号石建大厦C栋5楼贝熙女装馆，多年来，贝熙坚持为客户提供好的服务，联系人：龚总。欢迎广大新
老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。贝熙期待成为您的长期合作伙伴！
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