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产品详情

淘宝直播带货金句，高手主播的必修话术，不讲大框架，不说大道理，0基础就适用。

下面宸铠卡卡给大家分享几点话术方案。

1描述产品不设限。

很多零基础的主播，感觉就是不知道怎样变得像专业带货主播那么会说，就是词穷，这可怎么办？

这就是给自己设限了的症状，当说起一个产品的颜色的时候，就只会说好看，说一下质感，就只会说舒
服，

我们大家都是这样的，但是对于专业的带货直播间来说，就能有成千上万种方式，来说一个产品的颜色
和质感，就比如说一支口红。

一支口红在专业带货的直播间里可不仅仅是好看两个字，每一只口红的颜色，一定有好看的形象，具体
而且很有道理。

天不怕地不怕的颜色。

编辑搜图

苹果红很有生命力。

忘记前任的一只颜色。

穿风衣的时候一定要有这么一只颜色。



显白到爆炸。

啊好闪，五克拉的嘴。

鲜嫩但是不显low的颜色

神仙姐姐涂的颜色。刘亦菲涂的颜色。

正点到爆炸，很舒淇。

这是星空吧。

薄若无物的哑光就是这只接触到你的嘴巴上，它就变成了水。这是我用过最薄的口红。

唇纹是什么东西？消失不见！

银行卡的余额可以变，男朋友可以变，999不能变，好经典！

（口红）只掉一点点颜色，跟立邦漆有一拼。

这只唇膏在嘴巴上会跳舞。

专业的带货主播，自己会把自己练成一个文案达人＋销售天才，简单地描述出用户心理的场景，充满了
画面感，直指利益。

我们带货带的是什么利益？

第一个是经济利益，价格优惠。

第二个就是满足感和虚荣心。

2，用说辞构建产品的能力。

我们之前说过用户下单的几个法则，我们要把他带到那个使用我们产品的情景中去。让他去感受到我们
的产品，在那个情景中，他的使用困惑，你的产品刚好解决了他的困惑，你不是在卖货，你构建的场景
，用户听了她会感同身受，给他一个解决方案，这是帮用户解决了问题，顺便让他下个单。

香水带货这点就非常明显，因为香水很依赖语言描述。

很高端很fashion的味道，老娘很贵的味道。

你不惹我我不惹你，你敢惹我，老娘就把你咔嚓咔嚓的那种味道。

让用户听起来特别爽的话术。

恋爱中的少女开心的去找男朋友那种很甜的感觉。

直接就把用户带到了那个情景中。这就带来了满足感。



泻湖花园男朋友怀抱的味道。

屋顶花园，斩男香非常适合夏天。
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穿着白纱裙在海边漫步的女生，非常干净的那种感觉。

下过小雨的森林里的味道。

隔着屏幕你大约也能想象那是一种什么样的情景，启发了消费者的联想，把产品的优势，卖点，变成一
个个具体的情景再现来包抄满足你所有美好的梦想。

用这些美好馋着你。

传统的网红直播，是多为模特出身，讲究颜值。

专业带货直播讲的是专业技巧＋销售口才＋亲和力。

传统的网红带货主播。语言偏向于综艺节目，广告，

例如说李佳琪的偶买噶，所有女生，买它。

个性化的网络语言口头禅。

直播带货为什么吸引着用户们，一逛就停不下来?

第一，实体传统购物，有距离成本，想买什么可能要跑很远，花费时间精力。

不方便对比。

淘宝直播购物就解决了这个距离的问题，而且还有其他用户的评论可以参考。信息收集面更加广阔。

有人试用，不用亲自去试去跑。还能有人把用过之后的感受说出来，信息上的高效筛选，从很多很多类
产品中，用户一下子就能找到自己想要的。

我是宸铠卡卡，专治各种不会，各种零基础直播间
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