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最近艾腾抖商收到很多的私信还是不太懂什么无货源，也不清楚无货源的挣钱和操作思路，所以今天艾
腾抖商特意出了这篇文章再深度解析一下无货源店群模式

大致分为三个方面分析无货源，希望能为大家解答

第一、无货源店群模式到底是什么

如果你已经深度了解到无货源了，请跳过这一段，直接看第二段

如果没有，请认真看

现在开网店基本上就两种模式：



传统网店——有货源，需要自己囤货和发货（或者是代销）

新式网店——无货源，不需要囤货和发货、一件代发

传统网店是大多数是拥有自己的商品，其中又分为两种

一种是商家去线下批发市场寻找货源，进货，囤货，再线上销售，发货。这种模式很好理解，就是传统
的店铺转到了线上销售，和实体店在线上线下结合非常像，只是不像实体店一样需要租门面房售卖，但
还是需要自己的仓库的

另外一种是代销，这种不是谁都可以做的，为品牌代言，售卖品牌产品，这个要求的条件比较多，需要
加盟，就不多做描述了

而无货源模式，无货源，没有自己的商品但不代表没有商品，他们只是没有固定的线下货源而已

不囤货，不发货，把全网商品当成自己的仓库，通过采集网上的优质货源，进行加价出售，发货和囤货
都是由货源商完成的，无货源商家只是充当一个中间商的身份，挣取一个商品的差价罢了

说得通俗一点，无货源并不是没有货源，只是把全网上的商品当成自己的货源，选取优质的商品，尤其
是那些低价高质的商家，把他们当成自己的上家（货源商），拿过来放到自己的网店上合理加价出售

这样在做的唯一目的就是，没有囤货的压力和风险，能降低创业的成本投入和操作难度



第二、无货源模式比传统网店的优势是什么

这个模式既然比传统网店的模式要好，那他肯定有自己不一样的优势

这个优势艾腾抖商大致总结了三点：

1. 没有商品限制

2. 不需要推广

3. 盈利更高

没有商品限制很好理解，传统商家因为需要囤货和进货，对于商品的数量和质量包括种类款式等都有很
大的限制条件

很多人觉得这无所谓，这样想就错了，无货源能最大程度地保证自己的库存，找到很多质量更好的商品
销量就会好，款式种类丰富就意味着店铺更容易出现爆款，而且店铺的商品数量和种类多了，浏览量高
，出单的机会就更大

关于推广，也是因为商品，因为商品的原因，为了增加自己的销量传统的网店都会开直通车做推广，通
过烧钱的方式挣钱，效果往往不是很好，但是无货源商家不需要

因为本身无货源网店的商品数量就非常大，而且还不断地在上新和更新，这样的曝光量不会差到哪里去



，除非你自己懒！再者别人的热款和爆款也可以拿过来蹭，这就是没有商品限制的好处，另外还可以通
过优化店铺和商品关键词，精细化管理店铺来增加转化率

至于盈利，就不用说了，挣差价本身就是高利润的事情，传统网店成本在那里放着，但是无货源不一样
，本身没有囤货成本，再加上全网搜集，可以把商品成本降到最低，而且很多商品的溢价空间非常充足
，利润很高

最关键是无货源商家可以轻松地打价格优势，采用薄利多销的模式来增加自己的收益，但是传统网店受
限严重，并不是所有网店可以那么做

第三、无货源为什么可以盈利和具体方式

很多人都在纠结无货源怎么挣钱，又为什么可以挣钱，加价的商品怎么会有人买？

我可以给你总结出五点它盈利的原因：

1、信息差

有需求就要有市场，有市场就有信息差！

信息差是无货源盈利的关键所在，很多人不明白什么是市场信息差，这样给你解释

你在网购平台上看到的商品几乎都有一定的价格差，你不会疑惑吗？不需要疑惑，商家的盈利需求和成
本不一样，价钱当然不一样，消费者会对比进行购买



但是当你看到一个低价商品的时候，你觉得它就是最低价了，事实上并不是，你是消费者，你看到的是
商家给你的市场，在商机眼中还有比这更低的价格，无货源就是利用这种信息差，他们掌握着消费者找
不到信息资源

你感觉价格非常低了，那也只是无货源商家分析市场后加价出售的，他们还是在盈利

2、千人千面

这是一种网购平台的市场规则，通俗点解释：

一个人在网购平台搜索一个关键词，不同的消费者搜索同一个关键词，出现的界面是不同的，因为平台
会根据你的消费习惯来推荐商品，这就是千人千面

无货源商家会利用这点，优化自己的关键词，定位消费人群，增加自己的盈利

3、平台属性

现代人的消费习惯正在慢慢改变，网购成了很多人每天必做的事情，这样带来的效果就是网购平台的大
流量

说白了，不缺人，林子大了什么鸟都有



你感觉一分钱一分货？有人就喜欢低价商品！你感觉同款式便宜的可以买？有人就喜欢买价格稍微高点
的！无论是什么样的商品，什么样的价格，一旦符合某个消费者的口味，就不怕没人买，这是网购平台
的属性

无货源模式的具体盈利途径有两种：

一种是薄利多销，或是寻找溢价空间充足的商品

一种是店群模式，量变到质变

薄利多销就不用说了，无货源商家惯用的手段，通过价格战，吸引消费者来增加自己的销量，或者说那
些溢价空间非常充足的商品，盈利很高，一天出一单也非常可观

店群模式可以说是无货源的最终形式，量化店铺很重要，因为很多商家是薄利多销的模式，

很多人都好奇，无货源模式到底能挣钱吗？当然可以，不挣钱就不会存在这种模式，也不会有那多人挤
着风口进去。

但是有一定很重要，不是所有人都能挣钱的，因为这个世界上没有能确定100%挣钱的项目，这和你个人
的努力以及方法有关，不要把个人原因怪错到模式上面。
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